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产品详情

2023开拼多多网店在家轻松过万！小象创客多多无货源教学,全程扶持开网店包教会

小象创客:拼多多无货源电商，必然是大家投资的**方向！

首先，无货源模式就是单纯的在购物平台开店铺卖东西。与传统店铺需要线下找货源、促销、装修店铺
不同，无货源模式不需要存储商品进行发货和促销，操作简单。无货源模式*大的特点是全网收集同行爆
款，直接加价赚取差价，解决了商家囤货造成的积压货问题。

所以拼多多无货源店群模式兼职全职都可以做，兼职可以开三家五家十家店铺挣个日常开销。全职可以
开工作室经营几十几百家店铺同时运营。

拼多多无货源店铺整体运营主要是选品+运营+辅助软件

拼多多店群**软件: 小象创客可提供， 操作简单易懂，功能完善详细，让我们经营拼多多店群时，节约成
本的基础上提高效率。不需要你自己进货囤货，没有库存危机。 

为了更好的做一个拼多多不货源的店铺，那么你知道货源的店铺应该怎么做吗？具体操作步骤是什么？
我马上和你分享。

一、第一步:注册店铺。

去官网注册就行了。操作简单。不过要注意一些细节，比如:店名，不要先随便挑一个，以后再改。要知
道店名只要发了就不能改，要想好名字就要注册。

第二步:熟悉拼多多商家的背景。

店铺注册后，要熟悉拼多多商家的背景。比如存储数据:快递的模板在哪里看，怎么设置，自动回复在哪



里？这些都是需要了解和设置的。

注意没有货源的，**筛选出偏远地区，以免出货上架。还有寄信人地址，一定要填。如果没有设置，以
后就不发货了。您可以先将便笺设置为临时地址，或者不存在且无法送达的地址。

第三步:确定类别选择。

一家店，七分靠选品，三分靠经营。所以需要在产品的选择上多下功夫。新手建议不要去做衣服和包，
因为竞争很激烈。可以适当做一些小分类。货源可以在某宝找到，1688，拼多多。

第四步:将商品上架。

选好之后，就可以开始上架了。可以适当使用一些软件。记得选官方就行了。

第五步:优化。主要分为两个方面。

首先是对整个店铺的一个优化。当没有货源店，上架到一定数量，就需要优化了。一些没有流量和销量
的商品需要下架。全店商品数量尽量控制在10款左右。

第二，做好产品，然后开始优化单个商品。可以挑出表现好的商品，对标题、主图、详情页进行整体优
化。

第六步:评估和改变销售。

商品优化后，前期做50到60个左右的高质量评价就够了。注意，有些评论可能会被过滤掉，这是很常见
的。

第七步:精细化运营。

不要在一个商店的货架上放太多精选的同类商品，效果会比杂品好。

第八步:发货和售后问题。

送货上门，我们只需要把快递单号复制到这家店就可以了。如果有人要退货，要先去他们家申请，然后
商家会给你退换货的各种信息，把这个地址和信息复制给买家就行了。

第九步:客服。

客服，其实也能影响转化率。消费者咨询的时候态度一定要好，语言要简单明了。**三分钟内回复拼多
多。如果不符合要求，那么店家将面临处罚。

今年的主要运营方法可以分为两种：铺货自然流玩法，精细化付费玩法。

如果细致划分可以分为十几种运营方法：淘上拼玩法，拼上拼拍淘，拼上拼付费玩法，目新品标玩法，
类目采集玩法，新品榜单玩法，同行截留玩法，榜单玩法，抖上拼玩法，食品类目同行截留玩法，蓝海
类目玩法，精细化运营等。不同的玩法如何操作的，我之前的文章有讲过，感兴趣的可以翻看一下。

铺货模式：主要的核心点在于选品的思路差异化，决定了店铺爆单的快慢以及数量的多少。其次，由于
单店的商品数量比较多，一个店铺需要上传几千或者上万件货，还要定期的清理无流量商品，轮换不停
的上货，才能不断的获取平台的自然流量。所以对于软件的要求是比较高的，软件的稳定性，上传商品
的速度至关重要。这种模式一个客服可以同时管理几十家店铺，单店单月的利润也就是500-1000之间。



小象创客是一家以加盟、全程托管店群和员工孵化式运营的拼多多电商购物一件代发的运营基地，是一
家致力于以解决无货源店群运营问题为导向的多元化发展的互联网电商技术服务机构。

我们应用玩法扩展、店铺精细化、数据分析、店铺运营、讲师讲解、采集运营操作、团队协作、店群系
统化、基础软件使用、采集软件教学等方法。拥有的电商运营团队，成立电商技术孵化服务体系，带领
了一批又一批的电商创业学院。 

拼多多无货源教学培训开店+选货+运营行业大咖指导培训-小象创客
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