
美容店引流推广，美发店和化妆品美容店应该怎样引流拓客？

产品名称 美容店引流推广，美发店和化妆品美容店应该怎
样引流拓客？

公司名称 河南易地推市场营销策划有限公司

价格 100.00/件

规格参数

公司地址 河南省郑州市金水区东明路187号C座6层608-B14
号

联系电话 19937869661 19937869661

产品详情

传统线下拓太难，线上营销已经是美业商家拓客的新方向美容店引流推广。

第一个阶段：引流拓客，拉新顾客

首先我们得让客户
知道或发现自己的门店，来引导客户办理会员，线上活动引流，拼团、优惠券拓新，快速获取更多的精
准客户，形成自己的私域流量池。

这也是为什么我一直叫大家把顾客多加到微信里。

第二个阶段：建立信任，成交转化

当门店或自己通讯录有了自己的培育和维系和接触点，也可以称作是“鱼塘”，这个时候就要想办法让
客户有第一单成交，并拉动店铺**，利用各种设计的拓客活动比如说*满减多少，充值送多少礼品等活动
就能很有效地帮助我们实施方案。

第三个阶段：刺激消费，追销裂变

让客户下第一单还不行，这个阶段我们要刺激消费，鼓励客户多*超*，还得“提高产品的客单价”，可
以使用会员价拓客。

第四个阶段：锁客活动，复购留存

接着，你需要关注鱼塘的可持续发展。这个阶段的核心在于：保持互动，要通过服务和内容来提高客户
的粘度。

https://www.xs89.com/tag/819.html
https://www.xs89.com/tag/2682.html


第五个阶段：裂变传播，壮大团队

扩大你的鱼塘，扩容私域流量池。分销拓客法就是为此而生，通过分销奖励来引发裂变传播，让你的客
户、你的股东、你的员工，让更多人帮你卖货！

大家对照自己的门店活动看看，很多人进行到了第一步就再也没有后续了，所以生意就惨淡结束了。

下面就是针对线上拓客方法来总结和分享*常用的几个方法。

第一：服务拓客法

（1）线上预约：把客户管理在线上，我们可以及时在线预约节省人工成本，也可以集中精力服务好准顾
客，有序进店有序安排，不会怠慢顾客。

（2）在线赠品领取：在线解答顾客疑惑，邀请对方来门店，有赠送赠品，提升客户转化率。

（3）客户评价拓客法：当我们收到了很多客户的好评和案例，你要汇总在朋友圈或者你的自媒体平台上
。用顾客的评价来当背书，聊胜千言万语，极具说服力。

第二：品项拓客法

（4）周期卡以时间为周期的服务：①次卡：在有限的次数内享受门店的服务，绑定再消费。②月卡：以
包月的形式使用，时效性较强，可短期促销。③年卡：以一年为周期，做长效的客户管理，维护重点客
户。

（5）储值消费卡，就是先存后消费，适合实体门店：引导充值，多充多送，并享受全场折扣优惠。

（6）各种套餐卡：可以是异业联盟，搭配组合不同的品项，让客户感受更佳效果。

第三：优惠券拓客法

（7）现金券：赠送门店或微店现金券，全导流线上让利顾客先领券再*单，可以锁住顾客。

（8）进店有礼：这个电商店铺经常用的方法，其实在实体店也是非常实用的，借节日热点派发有效期优
惠券，并结合发券宝设置进店有礼，先领券再下单。

（9）支付有礼：只要完成付款了，即可推送可裂变优惠券，促进顾客二次进店留存，这个不多解释。

第四：工具拓客法

（10）专属小程序：一张24小时不打烊的名片，附近5公里的用户都可以搜索到店铺信息。

（11）多人拼团：老客带新客拼团到店，通过低价爆款获取更多的客户。

（12）砍价：通过巨大的价格差异，邀约好友助力，并提升店铺及品牌的知名度。

（13）秒杀：拉动店铺**，促进急速转化，节日促销、季末清仓都适用。

（14）同行减价：老带新利器，激活老客的同时拉新

（15）幸运大抽奖：常见的转盘式抽奖，满足客户的猎奇心理，增加参与度。



第五：客户运营拓客法

积分商城：积分当钱用，客户更有动力挣取积分，培养超强粘性。会员价：据不同的会员等级设置不同
的会员价权益，让老会员的忠诚度更高同时还能吸引更多的新会员加入。

第六：分销拓客法

（17）推广员：让员工下班后，也能主动积极帮你卖货。

（18）推荐有礼：发动优质客户，让客户自传播帮你卖货。

第七：社交工具拓客法

（19）群分享拓客：设计好活动和海报，准备好文案，在群里可以预热开始讲课，让群友邀约人进去学
习。

（20）朋友圈拓客：

①活动**，在朋友圈做积攒活动，接力微信好友的信任，让他们也在朋友圈宣传。②积攒活动，这样可
以圈粉一波。

③朋友圈送礼（超级赠品方法）点赞送礼，这个非常适合粉丝特别多，想激活粉丝的，点赞多少名送多
少产品或红包。

④朋友圈点评发个有趣的朋友圈，拉大家一起来回复，这样呢，猜谜语什么的，都是非常好玩。

（21）直播：线上“边播边卖”，在直播间设置专属福利、抽奖，与客户一对一互动，燃爆直播间，留
下客户联系方式，引导到线下进店消费。

线上拓客方法千千万，只要你摸清楚这套逻辑，保持学习借鉴**同行的玩法.
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