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以前没做直播的，2023年入局直播电商还来得及吗？

这是一个很有趣也很有挑战性的问题。直播电商可以说是近年来广受瞩目的电子商务模式之一，通过直
播带货的方式，品牌可以快速扩大知名度，提升销售额。但是面对行业竞争和消费者需求的不断升级，
单纯的直播带货已经远远不够，品牌需要寻求更加全面精细的整合营销方案。所以我们说，虽然入局直
播电商稍晚了一点，但确实还来得及。而全平台直播代运营、全案整合营销、媒介传播、品牌策略、活
动策划这五个产品将是你迈入直播电商行业的重要“武器”。全平台直播代运营：目前国内直播平台相
当的多，每个平台的用户也有所不同。品牌若是要加入直播电商，自然需要借助好这些平台的流量。但
如果一家品牌要在所有直播平台都有所存在，自己的资源就会被严重耗损。因此，品牌可以委托全平台
直播代运营服务公司来代为操作，让专业人士在个个直播平台都为品牌运营带货，在同时也能避免自身
资源消失的情况。全案整合营销：直播电商并不仅仅只是在直播平台上播放商品，还会围绕着品牌的营
销战略展开。为了达到品牌预期的目标，品牌需要打造完整的营销计划，并由专业的全案整合营销服务
公司统筹规划，确定价值命题、目标消费者群体、围绕着人口洞察的剧本等等。整合营销的目的是提高
品牌打造的渠道的统一度，增强观众的记忆深度。媒介传播：直播电商可不仅仅是单纯的推销产品，还
有许多品牌故事和情感渲染等元素。为此，品牌要想拥有一条灵活的线上媒体车道，全方位宣传品牌形
象，从而获得更多的曝光率和广告效应。媒介传播服务公司会帮助品牌整合线上媒体资源，进行精准的
广告投放，将品牌信息传达到更多的目标客户群体。品牌策略：品牌策略则是朝着品牌长期发展目标，
根据市场变化和消费者口需求，对品牌战略进行更新和适应，让品牌始终保持活力，同时跟上时代步伐
。在直播电商领域，品牌策略的设计需要综合各种市场和人口洞察，提供顾客优化政策和差异化的营销
策略，获得消费者的黏性和忠实度。活动策划：在直播电商中的活动策划是为了求得销售目标的达成。
它包括针对不同的消费者群体设计不同的营销活动、线上店庆、营销推广节等等。而活动策划是直播电
商的核心，同时，也是精准制造商业波动的营销手段。因此，活动策划建立在品牌策略、全案整合营销
、媒介传播和全平台直播代运营的基础之上，针对直播平台进行全面、差异化的活动策略。总结一下，
以前没做直播的品牌同样可以加入到这个行业，只要有足够多的创意、方案和工具，就一定可以取得成
功。全平台直播代运营、全案整合营销、媒介传播、品牌策略、活动策划等五个产品将会是品牌迈向直
播电商行业的重要工具。



——————————————————————————————————————

炙明互动是一家全营销链路直播电商服务公司，围绕直播核心业务，为客户提供全流程化的品牌营销服
务。

【炙明能提供什么？】

1、专业的直播服务：炙明为客户提供专业的直播服务，包括但不限于日常直播代运营、PGC直播等服务
项

2、整合营销服务：炙明为客户提供全链路营销解决方案，包括但不限于媒介传播、内容制作、线下活动
等服务项

3、品牌策略规划：炙明为希望有更多长效收益的客户，提供有效的、落地性强的、经济的品牌策略规划

更多内容请详询炙明互动~

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

