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产品详情

对于美容院的管理者来说，永恒不变的话题就是如何提高美容院的利润，如何拓展新的顾客。当然对于
美容师来说，如果能够留住顾客，并且发展顾客，那么自己的工资也就随之而增加。所以美容师也需要
掌握一系列的拓客技巧，不仅为美容院成功的吸引到更多的顾客，增加业绩。而且还能够增加自己的收
入，为自己今后的发展注入新的能量。

下店的美容导师除了教授其他美容师专业的美容技术之外，另外的主要目标就是帮助美容院提高业绩。
而对于新生的美容院来说，拓展客源是**提高业绩的途径。同时为美容院拓展客源是为了帮助美容院前
期不断的成长，巩固顾客源。拓客成为了增加美容院销售业绩上升的直接体现，而美容导师多年的行业
经验，教授给美容师专业技能的同时，还能够帮助美容院老板如何识别具有潜在销售能力的美容师。然
后对其进行重点的培训，这样就能够帮助美容院打造出精英美容师团队，促使美容院能够从专业性上吸
引到顾客。而如今吸引顾客的方法，通过网络的运用使得拓客的方法类型变得更加的多。

互联网拓客方法：

在网络时代，专业的美容网站越来越多，这也为美容院拓客提供一个相对集中且良好的平台。美容院的
老板不妨利用这样的平台，对自己的美容院进行有效的宣传。当然为了能够瞒住大众的需求，美容网站
解构变得五花八门。所以为了能够提高效率，美容院营业者应有针对性的来选择网络平台。这样客户在
寻找美容院时，就会更容易搜索到自己想要信息。

美容院在发布信息的时候，需要对美容院进行一定的渲染，但是切勿夸大其词，或者发布虚假的信息。
在网络吸引顾客**的方法，就是突出自家美容院的卖点进行宣传。而目前，随着网络交易的迅速发展，
很多的顾客都喜欢通过网购进行消费。而对于新生的美容院来说，抓住这个宣传方式，是十分重要的。
通过低价的团购，吸引到顾客。让顾客体验后，得到身心双项优质享受，也会随之记住这家店。如果美



容师能够再次做好拓客，也就能够成功将顾客吸收到美容院中。再又顾客通过口口相传到自己的朋友圈
中，这样你的美容院也就会得到一定的宣传。

微信拓客方法：

微信的兴起，让就算八十多岁的老太，也能够通过微信进行交友。并且在当家的年轻人中，十个就有九
个都在使用着微信。所以对于美容院来说，不妨专门为顾客设置一个微信专用的服务平台。通过“摇顾
客”的方法，将密集的人群收获到记得微信平台上。还能够通过目前人们喜欢扫二维码的习惯，将二维
码贴在显眼的地段，通过扫描也就能够获得到美容院的信息。可以推出扫码有奖的活动，吸引到更多的
顾客。一旦美容院的公众平台开通，随着内容的更新和增多，也就很有可能吸引到更多的顾客。

美容院如何利用微信拓客营销

还在利用****对顾客进行关怀吗?促销活动您的美容院又是怎么做的呢?还是利用打低价、折扣、让利等传
统的手法?中国美容人才网提醒大家，在移动互联网高速发展的时代，如何进行微营销已经成为关键。下
面就和中国美容人才网学习一下美容院微信营销吧。

想问问您的美容院在用什么工具对顾客进行管理，还是在用填表进行对顾客的管理吗?还在利用****对顾
客进行关怀吗?促销活动您的美容院又是怎么做的呢?还是利用打低价、折扣、让利等传统的手法?中国美
容人才网提醒大家，在移动互联网高速发展的时代，如何进行微营销已经成为关键。下面就和中国美容
人才网学习一下美容院微信营销吧。

一、针对顾客管理

在微信上美容院加盟店如何进行营销呢?就目前美容院加盟店实行的会员制结构，利用微信公共平台，对
会员的管理就更加方便便利。在微信的公共平台上一键**，当下美容院加盟店内所推出的新促销、新套
餐以及新项目等。为了能够拓展顾客，在促销中的内容可以添加每一个老员工带一个新朋友到店内进行
免费体验。而在平日里，也可以在微信平台上推送一些服务相关的信息，比如肌肤保养、卵巢保养等之
类的使用信息，不再像以往那样害怕发短息骚扰到顾客。同时在举办大型活动时，也可以通过自动回复
的功能，让微信公众号的员工们选择自行参加，不再让顾客感受强迫式的促销方法。

二、锁客和拓客

经营一家美容院加盟店，管理者们心里要清楚这家美容院真正利润的来源**是那帮闲得钱多没有地方消
费的师奶么你。而他们的特点就是热衷于被温柔周到的服务伺候着，如果你能将她们一个个当作女皇般
服务，那么她们**会成为你的忠实顾客。这就需要在微信上安排一个客服，时不时的和她们调侃聊天。
或者在她们生日的时候，为她们准备一份惊喜。比如说举办一个生日派对、每一个美容师写朴质又真诚
的生日祝福，将生日的每一个细节都绘制成照片，图文并茂的发布到微信上。承载着慢慢祝福的私人定
制微信推送，她们又怎么不会被感动得流下幸福的眼泪呢?



还要记住，师奶们都有一个共性——贪小便宜。精打细算的主妇们，只需要动动手指转发到自己的朋友
圈中就能够获得小礼物，这样的事情她们又怎么不会做呢?至于说怎么让这帮客户都聚集到微信公众号上
，相对容易。让服务她们的技师都手把手教她们扫描二维码，直接关注，或者****，让她们都添加微信
号，门口也放个二维码。

三、传播正能量，创造业绩

不得不说如今美容院加盟店内部常常缺少一种正面语言和正能量，想要提高整体业绩，首先就要从内部
开刀，传播正能量。而微信公众平台就是一个非常好能够传播正能量的平台，在微信中推送每天发布学
习内容，建立讨论群，并还能够及高额业绩给予送花及表扬!增长员工气士，聚集更多正能量。

*后，向大家介绍一下海底捞收获顾客心的小智慧。他们利用**传情时有“三步一时”的原则，在推送给
消费者的信息内容中不能带有商业味道，不能用**平台，不能**，定点准时发送。所以说没有真挚感情
的投资，又怎么会得到真实的回报呢?
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