
苏州易地推美业拓客团队服务公司，拓客活动方案助力业绩增长

产品名称 苏州易地推美业拓客团队服务公司，拓客活动方
案助力业绩增长

公司名称 河南易地推市场营销策划有限公司

价格 100.00/件

规格参数

公司地址 河南省郑州市金水区东明路187号C座6层608-B14
号

联系电话 19937869661 19937869661

产品详情

对于美业店来说，如何进行拓客是至关重要，为何这样说呢？因为作为一个美业店，想要业绩大幅度增
长，那么就需要有大量的客户进店消费。那么如何进行拓客呢？就需要制定相应的拓客方案，然后再贯
彻落实，这样才能够使店铺的业绩大幅度增长。然而很多美业店的老板却并不知道如何制定详细的拓客
方案。

近期，做美容院的许女士找到了美助理，并向美助理寻求一个拓客方案来帮助她的店铺提高营业额。许
女士经营美容院已经五年了，生意虽说算不上赔本，但是也不赚钱。处在瓶颈期的营业额徘徊于保底的
界限，她虽然想要改变，但是却没有找到合适的方法。于是便求救于美助理。

美助理通过对店铺的了解，发现许女士的店铺并不是因为没有客户才出现这个问题，通过分析她的美容
院无论是客户体验还是顾客复购率都是很不错的。与他同一条街的其他俩家美容院定位都和他差不多！
大家都是通过传统手段让营业员在店门口招揽生意分发一些打折卡宣传单之类的。通过数据分析发现，
许女士在几年的经营中也积累了众多的老顾客。于是，美助理通过这些所得制定了相应的方案。
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一、抛出诱饵

想要吸引顾客进店，首先要抛出彩头，让顾客先进店。美容院可以通过短信营销，向所有的老客户编辑
一条短信，说：尊敬的xxx，为了感谢您一直支持本店，现举行感恩反馈活动。本店为您准备了小小心意
，请凭此短信在xxx（具体日期）之前进店领取。【某某店欢迎你的到来】。据数据表示，大约有80%的
客户进店领取小礼物。
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二、抛出优惠，引导成交



客户进店之后，接下来就要看怎样的引导成交了。客户来拿礼物时，先给他拿赠品并引导说：XXX，今
天老客户回馈，领取礼物的前30人，如果购买金额超过600元，只需要将你今天的消费金额加上800元预
存在你的会员卡里就可以了，以后所有时间来消费都可以享受VIP的7折优惠（实际金额需要根据产品的
利润结构设计）。大约有49%来领取礼物的客户再次充值。
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三、关怀老顾客

对于拓客来说，老客户转介绍新客户也是很重要的一环，那如何轻松的让老客户介绍新客户呢？首先要
关怀老顾客，对老顾客真诚，让老顾客感到温暖。然后再告诉老顾客说我们还推出一个‘知心朋友欢乐
送’的活动，专门赠送给您这样的贵宾。只需要留下您朋友的联系方式和姓名，我们会通知他来领取。
请您登记一下吧。
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四、通过老顾客进行裂变

通过老顾客进行裂变拓客也是常用的有效手段之一。当用户的朋友来店里领取礼品的时候，进行身份确
认，我们这里回到第二步进行相同的销售模式。如此反复这个活动持续了足足一个多月，成绩当然也十
分理想。

通过这四步，许女士的店铺营业额大幅度上升，两个月后，营业额翻了几翻。于是许女士又开了两家分
店。

其实整体的方案也就围绕着激活回头客、锁定老顾客营销。通过老客户进行裂变这几个方面。不仅适合
于许女士的美容店，还适合于大部分的美业店。只要作为美业店老板的你针对自己店铺的问题，找到合
适的拓客方案，那么就能够使自己的营业额加倍增长。

易地推招生拓客服务外包公司 【公司优势】 1、多年拓客公司，5年招生服务外包公司；
2、团队素养高，全职员工到校落地； 3、投入成本低，见效快，风险小，收益高！
4、按照招生拓客服务效果付费； 5、提供后期可持续可优化的招生拓客解决方案！ 【简单介绍】
安排一组8人团队到机构服务1-3天时间，一对一沟通3000-8000名客户
引流地推卖卡60-200名意向客户，转化收款10-30万业绩
不伤害市场，不伤害客户，不伤害机构，只做真实拓客
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