
连云港美业精准引流拉新团队，地推拓客外包团队，颠覆传统拓客方
法

产品名称 连云港美业精准引流拉新团队，地推拓客外包团
队，颠覆传统拓客方法

公司名称 河南易地推市场营销策划有限公司

价格 100.00/件

规格参数

公司地址 河南省郑州市金水区东明路187号C座6层608-B14
号

联系电话 19937869661 19937869661

产品详情

源源不断的新顾客是美容院发展的命脉，不要把拓客当成一种形式，缺客了才来做，而是常态化去做才
能确保美容院的良性稳定发展。

拓客，顾名思义，就是拓展客源，增加客户的数目。随着市场信息化越来越透明，以及竞争日益激烈，
传统的经营模式已经十分滞后，在服务业尤为凸显，比如美容院、餐饮行业都是职业拓客者们服务的主
要行业。那么美容院该如何开展拓客，拓客又有哪些方法呢？下面给大家分享美业拓客十八招，希望对
大家有益。

第一招：专为顾客设计的工作日

每年在社区内的某一地点开展1-2次特别活动，邀请顾客参加，活动内容为解说彩妆的流行趋势、皮肤护
理等等。这一活动可以联合数家美容院一起举办，虽然活动的经费不大，但顾客会对此很关心，借此活
动创造出不断扩大形象是很可观的。

第二招：给顾客提供优惠计划

每月列出一份美业门店落的服务项目表，列明能提供多少优惠给那些想成为会员的顾客。如此将可以得
到一份固定的收入及一群固定的客户。

第三招：忠诚认同卡

可以与同业及其它地区的商家合作，制定一份内份外联合优惠促销合同，共同给予顾客相同的价格折扣



，进而可以互相吸引顾客。这一活动可以针对那些对美容院忠诚度较高的客户，而客则人可以凭此忠诚
认同卡到指定的特约商家(专柜、精品店、鞋店等)消费，得到优惠折扣。

第四招：会员折扣卡

送给顾客折扣卡，折扣比率为其消费额的10%，这些金额可以用来购买本美容院的产品。

第五招：奖品集点证

先做出一张分成两个部分的漂亮卡片，第一部分的目的在于传送美容院的推销讯息，而第二部分则绘出
特定的格式。当客人消费到某一程度的金额时，就送她加点数，当顾客集满一定的点数时，就奖励她一
下!

第六招：累计有价凭证

当客人到美业门店消费付款时，送给她一张等于他所消费的金额的10%价值的凭证。持有价凭证者可在
下次或某次消费时抵扣费用，也可累积起来换奖品。这一活动可以培养顾客对美容院的忠诚度，而且所
需费用很低。

第七招：学生卡

针对大学生发“学生卡”，邀请她们到美业门店来消费，将可以获得特别的服务及优惠价格。

第八招：免费项目品质第一

无论是**送还是邀请一些商家共同参与免费，商品的品质必须有**保障。同时，还要制作和派送一批宣
传材料(单张、海报、小册子等)，在广告词内标示扩展槽重点销售的报务项目，如有可能，还可给顾客
发送点儿纪念品。这样一来，美业门店就会“家喻户晓”了。

第九招：免费的彩妆课程

估一下顾客是否愿意在彩妆课程中投入资金。当顾客到美业门店消费时，可以视其消费金额的多寡送顾
客一张有价凭证，等积累到一定数额之后可用来换取彩妆课程。当愿意上彩妆课的人有一定数量时，就
可以择日开课，并可借这个机会推销产品了。

第十招：免费服务

记载顾客到美业门店消费的次数及金额，当金额达到一定数额之时，可以通知顾客，她的下一次消费将
由美业门店支付。这样，顾客一定会很高兴。记住，做此项活动时，请事先订出适度的金额标准。

第十一招：祝贺

先列出一批顾客的基本资料，如生日家庭情况等，在顾客生日之前将贺卡寄出。卡片除了标示贺词外，



也标示要给客人的优惠或额外的服务。

第十二招：惊喜礼物

这一活动类似摸彩。为了使这项活动更有效果，礼物的中奖主要高些，礼物大小也要有所区分。

第十三招：提供长期服务

一家美业门店的运作，有时候会出资金匮乏或碰到淡季，此时的推销工作必需为吸收资金而设计，例如
：3个月或者6个月的美容服务卡，或者吸引人的礼物如戒指。

第十四招：邀请顾客的朋友

给顾客的朋友提供一次服务，这么一干，顾客会感到非常高兴，而且也会吸引顾客的朋友来访，说不定
到美业门店来消费会变成她们的一种习惯呢!

第十五招：注意小细节

细节会使美容服务变得更受欢迎，例如：维持毛巾温度，当客人在做面膜时，可以帮客人做手部按摩等
等。

第十六招：安全而又方便的停车场

客人会时常惦记着她的车子，无论是单车、摩托车或是汽车。如果可能的话，可以事先与附近的停车场
联系好，使顾客有地方停车，而且心安理得。当然，**是送她免费停车1小时。

第十七招：卖礼品，勿卖商品

在特殊节日中，如圣诞节、母亲节、情人节等等，可以准备一个漂亮的篮子，里面放一些奖品。奖品内
容可以针对小孩子、青少年、成年人及老年人等不同对象，利用情感促销。

第十八招：卖渴、不卖水

高明的推销行为是要本不牵涉到美容院的产品及服务，要卖给顾客一种渴望和体验，需求的结果。优美
动听的辞令将是顾客下一次光顾的因素之一。要好好地研究顾客的行为习惯、消费心理，并为推销做准
备。

在这个互联网+时代，互联网营销是任何一家企业都非常关心的问题，美容院也应重视起来，利用互联
网建立起自己的微信、网站或任何一种社交平台，人们通过搜索便可发现你的美容院所在。

随着互联网迅猛发展，人们的生活早已离不开网络，一些行业不如顺应互联网的发展趋势，借此一举突
破瓶颈，达到更进一步的发展。对于传统的美容行业来说，美容院*需要的就是技术和服务，但是在配上



互联网的宣传，成功便是必然之事。

建立了这个拓客营销系统后，就会变成：新客不断、老客不失、大客常来的良性循环。美容院的拓客形
成良性循环，而且美容师的职能素养提高了，才会懂得珍惜顾客，才会从心里真正关心顾客，这样顾客
才会留在店里成为店里的忠实会员。

【合作模式】一般情况下会安排一组8人团队上门招生拓客，我们主要采用地推售卖体验课/拓客卡或者
体验套餐的形式，锁定机构周围3公里范围内的学校、社区、商场、广场、公园等目标客群出没的地方，
筛选过滤符合要求的意向客户了，通过一对一详细沟通，介绍机构、介绍活动，邀请参与，现场收取客
户体验课/拓客卡费用或者套餐费用，后期邀约客户直接到店体验，直接转化。
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