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产品详情

北京西门子电机授权总代理

       在工业现场控制领域，可编程控制器（PLC）一直起着重要的作用。随着国家在供水行业的投
资力度加大，水厂运行自动化水平不断提高，PLC在供水行业应用逐步增多。触摸屏与PLC配套使用，使
得PLC的应用更加灵活，同时可以设置参数、显示数据、以动画等形势描绘自动化过程，使得PLC的应用
可视化。

变频恒压供水成为供水行业的一个主流，是保证供水管网在恒压状态的重要手段。现代变频器完善的网
络通信功能，为电机的同步运行，远距离集中控制和在线监控等提供了必要的支持。通过与PLC连接的
触摸屏，可以使控制更加形象、直观，操作更加简单、方便。

组合应用PLC、触摸屏及变频器，采用通信方式对变频器进行控制来实现变频恒压供水。

5恒压供水变频器构成

  节能的需求出现后，大批节能技术开发商和节能设备开发商迅速出现，并向用能企业展开了猛烈的推
销攻势。面对纷杂的广告和上门推销，用能企业对本企业的节能潜力心中没数，对众多节能技术的真实
性和适用性也无从把握。这时，专 业化的节能服务公司出现了。

    

    节能服务公司以合同能源管理机制为客户实施节能项目。为客户提供节能潜力分析、节能项目可行
性分析、项目设计、项目融资、设备选购、施工、节能量检测、人员培训等项目的全过程服务。而这个
过程中，并不需要客户公司专门进行节能改造的资金投资。



    战京涛说，合同能源管理模式的Z大好处是在整个项目过程中，Z终用户不需要为项目进行投资，
“资金缺乏是很多企业在进行节能改造过程中遇到的主要困难，这一点可以说很有吸引力。”北京西门
子电机授权总代理

    而节能服务公司的收益，主要源于向客户保证实现合同中所承诺的节能量和节能效益，节能服务公
司在合同期内的收益与节能量直接挂钩，项目的收益主要来自于节能效益。“还有一点，合同期结束后
产权是无偿转让的用户可以无偿得到设备的产权。”战京涛补充道。

   正因为如此，同时也基于中国节能减排的目标，早在1998年，中国政府就与世界银行合作，引进了
EMC模式，并试验性地在北京、辽宁、山东三地成立了合同能源管理公司。有资料显示，国外在开展合
同能源管理后的项目可平均节能达到30%，而在中国的实际运行也收到了显著效果。北京西门子电机授
权总代理

    战京涛介绍说，“曾有一家节能服务公司购买了西门子的变频器，以租赁的形式租给客户，从客户
那儿分享节能的收益。合同期结束后设备再转让给客户，经过测试节能率大于28%。而我们在内蒙古乌
兰水泥项目上运用EMC之后，经实际测定节能率更是高达35.78%。”

    来自中国节能协会节能服务产业委员会的数据也显示，截止到2006年6月份，世行支持3家示范公司
一共操作了475个项目，形成的节能能力为149万吨标准煤/年，二氧化碳减排能力是145万吨/年。投入资
金13.3亿多元，获得收益为4.8亿元。

    据摩根士丹利预测，中国潜在的节能市场规模达8000亿元。而据中国节能协会节能服务产业委员会
介绍，合同能源管理在“十一五”期间的目标是节能投资500亿元，年产值320亿元。

    然而，虽进入中国已有10年之久，但对于许多行外人来说，合同能源管理依然是个新名词。10多年
来，各地如雨后春笋般冒出的节能公司并没有获得预期的高速成长，反而大多步履蹒跚，处境被动。

   “关键是意识。”战京涛坦言，虽然西门子在节能减排方面拥有技术、资金和市场开发等多方面的
优势，但在现实市场中，更多的客户更愿意选择直接买卖的模式，“客户发现西门子这个解决方案能够
节能，直接向西门子购买设备和服务。”而对于基于“双赢”为基础的合同能源管理模式“在中国实行
时间不太长，公众认识需要有一个过程。”北京西门子电机授权总代理

    由此所造成的另一个问题则是节能服务公司在初创时很难从资本市场中筹措资金。“特别是小型节
能公司的信誉度，确实是个比较棘手的课题，可以说融资难制约了很多节能服务公司的发展。”战京涛
告诉本刊记者，现实中有不少的节能服务公司回款很稳定，客户的信誉也很好，但作为新生事物，不像
工厂那样有大量资产可以作抵押，只有现金流，因此在中国目前还没有普遍建立起完善的贷款抵押或担
保机制的情况下，商业银行很难给新的能源服务公司或其客户提供贷款。

 

    “在这一方面，像西门子这样的龙 头企业明显占有优势。”战京涛表示，除了产品和解决方案以
及多年的运作经验外，西门子还有自己的财务租赁公司，使得它拥有技术和财务租赁的双重功能，能够
满足客户不同的需求。北京西门子电机授权总代理

    此外，市场环境也是合同能源管理推广面临的一个问题。诸如企业节能认识不强；能源服务公司节
能技术力量还不能提供全方位节能服务；节能经济效益的评估体系还不够完善；节能改造项目融资渠道
有限，缺乏经济激励政策；此外，如果市场诚信不足，合同能源管理项目风险较大，缺乏相应的法律保
障；缺乏专 业人才等。

    而所有这些，很大程度上需要国家政策的扶持和引导。用于大功率单机传动场合。



西门子Sinamics G120模块化变频器产品系列推出两款新型功率模块和一款新型控制单元。作为对整体系
统加强的一部分，西门子全新推出的模块包括新一代PM240-2 FSA和PM230 IP20功率模块，这两款模块均
在可实现更高功率密度的全新硬件平台上研发。由于支持穿墙式安装，这两款新型功率模块可以实现创
新的冷却解决方案。CU240E-2控制单元支持自动化以太网标准的Profinet通信选型。这有利于实时执行基
于以太网的创新系统设计。北京西门子电机授权总代理

Sinamics G120模块化变频器系统的性能显著增强。PM240-2
FSA功率模块基于新型硬件平台开发，与以前的1.5kW
LO的功率密度相比，该平台可在外形尺寸FSA中实现高达3kW LO的功率密度。其穿墙式安装适用于创新
的冷却概念，能够适用于对控制柜散热有严格要求的应用。西门子还在这个新一代功率模块设计中配备
了紧凑的集成滤波器。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

