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对于新开播的直播间，点击进入率是一个特别重要的指标。原因很好理解，如果用户刷到你的直播间，
连点进来都不愿意，那后续的所有直播漏斗过程都是一场空。那应该如何提升点击进入率呢？这里有两
点可以做参考：

１、提升内容吸引力：这里主要指的是直播间带给人的感官体验，包括声音画面质量、主播表现力、内
容创意度、直播间与产品的适配度等

（一些感官上较有吸引力的直播间）

此外，还可以用以下几个方面来增加内容吸引力：

（１）福利活动吸引：直播间的福利信息有助于提高用户关注欲

（２）商品吸引：选择颜值高、稀缺性强、强实效性、强性能的商品

（３）兴趣吸引：新奇特的创意（例如美少女直播间）与人群兴趣契合（例如东方甄选直播间）

２、提升用户快速理解内容的能力：简单来说就是，用户看到直播间，能快速理解、识别，不需要太长
反应时间，就能知道这个直播间的大致情况，这个时候感兴趣的用户，就会迅速点击进来。那怎样才能
提高用户的识别速度呢，以下几个方面可以参考：

（１）让用户“看得到”：做好产品的可视化展示，简单来说就是，让用户一眼就知道这个直播间是卖
什么。这个需要根据不同产品的类型来布置，例如，如果是服饰等需要上身展示才能比较好呈现的产品
，就至少得用中景，让用户一眼就能看到衣服的全貌；而如果是首饰之类的比较小巧的产品，那就需要



用近景来展示产品细节。这里涉及到的景别、构图、镜头、呈现方式，都很关键。

（２）让用户“看得清”：这里主要指的是，直播间主题、核心突出，因此，主推产品的屏占比需要至
少达到５０％以上，这里的屏占比达成方式有很多，可以直接取近景展示产品，也可以通过背景置物的
方式，来补充屏占比，下面这张图可以做参考：

（３）让用户“看得懂”：或者叫，信息的可视化，这里有一个非常有意思的案例：

这是一个卖蟑螂药的直播间，我们来分析一下他们为什么要这样做：蟑螂药其实是一个不太好展示的产
品，它的效用是后置的，没法在直播间展示，所以无论是一盒一盒放在那里，还是一个一个拿出来做近
景展示，用户很难第一时间反应过来这卖的是蟑螂药，用户需要更长的时间才能反应过来。而这个直播
间用了一个非常巧妙的办法来让用户有耐心去识别产品，他们让主播穿上了蟑螂动漫服，用户刷到后，
第一反应是觉得奇怪，意外，下意识就会想，他为什么这样做？然后再定睛一看，哦，原来是卖蟑螂药
。这整个过程，可以说是非常丝滑！

以上是一些关于提高点击进入率的简单分享，希望能对大家有所帮助～

——————————————————————————————————————

更多内容请详询炙明互动~

炙明互动--【全营销链路直播电商服务机构】

主营业务：各平台直播代运营、全案整合营销、品牌策略规划
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