
小象创客团队-拼多多店群托管代运营-
无货源网店精细化运营不开车不推广！

产品名称 小象创客团队-拼多多店群托管代运营-
无货源网店精细化运营不开车不推广！

公司名称 新乡市川海网络技术有限公司

价格 880.00/件

规格参数 拼多多店群:100

公司地址 河南新乡辉县市

联系电话 13523878002 13523878002

产品详情

小象创客团队-拼多多店群托管代运营-无货源网店精细化运营不开车不推广！

拼多多无货源项目：

简单易上手，一台电脑，一根网线就可以完成全部操作，兼职全职都行

起店快，盈利快，针对于互联网项目，很多项目个月不赚钱是很正常的，电商也一样，但是这个项目只
要我们认真去操作，一般操作4-7天就可以出单见到收益，对于我们做项目的信心很有帮助。

操作拼多多店群分为两个阶段：

1：前期推量：批量开店，批量采集爆款，上传产品，替人下单，赚差价

2、后期：优化店铺运营，打造爆款还有就是处理其他问题等拼多多上架产品问题选款问题是每个人都会
遇到的问题，每个人都有自己的产品规划。

在拼多多上面有一个概念，就是采集的商品，或者是上传的产品，必须是同类目下的产品。销量高单价
低就能得到靠前的排名，而且新手容易上手，基本几天就能出单。

今年的主要运营方法可以分为两种：铺货自然流玩法，精细化付费玩法。

如果细致划分可以分为十几种运营方法：淘上拼玩法，拼上拼拍淘，拼上拼付费玩法，目新品标玩法，
类目采集玩法，新品榜单玩法，同行截留玩法，榜单玩法，抖上拼玩法，食品类目同行截留玩法，蓝海
类目玩法，精细化运营等。不同的玩法如何操作的，我之前的文章有讲过，感兴趣的可以翻看一下。

铺货模式：主要的核心点在于选品的思路差异化，决定了店铺爆单的快慢以及数量的多少。其次，由于
单店的商品数量比较多，一个店铺需要上传几千或者上万件货，还要定期的清理无流量商品，轮换不停



的上货，才能不断的获取平台的自然流量。所以对于软件的要求是比较高的，软件的稳定性，上传商品
的速度至关重要。这种模式一个客服可以同时管理几十家店铺，单店单月的利润也就是500-1000之间。
 

拼多多店群这个项目我们的流量，我们的店铺如何盈利呢？怎么更好的出单呢？

关于付费流量：通过全站、搜索、场景等付费通道，暂时我们的产品，平台为我们提供更多的曝光和导
流，让我们有机会展示和成交，这些都是我们商品的机会。

关于免费流量：****的，**的，新奇特的，应季的，蓝海的，这些都是有很大免费流量入口的产品和类目
，现阶段的消费者，需要这些好的产品，需要更丰富的产品满足自己的需求，所以一定要了解平台和市
场的需求，才能事半功倍。

关于多多精细化：我们没有强大的资本，**的供应链，也没有专业的团队，那我们只能将自己的目标降
低，将每个月合理的收入作为我们的第一个目标，在每个阶段，每个步骤，用结果来反推我们的过程，
每一步有每一步的计划，做好一步再去走下一步，这样你就不会因为每一天的波动或者变化搞的没有方
向感。

无货源店群特点：

盈利方式： 我们店里的商品以一定的价格出售，所以我们的盈利方式是赚取差价。因此，我们应该找到
高质量、低价格的供应，以****的价格出售！

简单操作： 做一个没有商品来源的商店集团，你不需要在早期处理产品，也不需要在后期推广产品技术
。我们商店的商品在收集和上架后看起来和卖家一样。所以我们只需要记住收集和交付的步骤，并重复
操作。你也可以手动选择你*喜欢的产品。 

成本很低： 如果买家来我们店订购付款，我们需要回家找产品，也可以看到其他平台同一产品价格*低
，我们只需要拍摄*低价格的产品，然后邮寄给买家，但买家付款只有在买家确认收据后才会到我们店。
所以在之前的订单中，我们需要准备一小笔营运资金来支付在家里的付款。大多数都是半个月结算一次
，

***： 如果买家来我们的商店下订单，我们将赚取订单之间的差额。如果没有订单，你*多就不会赚钱或
赔钱。即使买家有货物，我们也可以找到*后一个退货，让我们成为店主。

电商时代拼多多无货源单靠软件已经过时了，精细化运营才是主流，以前靠传统采集大量上货发货的玩
法已经行不通了。现在做无货源电商都是人工自检加采集软件过滤筛选违规词为归途违规商品的，完全
抛弃了传统大量铺货的玩法。采集软件只是起辅助作用，如果单靠采集软件运营店铺，只会让店铺违规
，严重的有可能会被封店。电商新时代姘头的无货源店铺该怎么去采集商品？首先在采集宝贝的时候要
注意避免雷区，为什么有的宝贝采集能出单，而有的不能，这些都是有规则的，而不是靠运气。

所谓的托管就是我们来帮你做，包括数据的分析、数据的上传、数据的优化、到店铺出单这些流程，由
我们团队来帮你托管操作，而你只需要听话，按照我们每一步的流程去做基础的，标准化的工作即可

代运营托管这个方式是我们主流会去长期合作的一种，以全职的或者小工作室想前期孵化一些店铺为主
的方向，每个月也是有固定的名额，而且目前每个人多十个店的机会，这个模式我们会有的保底，也就
是三个月如果拿不到学费一样的毛利，我们会退还差价，当然目前这种风险我认为只存在于市场的大变
化，这种不可控的情况下，而且为了让大家更持久的合作，在你单月店均收益达到一千以上的部分我们
会抽取30%的分润，这个模式你可以线下来公司陪跑落地一直跟着做，也可以线上在家全职做，但是确
保全职，否则我们是不保底的。因为任何项目执行力决定了结果。
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