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产品详情

全中国都在搞网络营销，南阳传统企业的老板着急了，他们也搞互联网营销，结果，如果说不搞互联网
营销就是等死，那么他们盲目的搞互联网营销就是在找死！大多数在转型的路上都会遇到以下难题：

经济危机之下，想要转型互联网，不知从哪下手，茫然不知所措？

网络营销已然摸索很久，一年两年，却依旧迟迟不见成效？

做了网站，投了竞价，却只见烧钱不见订单？

听了培训，请了团队，想要网络营销落地依旧遥遥无期？

传统企业该怎么办呢？想成功通过网络营销赚到钱，首先你要做到先别赔钱。这篇文章，启动互联小编
就来和你算算这笔账，和你一起探讨一份低成本的网络营销推广方案。

了解这份营销方案之前，传统企业老板一定要走出这两个误区：跟风+烧钱

1、跟风

因为不懂所以跟风，别人做什么我就做什么，博客，分类，视频，SNS，团购，淘宝，微博，P2P，微信
，结果投下大把钞票和人力，效果微乎其微。



2、烧钱

总有企业老板认为做网络营销就是做百度竞价，做广告，做直通车。试想一下，如果网络营销这么贵，
为什么还有那么多挤进来？之所以有那么多人进入网络营销的是因为看中它的低成本属性，结果传统企
业老板反而去花大把的钱，但真正的利用互联网赚钱的企业大部分都很低调。因为他们掌握着Zui实战有
效的方法和技巧。

南阳传统企业利用互联网赚钱，Zui实战有效的方法和技巧

一、品牌围剿

有点历史基础的都听过农村包围城市的战略，而这个战略运用在网络营销中就是大家所说的围剿。具体
如何做：

1、一定要建一个有营销力的官网。保证客户在百度能搜索到你，同时客户点击进入官网感觉到这个企业
的实力和公信力，所以网站一定要有营销力，没有营销力的网站只会失去客户，而有营销力的网站却会
帮你拉来客户。如果实在官网没有做得那么快，那么一定要先把百度百科做了，当然，还要保证百度百
科内容的营销力。

2、积累大量的行业关键词。比如你是做净水器，你就要通过百度指数，百度下拉，百度相关搜索，百度
知道，行业论坛，行业QQ群中搜集大量的与你行业有关的关键词。

3、注册账号。新浪，微博，百度，天涯，豆瓣，西祠小组等等高权重平台的账号。

4、撰写软文。为你搜集的行业关键词撰写1000篇软文。

5、发布软文。发布到这些高权重平台上。

这招简单直接极具前瞻性——品牌围剿的两个作用：

1、不断放大品&牌的传播效果，积累的行业关键词越多，发布的行业关键词越多，效果越好。

2、抵御同行的攻击。做网络营销之前，一定要将我们的品牌词的长尾做好。举个例子，例如我们的品牌
是简节办公，那么就要提前将简节办公建营销型网站怎么样，简节办公复印机租赁怎么样等等这样的评
价性的关键词占领了，不给同行任何攻击的机会。不过因为营销型网站是我们提出来的，所以营销型网
站这个词百度排&名前几位一直都被我们所占领，现在已经有大量的同行来模仿我们的理念，但是由于
我们在早期积淀下来的基础，同行几乎没有办法挤掉我们的位置，只能靠做一些百度付费排名来抢占排
名了。



二、百度竞价

传统企业一定要做百度竞价，但是做百度竞价不意味着去和同行抢排名。我们要做的是创意的书写，而
是不是烧钱抢百度竞价的排名，我们只要出现在百度竞价的前几名就行了，关键还是要写的有创意，而
创意的来源是潜在客户的隐性需求，做好行业用户的需求分析，对于书写创意至关重要。

三、B2B商铺

传统企业想要低成本抢得更多用户，B2B商铺是首&选，为何：权重较高+精准流量。

1、现在商铺的权重都普遍在2-3，针对产品挨个整理出产品长尾词出来，发到商铺中，很快就会有较好
的排名，量大之后，只要一搜产品词蹦出来都是你的信息，这就是霸&屏。

2、精准流量。愿意浏览商铺的人都是购买意向很强的人群，这样你商铺霸&屏得来客户转化率也会提升
。

四、内容型SEO优化

1、做好排名。传统企业一定要养一个SEO人员来优化自己的官网，至少要将自己的核心词做到首页，保
证当搜索产品相关词可以看到我们。

2、做好内容。SEO早已不是内链外链的时代了，网站布局和内容的推送成为潜在客户决定是否在你这里
买单的重要因素，所以，一个有着编辑文案功底的SEO对传统企业网站来说很重要。

3、网站满足用户需求。丧心病狂的满足网站用户的所有信息需求，用户使用百度去搜索关键词，并不是
为了购买产品，而是为了搜索信息，所以传统企业的SEOer应该做好用户数据分析，对用户的信息需求了
然于胸并不断满足这种信息需求，这样便会黏住用户；另一方面，我们不要管同行采集内容，不要管伸
手党随意下载，让他们来，他们来了就会为我们的网站带来点击，他们浏览的内容越多我们网站的跳出
率就越多，进而排名也会提升。

五、微信、微博自媒体

微信微博是用来提高购买单价的、提高购买频次、改善运营问题的。

对于传统企业来说微信微博的核心作用是互动，是直接与消费者对话。一家企业做大靠三点：服务品质
+产品质量+公司SNS形象。产品质量自不用说，服务尤其是售后服务对于传统企业的持续发展很重要，
许多传统企业与消费者之间隔着中间商，微信微博的出现便打碎了这种中间环节，直接与消费者对话，
收集到更多的真实反馈。



六、论坛社区集团作战

自从互联网诞生，论坛社区就是所有舆论的中心，贴吧、天涯、豆瓣、高权重地方论坛都是这些网民Zui
热衷去的地方。所以传统企业一定要抓住这一核心点：线上用户的讨论属性。具体如何落地？

1、建立自己的行业论坛。这个论坛一定要具有包容性，鼓励用户以及同行发帖，真正需要更新的版块是
资料中心和置顶软文。如果不会运营这个论坛，可以参考小米社区和奇酷社区，直接复制他们的运营方
式。当然，一定要对这个论坛进行推广，具体方式千千万：QQ群、微博群、地方论坛、行业论坛、业务
员群等等，有了流量，就有了帖子。这个论坛是养出来的，到后期的爆发力是惊人的，试想整个行业的
信息都出自这个论坛，并且背后操纵舆论者是我们，想怎么变现就怎么变现。

2、加速自己的行业论坛发展。前期行业论坛是0权重的，所以要借力第三方社区或部落来导流。

（1）现在的大型论坛都可以独立建立小组或部落，借力他们的权重做几个行业关键词，以此关键词为小
组名称。比如你卖拖拉机的，那么你可以做这些第三方部落：拖拉机图片、拖拉机致富、拖拉机政策等
等。

（2）去哪些论坛？建立百度贴吧、西祠社区、天涯部落、豆瓣小组等等。

（3）这些第三方论坛链向自己的论坛。流量闭环形成，粘性不断提高。

南阳传统企业做网络营销一定要做好顶层设计，不要盲目跟风，不要烧钱，将以上六点的任意一招用到
极&致或组合到极&致，都会让你活得很滋润。在这里，我所说的都是九牛一毛，没有办法一一展示。

企常青是一家青春活力、充满朝气的新媒体公司。公司全员90和00后，团队氛围超级nice！

主营业务板块有：抖&音代运营、短视频拍摄、抖&音dou+电商带货矩阵、抖&音培训、网红孵化mcn机
构等；

企常青还将布局直播电商ip矩阵、电商后端等板块；

目前已经有了自己的矩阵千万粉&丝群体，拥有自己的流量模式！

打造一个前端流量与后端变现的商业闭环，让每个年轻人在企常青都能施展自己的才华！

企常青具有极大的个人发挥空间，我们竭诚让每一个人的付出，都得到相应的回馈。



希望你是个年轻，且价值观正的人。

你要具备讲诚信、友善互助、不推卸责任等基本职场道德，且明白：我们年轻，但不代表于工作而言，
有任何任性的权利
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