
365换新包包模式小程序系统开发

产品名称 365换新包包模式小程序系统开发

公司名称 广州企晨科技

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区中山大道东路

联系电话  13828487919

产品详情

优化用户体验与性能，用户无需关注，即可获得良好的门店服务体验，快速解决了线上用户对线下门店
服务的需求。随着365包包模式，助你月月换新包在广州爆火，一个模式魅力之处当然是满足消费者的需
求，也能带动自身的商业发展。

综上所述，营销因人而异，消费人群，产品类目等等各方面的因素都需要对模式进行改动。模式是固定
的，思维是灵活的，好的营销模式都是通过“碰撞”出来的，欢迎各位读者留言评论，分享自己的看法

一、用户角度：

1.花365元买一款包包，每个月可以换一款新的包包，可以选择到就近的线下门店去换，间接帮线下门店
引流客流量了，也可以直接在小程序上直接物流更换，每天只需要花一块钱，就有12款不同的包包背

2.复购只需要285元

二、线下门店代理商角度：

代理商有几个梯度的，每个梯度的折扣都不一样

总代：一次性拿货100000元，享受折扣3折

一代：一次性拿货50000元，享受折扣5折



三代：一次性拿货30000元，享受折扣6折

如果代理直接推荐一代的话，那么一代的50000元货款就直接给到总代了，直接回本5万元，同理，一代
推荐二代的话，二代的30000元货款也是直接给到一代的

如果总代直接推荐总代，一代直接推荐一代，那么货款是给到平台的，但是平台会给20%的奖励给到推
荐人

但是二代反过来推荐一代或者总代的话，是没有奖励的

总代、一代、二代、享受团队销售额月度3%-10%的奖励

互联网对生活方方面面的影响越加深入，线上线下的交织也越来越紧密。实体零售店而言，面对新的市
场环境、消费习惯、电商的冲击，如何借助数字化的力量实现线上线下融合，以流量提升营收力，成为
零售实体店突围之道。

在私域营销与线上商城线上实体店的融合上取得良好的成效，得以更年轻化、更稳健地实现数字化升级
。商家通过借助app、公众号、社群、小程序商城等构筑起流量营销矩阵，实现对用户的反复触达、营销
，后实现复购。融合新零售的商业逻辑，推出“换包”模式，依托小程序商城+店商结合的方式，改变
实体店引流、复购、粘性等痛点。——今天给大伙分享一下365包包模式，月月换新包
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