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产品详情

我们在拼多多开店以后需要想办法提升店铺的流量才行，对于拼多多商家来说流量非常的重要，它会直
接影响到商品的销量，那么拼多多店铺流量具体如何做才能够做起来？

拼多多店铺流量怎么做起来?

流量提升di一步：

如果你没有更好的解决办法，那么上新是唯一不会做错的事。现在拼多多平台的重心放在了新品，流量
、权重都偏向新品，各种平台利好也是围绕新品打造的。

刚开始我一个星期两次上新，每天的流量只有2W+，当我后面改成每天上新后，一下子突破了3W+，现
在基本上已经稳固到4W+了。

流量提升第二步：

上新以后，想办法让销量破10，进入橱窗新品，打上新品标，流量会得到大幅度的提升，流量大了，销
量也会随之增加。

我破10的方法也很简单：

1. 上新当天给予一个zui低价，让老客形成一个思维习惯即上新当天是zui优惠的。

2. 平台的活动有新品半价30件，还有新品断码五折，这些都是很好的销量破10的方法

3. 销量和评价两条腿走路，不能跛脚。维护好评价zui好的办法就是开通评价有礼，返现金额可根据自己
的利润空间而定。



流量提升第三步：

基础工作做好以后，那就要上资源位，获取更多流量。平台不少资源位zui大的限制就是销量和评价，所
以前期做好评销就很关键。我这时会让新品去参加，因为它是不计zui低价的。

下图是我店铺现在的新品橱窗情况，新品有142件;在4月份的时候，橱窗新品才十几个，那时候的每天流
量才2W不到。

这个方法比较适用于低价走量，或者清仓。如果想着走高价的话，效果应该不会太好，不建议尝试，因
为这样会把人群给打乱，竹篮打水一场空。所以玩法也是千人千面的，适合你的不一定适合它。

平台一直在不断调整、创新，玩法也是一直在迭代的。我再给大家推荐一个功能，就是平台新出的一个
打折工具—凑单专区，相比活动的zui低价、销量、评价等要求，它没有任何要求，没有服务费，不计入z
ui低价，对店铺的GMV增长有一定帮助。

怎么提高销量?

1、一定要做好店铺人群定位

现在做电商，粉营销是重点之一，要想吸引更多粉，就要做好人群定位。例如你的产品面向大学生，那
么就要知道他们常用哪些平台，然后到这些平台宣传;创建一个微信群，通过公众号、微博等账号将他们
引导进去，偶尔发发福利，提升他们的粘性。

2、利用活动为店铺引流

开店初期店铺流量都是会比较少的，拼多多运营就要考虑做推广了。因为商品缺少销量和评价，不适宜
用直通车推广，而活动对于新店引流是必不可少的。新品活动是唯一无门槛的活动，有了一定销量之后
，就能够报其他活动;店铺活动也是非常好的引流途径，运营就要好好去策划了。

3、要懂得维护商品评价

拼多多商品评价是会影响买家的意愿的，所以就要懂得去维护好商品评价，特别是在活动之后。例如在
老顾客时，让他们尽可能多的写好评，并附上买家秀;在包裹内附上一张纸条，引导买家好评。

4、要保证商品质量及发货效率

商品的质量是店铺长久生存下去的根本，所以拼多多运营一定要认真检查商品的质量，在发货前再检查
一遍，以免因为一点小问题为店铺带来更多的售后问题。

发货速度也是影响买家体验的重点之一，这一点也是拼多多抓得比较严的，所以运营要监督好发货速度
及物流更新情况，必要时及时更换物流公司。

5、督促客服做好售后工作

这是买家购物的zui后一步，如果不想前功尽弃，那么拼多多运营一定要注重这一步。售后服务做得好，
能为店铺带来更多回头客，做得差就会导致店铺流量下滑严重。

如果拼多多店铺的流量比较少，那卖家自然也会特别担心，并且也会想尽各种办法去提升流量，至于如
何去提高拼多多店铺的流量，各位商家们可以参考一下上面的内容。
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