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产品名称 营销模式变革中，链动2+1如何创新引流？

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

互联网平台在全渠道零售业务的探索才刚刚起步。实现零售的本质，
建立核心供应链能力，提高渠道效率，为消费者提供**商品和服务，
是支撑全渠道零售业务发展的基础。

建立品牌与消费者之间的直接联系以及运营用户社群成为企业未来的
重要任务，这就要求企业能够建立一套完善的用户运营体系。目前，
许多企业的销售链路上存在冗余的中间环节，其中很多环节可以通过
品牌自身的内容运营体系来替代。在这种营销体系的变革中，品牌有
可能获得更多的创新红利。——今天给大伙分享一下链动2+1模式

链动2+1的模式在市场上备受欢迎，因为它可以让消费者享受到更多
的购物优惠，还能通过分享获得相对于的奖励。门槛低，模式简单，
没有过多的层级，规避掉以往的风险和弊端，所以在市场上比较热销
的营销模式。

链动2+1模式：链动2+1模式的玩法：主要分为两个身份，代理和老板
。购买商城对应的产品获得代理身份。分享两位用户成为代理即可获
得老板身份。



链动2+1持续长久的发展关键之处：

帮扶机制，完成平台任务后，代理可以享受到****的全额收益，未达
标者则会到账80%，剩余的20%则会冻结在个人的独立帮扶基金池中
。

帮扶任务包括：将之前直推留给上级的团队C1和C2升级为代理级别身
份或老板身份，以及C1和C2团队伞下订单超过10单（平台自定义）。
这样的机制可以让代理更好地发展壮大，同时也为消费者提供更多的
购物优惠。

链动2+1采用的是在线营销模式，不仅能够迅速扩大商业版图，还能
够降低运营成本，提高效率，为代理商和老板创造更多的商业机会。
它以“同等价值商品交换”为核心，以奖励机制为支撑，以在线营销
模式为手段，打造出一个充满活力、高效率的商业生态圈。

同时系统还融合了第三方支付和第三方灵活用工模块，合规合理运营
和避免平台做大了以后，涉及税务风险问题，特别适合一些有市场经
验的运营者，可以让模式更长久性。
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