
即拼七人拼团模式，激活企业新营销环境

产品名称 即拼七人拼团模式，激活企业新营销环境

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

2023年全面放开，所有的实体经济都要经历几个月的休养期、调整期
、恢复期。企业，还是商家都开始重新思考自己的未来发展之路。从
目前的消费形态上看，短期内很难出现“高频次”消费的社会现象，
即便国家已经放开，至少需要3-6个月的过渡期。

随着产品结构的升级，行业竞争的加剧，众多厂家开始了新的渠道模
式创新，众多企业以形象专卖店的方式整合具有人脉资源关系的新型
商业，直接切入终端，面对消费者。在新形式下，作为经销商完全可
以创新渠道模式，直接参与到市场的竞争中。——今天给大伙分享一
下即拼七人拼团模式

即拼七人拼团模式，是一款简易又能激励用户自我裂变的利润分配模
式，平台可将产品成本与市价售价之间的利润差价，让利给顾客来参
与分配，通过产品让利激活用户拼团的欲望，在利润分配的过程中把
产品卖出去。

即拼七人拼团模式的玩法说明：



1、在活动专区消费产品，成为会员，自动进入拼团。

2.拼团规则：按订单下单顺序，从上到下从左到右，自动滑落到每个
点的上级队伍，凑满7个人(点位)

3.拼团成功一号点位出局，获得出局奖励，奖励分为直推奖和滑落奖
，奖励获得多与少与自身推荐用户也有很大关系。

4.再次消费可享受8折优惠

结算规则：

1.当凑满7个人时，即拼团成功系统自动进入结算。

2.奖励发放方式：1.奖励按全零钱的形式发放。2.采用零钱+积分的形
式来返，用积分再次进行复购抵扣或兑换。（两种方式二选一）

平台如何避免薅羊毛的用户呢？

避免有些用户，消费产品后，开启一个团长后，不进行推广，坐等收
益。如用户在拼团成功出局时，团队自身除外，其余六人都不属于自
己的直推话，那么这里就会限制做提现动作，并能合理公平的去进行
。完成的条件也很简单，可设置绑定拥有直推关系两人，即可提现。

即拼七人拼团模式的适用范围：适用范围广：如美妆，快销品，服装
，箱包，茶叶，套餐的形式，酒类，都可以做，非常适合打造爆品。

即拼七人拼团模式是要有一个能够让消费者选择你而不选择别人的理
由，建立一种消费者心智偏好。只有这样，企业才能够建立起差异化
的价值，形成品牌的势能和溢价能力，从而实现高质量的增长和正向
循环的复利。

声明：本文只作案例分享，不存在推广营销
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