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产品详情

一个电商小白想入门电商创业，首先得问问自己对这份行业了解多少，能付出多大的兴趣和热爱去对待
这份工作。

大大小小的电商平台真的有很多，现在比较火热的电商就是拼多多无货源电商，也是目前电商时代的新
风口，利润要比其他电商平台高，市场上还有很多的蓝海类目可以挖掘。

现在要做我一般都建议小白从拼多多电商平台起步，因为拼多多电商目前也是电商时代的新风口，虽然
这个行业目前有很大的发展空间，但肯定也不是每一个做的人都能有回报，要时刻做好颗粒无收的准备
，以饱满的姿态去学习，去摸索才能有所收获。

一、拼多多无货源店群的赚钱模式是什么？

要想真正了解拼多多无货源店群，那就得拆开来解释就好理解了。

1、拼多多，关于它汤圆就简单说一下，就19年10月份财报公布的市值来看，拼多多以482.26亿美元赶超
京东459.40亿美元，成为国内第二大电商巨头。

2、无货源，无货源就是不用为货源途径而担忧，通过采集全网平台上面的**商品，合理加价之后上架到
自己店铺中，达成不囤货、发货的新型电商模式。

3、店群，顾名思义就是说有好几家店铺，形成自己的店铺链，以达到广撒网多的效果，赚取流量达成出
单。

（例如有10家店铺，一家店铺只有10单，一单只盈利5块，一个月下来15000元）。

4、店群玩法可以节省我们大量的推广费用，降低我们的投资成本，通过店群玩法，我们的店铺不推广、



不囤货，就可以做到出单效果。

拼多多无货源店群几乎是一个0风险0投资的创业项目。

二、新手小白怎么开网店做店群？

这个过程我分为了六步：

1、开店

这个流程很简单的，正常按照官网提示操作就好，个人可以开三家店铺，开始起步需要太多，5~8足矣，
不要好高骛远。

2、确定主营类目、选品

我们正常流程开店之后，要确定我们店铺的主营类目，在确定好类目之后，选品就是我们个遇到的难关
，因为做无货源的核心就是选品。

3、采集

首先采集现在建议你手动采集商品，尤其是店铺不多的情况下，不要频繁使用软件，手动采集能给你省
下不少麻烦。

采集的商品首先是我们同类目的，其次采集的商品是热销款，爆款，加价注意是在30%-50%

4、上货

这一步就是我们第三步的延伸了，当我们在采集好商品之后，找一款反响还不错的上货软件即可，但是
需要注意的问题是，软件不要花太多钱，一个月50左右可以了。

上货的数量，给到大家的数量建议是每天更新200+，集体以店铺数量为主，正常流程操作下来4-7天就可
以出单了。

5、拍单发货

这一步就是大家比较开心的时候了，有买家来店铺下单之后，我们到采集这款商品的商家拍单，然后填
写买家的地址即可。

在这一步中其实没有什么特别需要注意的地方，如果是单量较大的情况下，可以使用软件辅助。

6、售前售后，持续优化

其实到第五步的时候，我们的店铺已经走过了一个流程，那么之后我们肯定不是说就赚一单的钱，所以
就有了这一步的存在。

售前售后是我们店铺正常运营中耗费时间的，但是一定要好好注意，你的店铺回购率，转化率，店铺权
重都离不开的这一步。

持续优化的过程就是将我们从第二步到第五步不断重复的过程。



现在好多人都做了无货源店铺，但是很多人都是盲目的去做的，效果并不好，那么究竟无货源店铺要怎
么做呢？

那想要开好一家无货源店还需要思考如下三点：

一、确认合适的定位。想好自己店铺里面要售卖什么。总之，确定自身的店铺定位，然后才能对无货源
店铺有个些的把控。店家也由此才能考虑到上架货品的问题。

二、尽可能吸引流量。对于店铺的经营者来说，无货源店铺之所以能够挣钱，其根本的原因还是在于其
店铺的流量。所以，提升店铺流量的核心主要在于两点。一个是货品的选择方面，要尽可能选择爆款商
品来上架

另一点则是店主在后期的经营和维护中，应该要尽可能的下架流量少的，维护曝光多的货品。为了提升
商品的点击率与流量，可以对商品关键词的价格柱进行改进，包括店群的标签，也要根据情况做出调整
。三、熟悉规则，避开违规。由于无货源的经营模式较为特殊，所以，在开设店铺的时候，要加倍小心
店铺可能存在的侵权行为。店主，在上架货品的时候，还是要对图片内容进行相应的检测。在确定不会
侵权的情况下，再对该商品进行上架。否则，店铺如果面临很多的违规操作，那可能就无法正常运营了
。
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