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产品名称 拼多多无货源网店如何精细化批量上货？无需授
权，一键搬家！

公司名称 新乡市川海网络技术有限公司

价格 880.00/件

规格参数 拼多多店群:100

公司地址 河南新乡辉县市

联系电话 13523878002 13523878002

产品详情

拼多多也有很多商家选择付费推广来推广自己的店铺和商品。但在此之前，也建议各位商
家了解一下具体的推广技巧，这样才能做好推广工作。

di一:促销优惠和活动。

举办促销活动被商界广泛采用，尤其是拼多多，一些卖家为了积累用户甚至亏本销售。但
在拼多多举办促销活动时，卖家需要特别注意两个方面:一方面，保证有充足的活动商品
供应，避免因缺货或断货而被平台处罚；

另一方面，促销优惠不一定要直接体现在定价上，定价高，但给用户提供大额优惠券也能
吸引很多用户购买。之所以采取这种策略，是因为消费者心理学研究表明，无论商品的价
格有多低，人们在购买时都会希望卖家进一步降价。

第二:参加新品活动。

淘宝卖家在入驻拼多多平台时，往往会考虑一个问题:如果拼多多平台的商品价格低于淘
宝，淘宝客户会不会不满意？其实淘宝卖家都是去拼多多达到这个效果的。

为了保证盈利，商家可以从原材料入手降低产品生产成本，但图片和款式要和淘宝保持一
致，这样才能在短时间内大幅提升产品销量。在报名参加活动时，拼多多的客服人员会在
淘宝上对比同一链接后，主动推荐产品参加活动。

有的商家在拼多多平台经营几十家店铺，形成一个店铺群，但是店铺的运营效果并不是很
好。这种店铺群其实和淘宝店铺群一样适合产品收藏，不适合打造爆款。



如果一个店群出现爆款，月销量超过1000，为了防止产品销量暴跌，先把产品下架，降低
转化率。简单来说，店群要做全方面的销售，而不是常规的爆款。拼多多有些卖家是按照
常规思维来管理新产品的。新品上架后，先增加产品销量，再报名参加活动。

在这个阶段，虽然新产品活动测试阶段的流量越来越少，但这是一个非常有效的衡量金钱
的方法。通过新品活动，商家可以衡量支付。如果产品表现好，商家可以通过直通车推广
，然后可以报名参加一些活动，增加产品销量。

一般来说，一件商品参加一两次活动就能获得不错的销量，所以即使商品在参加活动时可
能遭受损失，商家也可以在活动结束后提高商品价格，实现微利。

商家参与活动的关键在于他们的良好表现。只有这样，他们才能得到平台客服的重视，下
次主动为自己分配活动资源。然后，商家可以不断重复这一过程，通过推出新品、衡量价
格、使产品销量达到基本值、开通直通车等方式进行循环优化，保证店铺日订单量达到数
百或数千单。

整体来看，相对于淘宝的店铺运营，拼多多的店铺运营难度相对较低，在运营和技术方面
几乎没有门槛。而且拼多多目前处于流量红利期，其直通车推广性价比较高。如果卖家能
够认真学习以上实用技巧，并善于在实际操作中进行反思和总结，将会获得可观的利润回
报。

第三:推广更多的宝贝。

首先我们来介绍一下多多金宝:多多金宝是拼多多提供给商家的一个全新的营销工具。商
家可以为你自己的产品设定一定的提成比例，吸引促销员帮你分享这个产品，实现商品销
售和利润的双赢。

目前暂时不支持推出多多金宝的商品有五大类，分别是抽奖商品、千人团商品、正在参加
的商品、上架下架的商品、卖空的商品。多多宝的扣款模式是按照cps扣款，做单交易的
商家支付单笔佣金。

为什么要报名学习拼多多无货源课程

1.简单来说，我们会从项目课程、独立实操、售后服务、团队管理、自营上千家店这五个方面来教你，
帮你解决你遇到的问题。

2.项目课程：从开店注册到客服，选品，过滤，上货，谈单，出单，拍单，发货，全部都会教你，从0到
1，从1到N+的实操方法。

3.独立实操：全程实操课程，全程一对一教学，一步步教你怎么使用软件，怎么选品，怎么上货，怎么
接单，怎么发货，怎么提现，你一个人能学会实操并且出单为止。

4.售后服务：你线上可以学，也可以到公司线下面对面学，售后服务时间长达1年时间，实时更新课程，
分享新干货，多方面，保障你的学习效果。
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