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2018年1月14日，我在个人博客上发表了一篇原创文章《用百度大数据为ERP品牌排名ERP公司有哪些》
，我对这篇文章的访问量做了统计分析。统计阶段是2018年4月14号到2018年4月23号的十天时间，该文章
共带来了30多次有效访问，这些访问都是通过搜索ERP软件品牌对比相关词进来的，见下图，这些搜索
词正是客户在ERP软件选型时喜欢使用的关键词，具有很高的价值。

ERP软件品牌对比原创文章引进的搜索词

图示：上图是十天以来，通过百度搜索访问该页面的数据，一列是访客搜索过的关键词，第二列是该词
在百度上的自然排名。

10天30多条，一个月30天差不多100条，刚才也说了，这些词都是客户在ERP软件选型阶段所使用的关键
词，重要性堪比这些词：ERP软件公司、上海SAP代理商、北京ERP软件供应商。以我多年为多家ERP公
司提供网络营销服务的经验来看，如果这些流量是通过付费的广告进来的，每次点击至少需要10元以上
，一个月差不多等值于1000元以上的广告费。

事实上当客户搜索类似于这样的关键词时，如：国内erp软件品牌，并不一定喜欢看广告，因为许多人都
知道，广告大多是王婆卖瓜，自卖自夸。更喜欢查阅有一定水准的人士对整个行业客观的见解。所以说
这样的软文价值要远高于每个月1000元。见下图，在百度上搜索：ERP各公司排名，我这篇文章自然排名
在百度D一名。

ERP软件行业网络推广



接下来我们来谈谈，这样的文章如果拿到市场来卖，应当是多少钱？换句话说，如果一家企业想找一名
文案写出这样的文章，应当付多少钱？我个人认为应当是3000元到5000元比较合理，当然仁者见仁智者
见智，有些朋友会估低或者估高。我当时写这篇文章，从收集素材、做数据分析到全部完稿，花了整整
两天时间。该文章一年能产生出相当于1万多元广告费的效果，能持续好几年。所以我认为如果哪个企业
愿意花钱请的文案写类似的文章，还是值得的。但在中国市场上普遍对于文案的重要性认识不足，原创
文章很难卖上价钱。以我公司目前对外开展的微信原创内容的制作价格为例，一篇有质量的、图文混排
好的软文也不过1500元。

当然，不是所有人写同样的文章会得到同样的效果，也不是所有网站放这样的文章会有同样的效果。要
有一些先决条件的。

条件1：你的网站权重值比较高、网站内容更新频率快。如果你的网站权重比较低，会导致放上去的这篇
文章权重也比较低，许多关键词没有排名。如果你的网站长期没有更新，就算是给你一篇文章，也很难
被百度抓取，更有甚者，如果你的竞争对手网站权重值高，更新频率快，他在一时间把你的文章抄在他
的网站上，百度反而会认为他是原创，而你的原创文章变得一文不值了。

条件2：整个网站和这篇文章都得到合理的优化和推广。如果整个网站都没有很好地优化，就算你把这篇
文章优化的再好，也难有好的排名。所以，要想让一篇文章变得更有价值，需要长期对网站进行不断地
优化，再优化新文章就顺理成章，自然有好的排名。

条件3：要有严格的流程。千万不能让作者将这个原创的文章事先放在网络上，一定是先放在目标网站上
，并且一时间提交给各大搜索引擎收录，确保收录好后，再把此文摘录到其它平台上，并超链接回此文
章上，才会达到优化和推广效果。举例来说，《用百度大数据为ERP品牌排名ERP公司有哪些》这篇文章
一时间是放在我的个人博客上，该文章只有在此位置才有这么高的价值，如果哪家公司网站把这个文章
搬过去，就不值钱了，效果会差很多。

条件4：你所处的行业网络竞争激烈。这很容易理解，你所处的行业竞争对手多，做百度竞价广告的同行
多，你出价的关键词越高，你的软文带来的流量折算成广告费也就越高，那么你写的软文价值也就越大
。ERP软件行业还算是竞争一般的领域，平均点击价格在10元钱，如果碰到一些竞争激烈的机械设备领
域，平均点击价格都在30元左右。，那么类似这样的品牌对比原创文章价值会更高。

如果你还希望这篇文章能发挥更大的作用，还可以把此文放在各种博客和论坛上，虽然在这些平台上该
文章已经不是原创了，但在第三方平台上，这些文章仍然比较吸引人，也会多少带来些流量并带回超链
接，这些超链接会提高原创文章的权重，提高文章在各种关键词上的排名。

我们来说一下微信，许多人以为原创内容放在微信平台上传播价值会更大，但我要告诉你的是这篇文章
我确实是和网站同步发表在我公司的微信公众号上，并在我的朋友圈里传播。到现在为止只有125个阅读
量和3个点赞。也许与个人生活相关的微信内容传播力更大，但对于大多数B2B企业，一个好的原创文章
通过搜索引擎优化取得的效果会更大。
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