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在早几年的时候，我们刚开始下载拼多多，是不是大多数人都是被他的低价所吸引？

反正小编是的，总的来说，之前的拼多多店铺以及现在小部分拼多多店铺的价格都是比某宝低的。

在拼多多，一直都是以销量取胜的。

也就是说，拼多多店铺的销量越高，权重就越大，当然了，这里指的是真实的订单。有些多渠道的商家
会把一部分店开在拼多多作为辅助渠道，稍微降低一下价格也会有订单，不过价格当然要高于成本价的
。

所以在拼多多上面开店还是有一定的渠道优势的！

拼多多上的大多数产品主打低价都是从的，或者有些卖家会从批发市场、阿里巴巴、一些当地的厂家拿
货，大部分都是低价产品。

拼多多有大量的人群优势。

开始的用户是从微信软件来了，要知道这个软件现在每个人几乎都离不开它了吧！小编开始认识这个软
件就是拼多多拼团和砍价拿红包，起初的时候经常有红包可以抵扣，妥妥的薅羊毛，大家用着用着就形



成了一种习惯，聪明的买家已经学会两边比较了吧？而我们一边薅羊毛，一边被拼多多薅羊毛，慢慢裂
变，拼多多用户群体就多了起来。

前面说了有些商家会将拼多多作为一个辅助渠道去售卖。

小编举个栗子，比如我要清库存，我可以在这个平台售卖，比如成本价30元的包包，我会在拼多多上售
价比成本价稍微高一些的价格去售卖，而在某宝上挂的价格可以不变，有些买家通过两边的比价，是不
是会更偏向于拼多多？拼多多本来就是打价格战的，这样既清理了库存又会买家会觉得自己占了大便宜
。

经营成本较低，不必要开销较少。

拼多多强调经营数据的性，只要不退店，不下架商品，销量和评价存在，只要商家在后期进行适当的广
告推广即可，不必疯狂补单，劳民伤财。

其实骂拼多多的人有很多，夸拼多多的人也不少！我们开店总会思考方方面面，各种问人士，以求得开
店安稳。这就跟明星公众人物一样，萝卜青菜各有所爱，小编只想说，现在各行各业都开始偏向于精细
化运营的，没有适不适合，只有自己肯不肯专心去研究，万一真香了呢？
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