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产品名称 2023年投资1-2万，能做什么？创业副业两不误

公司名称 合肥瑙聪商贸有限责任公司

价格 555.00/件

规格参数

公司地址 -蜀山区习友路1988号

联系电话  16521264512

产品详情

拼多多无货源怎么开店？ 

1.电脑一定是要有的，对于电脑没有什么要求，一般配置就可以，电脑系统是Win7 和Win10 系统

2.拼多多店铺在拼多多官方网页注册，准备身份证和手机号即可，
拼多多店铺保证金是1000（新头一个月可以不交保证金开始做店，零门槛起步）！
后期不做店铺后，保证金取出来即可。

3. 选择货源，大多是采集拼多多和淘宝等其他电商平台的商品。

4. 上架商品，合理利用软件上货，一般每天控制在500+左右，合理定价。

5.
优化货源，不断的优化货源，下架没有点击，没有销量的商品，提高商品的转化率，提高单产和利润。

什么是无货源？

无货源并不是说真的没有货源，只是我们不需要囤货发货，典型的就是一件代发。我们去找上游优质的
货源，上架到自己店铺加价出售。也有直接采集上架淘宝联盟或者多多进宝的商品赚佣金。买家下单后
，直接从上家拍下就可以了，等买家确认收货之后就可以获得利润差价。

 

为什么拼多多无货源开店不需要推广还能做起来？

1、大众多年的网购习惯的培养和成熟，支撑了足够大的电商市场，使得每一位从业人员每一种玩法都有
机会在电商这个大盘中获取一定的利润。



2、千人千面：拼多多平台会自动抓取买家的所有信息，消费习惯、价格偏好、搜索历史等等，同时也会
抓取卖家店铺的信息，主营类目、发货时间、价格区间等等，平台会对这两者的信息进行自动匹配，所
以只要操作得当，店铺就一定能出单盈利。

3. 拼多多平台对新店是有流量扶持的，我们在流量扶持的时候稳定自己店铺，后续有销量的产品会自带
流量，形成一个好的循环。

一般一个人管理10个店铺非常轻松，一个月一个店铺有一千到五千左右的利润，放大操作多开店铺就是
店群的模式。对于店铺来说，掌握一定的运营知识和方法是少不了的。

店群的特点就是高效率，不断货，易操作，不滞销，多爆款，低成本。这个操作过程也很简单，不需要
进货，不需要囤货，不需要装修，不需要推广。

如何选产品类目？

拼多多目前是以百货类目为主，中等类目往往不是很好，但是2021年的话，肯定是可以往中等价格的类
目发展的，需要一定的眼光，提前做好准备，找到较具性价比的类目。

拼多多我们主要做的类目有：服饰箱包、家纺家具家装、家具生活、玩具、运动户外、五金等。

除了个别类目比如食品、医药等需要特殊的证明条件，其它的选择都相对比较容易。

1.迎合市场的

要清楚市场的需求，通过软件分析，哪些类目是需求大的，竞争力度小，包括冷门类目。通过各种角度
去分析市场，比如消费者的年龄、性别、收入、受教育水平、甚至是所处地区等。

2.应季或避开季节性产品

可以选择应季的产品，比如说夏天卖便携式小空调，小风扇等，卖一夏天，等到冬天去卖羽绒服、暖宝
宝，帽等。

但是选择应季是要提前进行准备的，卖风扇春天就要进入市场，开始预热，各种宣传预售等，需要的规
模比较大。

那什么是拼多多无货源精细化店群？

拼多多无货源精细化店群不是说你随便采集一些产品到自己店铺，就坐等客户下单的。店群自然也是需
要运营的，只是它不用像淘宝那样烧钱推广。所谓店群精细化操作直白的就是杜绝无脑的铺货，从而对
类目、产品数量和数据进行系统化的优化，来提高店铺的权重以及排名，结合市场、渠道、用户行为数
据分析，对用户展开有针对性的运营活动，以实现运营目的针对性推荐的活动运营。通过运营方法，让
店铺均衡出单、做到利润很大化，而不只是唰单和推广！

闲鱼，拼多多，淘宝无货源网店运营，代办电商一切证件，出电商一切软件，出各种自媒体账号

抖音各种引流真人粉丝，全国引流，同城引流，同行截流，适合各种行业！

全国招生招商
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