
分销商城的讲解

产品名称 分销商城的讲解

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

在渠道为王的时代，加盟连锁是大多数企业选择的方式，而伴随着消
费互联网的高速发展，加盟连锁已经不再是主流的盈利模式。企业现
今想要赢得更大的市场，就要学会线上连锁模式，依托社交化零售产
生业绩倍增的效应。

正如财经作家吴晓波所说的“在线下时代，一个人的社交动员能力再
强，大概率也只能找到数十个消费者；但在移动互联网平台上，只要
能有机会把同好聚集在一起，人群效应和规模效应就能实现数量级的
提升。”可以见得，今天能够带来流量的不再是实体门店、电商平台
，而是个人。

我们所熟知的拼多多就是社交裂变营销方式的集大成者，通过各种让
消费者“占便宜”的方式，像“多多赚大钱”，“天天领现金”，“
砍价免费拿”等，拼多多成功完成了社交裂变。为此，当前企业经营
者*需要做的就是，集中全企业的力量，去打破企业与顾客之间的边
界，站在顾客的立场，运用顾客的思维方式，与顾客全方位交互，一
起创造更大、更持久的价值。

那么，如何才能把更多人连接在一起，把粉丝转化为合作伙伴，形成



线上连锁效应呢？

答案就是：社交电商+全民裂变营销模式。

当今每个人都是一个传播的媒介，也连接着各种形形色色的人和圈子
，而人与人之间的口碑传播，总是更加迅速而高效。因此全民社交电
商的带客逻辑核心是让客户关注我、接受我、靠近我、相信我，倚靠
的是“留”量为王【连接-发现-维系-发展 】的用户经营销思维，这考
验的不只是企业在规则上的创新与应变能力，还有铺就渠道、实现高
效引流的硬功夫。

工欲善其事必先利其器，好实用微商新零售系统，凭借在新零售系统
领域的技术领先优势和模式创新，为诸多企业打开了全民营销2.0时代
的大门。紧紧握住裂变引流的三要素人、货、场，用一套线上数字化
的经营系统与分润系统，就解决了获客、激活、存留、变现、推荐各
个环节上的痛点，帮助顾客成功突围抢占红利。

裂变营销系统的特点：

1、强调分享

和传统营销的广撒网不同，裂变营销是通过老用户（或潜在客户）的
分享行为带来新用户。因此分享系统的好坏尤为重要，通过设计的分
享系统，总部和代理商都能快速的分享海报、文章、活动等信息，所
有人共享信息资源，并能实现快速下载、转发，把**玩*有价值的信息
第一时间按需分享出去，这是完成裂变的第一步。

2、后付奖励

传统营销广告需要先向流量渠道支付广告费，并在渠道上进行广告展
示，并且大多不对效果负责。通过分销系统，总部可以直接用奖励的
方式来推动营销，裂变成本=老用户拉新奖励+新用户行为奖励。这样



的方式能对用户形成一种外部刺激，有效驱动其行动，效果显而易见
也更易于控制和评估。

当然，一个成功的裂变营销离不开整个裂变环节的有效设计，通过前
期的有效规划，裂变营销才能释放出高效的势能。通过对消费者行为
的深度分析，并凭借对数百家企业营销案例的辅助经验，在客户维度
上进行顶层设计，为用户提供了更加科学有效的营销实施方案，从福
利激励的设计到分享渠道的选择、分享引导的设计、落地页路径等都
有科学的部署，方便客户根据需要使用。

裂变不是只有一种套路，也不是盲目去效仿别人的套路，拥有自己的
武器，才能在这场商战中，决胜千里！
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