
昭明时代的模式制度，积分的正确用法，绿色消费返利

产品名称 昭明时代的模式制度，积分的正确用法，绿色消
费返利

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

随着生产力的发展，经济环境发生了巨大的变化，从当初的计划经济到现在市场经济，消费环境也跟着
变化，从以生产为导向到现在以消费者为导向。企业和商家也在升级转型，用各种各样的商业模式吸引
用户，刺激消费，前面我们说到过商业模式的本质就是“分钱”，不仅让消费者购买产品优惠，更让他
们愿意分享推广平台。今天就给大家介绍创新消费新模式——共享购。

当下对于企业来说，电商行业的迅速发展，也是意味着有着一个新的道路可以吸引用户，来增加自身的

网站流量以及销售额。

然而对于广告引流这种方式，许多的企业其实也渐渐展开了实践，当然在实践的道路上可以说是困难重

重。

但是经常性会出现一些错误直接导致引流效果大打折扣，浪费投资是一回事，还浪费了时间成本以及资

金成本。



那么为了帮助企业能够在*大程度上去避免这些失误，于是向大家介绍一款将引流、拓客、卖货集于一身

的商业模式——共享购

共享购商业模式解析：

平台有两种资产：共享值和共享积分。

平台限量发行共享积分，每天固定释放一定的共享积分，用户想要获得积分，需要通过共享值参与积分

释放分成。

平台通过整合商家、供应链等，助力线上线下新经济发展，打造出消费创业的全新模式，共享购完全符

合当下的趋势场景，利用绿色消费积分解决商家销售难、创业风险大、用户消费难产生复购等问题。

对于商家、企业来说，用户的核心需求改变，以前买产品我们都是直接在实体店里面去拿货，很多产品

质量上都是无法保证，并且*重要的是还可能需要频繁的进行更换。

但是共享购平台上提供很多的产品都是可以直接在实体店当中进行直接拿货，省去了中间商的费用。



任何模式都要从消费者需求出发，从为消费者解决问题、创造价值这一点出发，才能快速吸引消费者，

实现增加销售额的目的。
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