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产品名称 WS海外推广有什么方案？怎么合作？

公司名称 遵义腾浪科技有限公司

价格 10.00/件

规格参数 广告开户投放:联系我们
联系我们合作共赢:联系我们
投放联系我们:联系我们

公司地址 TG:@APC789

联系电话 18218498858 18218498858

产品详情

更多海外渠道请联系我们咨询合作，国内外多渠道任你选择

一、 确定推广目标

 

做任何一件事前必须先有一个明确的目标，这样在实施时才能更加有方向。首先，要制定一个整体目标
，再根据整体目标却划分不同阶段的目标，这样才能够在不同阶段进行分析，发现问题解决问题，调整
推广策略。比如已知企业的目的是接单，那么采用倒推的模式，了解流量到询盘，询盘到订单的正常比
例，然后再进行不同阶段推广目标和内容的策划。

二、 企业自身和客户分析

首先，企业要先了解自身的优劣势，以及市场空间等，找到自己在推广时可以有别于其他同行的优势，
并将其推广出去。其次要对目标客户群体进行分析，了解客户的人群特点，性别，兴趣爱好，需求及痛
点等等，了解客户的购买周期，有的快消品成交快，而有的机械类的产品成交周期长，但利润高，企业
根据买家购买周期的特点来调节跟进节奏。

三、 竞争对手分析

外商在选择供应商时，并非只看一家，而是进行多重对比，因此企业还需要了解目标对手的具体情况。
知己知彼才能百战不殆，并且通过研究竞争对手的推广策略，企业还可以借鉴到自身推广工作当中。具
体包括竞争对手有无自己的外贸独立站，针对外贸独立站做了哪些推广，是做的谷歌自然排名还是谷歌
付费，抑或二者同时在做，具体的优化方法和推广策略是什么样的，关键词选择了哪些。竞争对手有无F
acebook，领英等社交媒体平台，他们在社媒中有无发布内容，互动和转化情况如何，什么内容更受用户
欢迎等等。通过对竞争对手的分析，了解竞争对手的优势和缺点，掌握他们的推广方式以及推广时的有
效方法。



四、 明确推广策略

做了前期的基础了解，有了明确的目标后，就要开始制定推广策略了。首先企业需要搭建一个符合优化
标准的外贸独立站，在网站设计时要突出企业品牌特色，为后期进行品牌打造和宣传奠定基础。借助谷
歌优化，谷歌付费，Facebook，领英等为网站引流。通常如果企业计划长期做品牌，获得源源不断的流
量，那么建议选择谷歌优化，前期想要快速见效可以辅助谷歌竞价，Facebook广告等付费方式，Faceboo
k，领英等海外社交媒体用户活跃度高，互动性强，企业可以跟用户直接建立联系，也是这两年使用较多
的推广方式。
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