
西门子吉林模块代理商

产品名称 西门子吉林模块代理商

公司名称 浔之漫智控技术（上海）有限公司

价格 99.00/件

规格参数 西门子一级代理商:西门子模块
西门子代理商:西门子一级代理
西门子总代理商:西门子PLC代理商

公司地址 广富林路4855弄88号3楼

联系电话 15618722057 15618722057

产品详情

3）系统能非常方便地连接到PC机监控系统或其他系统如楼宇自控系统中，根据应用情况
，有时可无须增加额外硬件就能实现；增加适当硬件可连接到互联网上。4）系统外观**
，控制灵活，**度高；故障率极低，节省维护成本。5）西门子PLC具有各种认证，通行，
为您的投标方案增加竞争力。该系统方案目前已运用在多家中央空调生产厂家的控制系统
中，效果明显。该系统方案同样适合其它中央空调类型，欢迎业内人士联络交流2010年11
月，西门子宣布向全球员工发放一次性特殊奖金，以褒奖员工在金融和经济危机期间的出
色表现。公司将向全球员工发放总额高达约30亿元(约合3.1亿欧元)的奖金，其中约5500万
元的奖金(约合600万欧元)将*迟在2011年1月发放给中国员工。西门子总裁兼执行官罗旭德
表示，公司安然度过经济危机且成绩斐然，西门子全球40万名员工可为取得的成就倍感骄
傲，他们在*艰难的时期依旧表现。西门子(中国)有限公司总裁兼执行官程美玮表示，西
门子在华员工为公司取得的成功做出了巨大的贡献，为拥有这样的行业精英而自豪，这次
发放的特殊奖金就是希望员工能够共同分享公司取得的成功。

    在截止9月30日的2010财年中，西门子的利润创历史新高，业务领域整体利润提高
四个百分点，达到78亿欧元，净利润上升63%，达到41亿欧元。整个财年西门子新订单额
增长3%，达到812亿欧元，销售收入稳定在760亿欧元。罗旭德指出，2010财年是成功的一
年，西门子安然度过经济低谷期，重拾增长动力，发展速度不断加快，连续两年利润创历
史新高。随着在市场上的不断进取，西门子希望2011财年有机订单与上一财年相比会有较
大增长，也希望持续运营收益与2010财年相比增加至少25%到35%。

    西门子是工业技术创新和应用，中国作为高速发展的大工业制造国正是西门子工
业技术的核心应用场所。2010年下半年，西门子工业业务领域的工业自动化集团、驱动技
术集团、楼宇科技集团(IA/DT/BT)媒体行活动在神州大地展开，足迹遍布中国的华南、华



东、华北、东北、西南等地区，涉及石化、船舶、轨道交通、水泥、水处理、建筑、机械
制造、汽车制造、烟草、太阳能等行业的代表企业，向广大读者全面展示西门子在中国工
业自动化领域的表现和为各应用行业创造的巨大价值。2010年12月14日和15日，2010西门
子IA/DT/BT媒体行在华北圆满结束，记者们在北京实地考察了机械制造和太阳能两家先
进的企业，体验到西门子用自己先进的技术助力这两家企业实现快速成长和竞争力的实质
提升。

    2010财年，西门子欧洲、独联体国家、中东和美洲地区的销售收入略有下降，而在
亚洲和澳洲地区总体增长10%。新兴国家发展势头尤其强劲，其中，印度、中国和巴西销
售收入分别增长了17%、12%和32%。

    西门子下半年的优异业务表现使2010财年的新订单额超过2009财年水平。在公司的
十四个业务集团中，可再生能源集团的订单增长*为强劲。公司的销售收入在整个2010财
年保持平稳，仅略低于去年水平。

    西门子在2010财年进一步拓展了其环保产品及解决方案的业务，来自于环保相关业
务组合中的销售收入由2009财年的约270亿欧元上升至约280亿欧元。公司原计划在2011年
在这一领域创造至少250亿欧元销售收入的目标因此大大提前完成，西门子希望环保科技
将在2014财年为公司创造超过400亿欧元的销售收入。

    西门子管理委员会成员兼持续发展官杜裴然女士表示：“环保创新是我们的生命
线。我们是大的环保科技供应商。我们希望并且能够在这一领域进一步巩固我们的竞争优
势。”在2010财年，西门子与环保相关业务组合中的产品和解决方案帮助世界各地的客户
实现二氧化碳减排量达2.7亿吨，这相当于香港、伦敦、纽约、东京、德里和新加坡六个
城市全年二氧化碳排放量的总和。

    以工业自动化集团、驱动技术集团、楼宇科技集团(IA/DT/BT)为重点的工业业务
领域为西门子2010财年的杰出表现做出了突出贡献。2010财年，西门子工业业务领域的新
订单额增长5%，达到349亿欧元，销售收入为349亿欧元，与2009财年持平，利润额增长了
29%，达到35亿欧元。2010财年，IA的订单为64亿欧元，同比增长了15%，销售收入62亿欧
元，增长8%，利润为10亿欧元，增长了54%；DT订单为70亿欧元，增长7%，销售收入70
亿欧元，下降了8%，利润为9亿欧元，增长了2%；BT订单为71亿欧元，增长了3%，销售
收入为69亿欧元，下降了1%，利润为5亿欧元，增长了34%。

    中国市场正成为西门子工业自动化集团、驱动技术集团、楼宇科技集团发挥自身
价值的*重要市场，这从2010西门子IA/DT/BT媒体行华北站考察的两家西门子用户就能看
出。
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