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产品详情

大家好

我是小象创客冰雪：

其实拼多多商家也希望把自己的店经营好，但是经验不多。这个时候他们会想找一个代理来经营他们的
店铺，但是你知道代理能提供什么服务吗？

1.提供渠道资源:线上店铺的运营不同于线下店铺，非常重视渠道资源。如果渠道资源不完善，店铺产品
的宣传、推广、销售都会遇到各种各样的问题。

所以在这种情况下，我们可以在拼多多的代理运营服务中为大家提供丰富的渠道资源，这样店铺的运营
难度会小很多。

看到这里，大家对代理运营服务的问题能放心吗？至于代理经营的问题，只要解决了渠道，店铺的销量
不会太差，就不用担心了。

2.在提供代理服务的时候，不仅仅是有渠道资源的服务，还包括各种客户服务以及店铺的日常运营和服
务。这种情况下，对于店铺的商家和品牌，在运营过程中，大家可以直接委托给代理公司办理。

3.作为店长，和代理运营服务合作后，你只需要每天浏览店铺的数据或者看看营业额和利润，你就真的
可以成为一个掌柜了。

而且因为是zhuanye代理，所以在提供代理服务时，可以保证所有代理的质量。另外，在利润方面，因为
都是zhuanye代理，所以经营品多多门店，效果当然能达到大家的预期。

4.而且很多代理服务基本都能承诺代理运营后的利润等细节。这样的话，你就不用担心代理运营服务的
质量，后期对店铺的帮助，数据的提升。你绝dui能感受到zhuanye的代理运营服务有多好。



怎么会？

1.商店排名优化

像一些常规的拼多多代理公司，就包括店铺排名的优化，也就是让商家的店铺排名靠前，有利于商品的
销售。

排名优化方面，主要是用一些技巧和数据分析或者装修店铺来提高排名。

2.商店宝贝的优化

店铺宝贝优化，包括产品详情页、产品宝贝标题、产品价格都会相应优化。

一些拼多多代理公司为了给商家打造一个爆款产品，会专门优化详情页、产品页，做各种优惠活动。通
过各种各样的活动来提高产品的销量和产品的可信度，这些都可以直接通过活动或者策划来优化宝贝。

3.客户服务

有些拼多多代理公司也提供客服，就是根据产品做销售。辅助商家的产品销售，这类服务一般由大型运
营机构提供。

当然，拼多多有些公司可能不提供这项服务，因为销售是一件复杂的事情。

怎么选择代运营公司?

1、服务费

如果服务费真的很低，那么这个拼多多代运营公司的员工以及平时开支肯定不够，这样的话他们的一个
团队可能就要接几十家门店用来减轻前期的各项支出，这样的话肯定没有足够的精力去照顾你的门店。

2、认证的服务商

这种普遍有拼多多冰雪去考察过他们公司，会在后台备案，如果做得不好可以去拼多多投诉，情节严重
会取消他们的资格。虽然服务费会比较高，但服务相对来说会比较优质的。

3、店铺的实际情况

如果是有一定店铺基础的，店铺等级高，大型的代运营公司可能会接，但就要留意他们对你店铺的重视
程度，当然，就要看店铺的潜力如何了。

现如今，随着电商行业的火爆，也有专门的团队储备相对大量的运营知识来帮助新手商家以及没有时间
自己打理的卖家，进行管理店铺，但是在选择代运营公司的时候也是需要注意的，建议从服务费、是否
是该平台认证的服务商等各方面来做判断。

小象创客团队公司招学员有两版本：

一万半托管服务10个店：自然流铺货玩法，个人店普通企业店均可，您的店铺后期我们团队负责：分析
数据，店铺上货，运营出单托管服务。该版本学员只需要学习掌握简单的选品，配合选品5-7天，以及后
期店铺售前，拍单，售后工作即可。正确起店周期为15天左右，交付到店铺收益300/日
起。一个人可轻松管理10-20个店， 适合兼职，全职的电商小白。



15800半托管线下合伙人服务20个店 15800元：自然流铺货玩法，个人店普通企业店均可，您的店铺后期
我们团队负责：分析数据，店铺上货，运营出单托管服务。该版本学员只需要学习掌握简单的选品，配
合选品5-7天，以及后期店铺售前，拍单，售后工作即可。正确起店周期为15天左右，交付到店铺收益50
0/日 起。需要在公司长期操作，有后期想做团队做公司的想法的也可深度合作。一个人可轻松管理20个
店，需要全职的线下合伙人。

所谓的托管就是我们来帮你做，包括数据的分析、数据的上传、数据的优化、到店铺出单这些流程，由
我们团队来帮你托管操作，而你只需要听话，按照我们每一步的流程去做基础的，标准化的工作即可

代运营托管这个方式是我们主流会去长期合作的一种，以全职的或者小工作室想前期孵化一些店铺为主
的方向，每个月也是有固定的名额，而且目前每个人多十个店的机会，这个模式我们会有的保底，也就
是三个月如果拿不到学费一样的毛利，我们会退还差价，当然目前这种风险我认为只存在于市场的大变
化，这种不可控的情况下，而且为了让大家更持久的合作，在你单月店均收益达到一千以上的部分我们
会抽取30%的分润，这个模式你可以线下来公司陪跑落地一直跟着做，也可以线上在家全职做，但是确
保全职，否则我们是不保底的。因为任何项目执行力决定了结果。
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