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产品名称 拼多多无货源店群托管拼多多代运营模式！小象
创客专业托管代运营团队

公司名称 新乡市川海网络技术有限公司

价格 880.00/件

规格参数 拼多多店群:100

公司地址 河南新乡辉县市

联系电话 13523878002 13523878002

产品详情

广西玉林拼多多无货源店铺全托代运营！拼多多 店铺托管包起店,日入500+!

拼多多规则玩法瞬息万变，这篇文章主要和大家分享拼多多店铺内功打造
拼多多全托管代运营，希望能够帮助到大家！

一、店铺的内功{ 标题，主图，详情页 }

前期我们要把店铺标题，主图，详情页这些店铺内功做好。后续的一些工作我们才能更好做，比如主图
；我们店铺的主图你要是做的不好，那么这样会影响我们的点击率，没有点击你就是曝光在多也是没有
用的，所以前期内功做的不好到后期店铺就没办法生存。

二、要保证商品质量及发货效率

商品的质量是店铺长久生存下去的根本，所以拼多多运营一定要认真检查商品的质量，在发货前再检查
一遍，以免因为一点小问题为店铺带来更多的售后问题。发货速度也是影响买家体验的重点之一，这一
点也是拼多多抓得比较严的，所以运营要监督好发货速度及物流更新情况，必要时及时更换物流公司。

三、一定要做好店铺人群定位

现在做电商，粉丝营销是重点之一，要想吸引更多粉丝，就要做好人群定位。例如你的产品面向大学生
，那么就要知道他们常用哪些平台，然后到这些平台宣传；创建一个群，通过公众号、微博等账号将他
们引导进去，偶尔发发福利，提升他们的粘性

所以这个合作模式是从多方面的zui优选择，也是zui适合新手朋友的一种方式。

看到这里，是不是已经迫不及待的想知道，怎么合作？有哪些方式？ 下面我具体分享下：



目前我们的托管模式分为两种：《普通学员托管》 和 《高ji合伙人学员托管》

普通学员模式：

①5个店一组，只需普通学员门槛

②个人店，普通企业店均可

③新店即可

④采集 上货 运营公司来操作，你只需要售前，售后和客服，前期选一波品即可！

这个方式只是为了一些没有资金，并且兼职为主的小白用户，每个月的名额会很少，也是助力大家去做
项目赚钱的想法，降低了进场的门槛，但是这个模式我们没有保底，托管运营一次，后续如果二次运营
或者增加店铺以当时的收费标准为准。

第二种高ji合伙人学员模式：

线下/线上 合伙人版本：

①10个店一组，1个店1000服务费

④采集 上货 运营公司来操作，你只需要售前，售后客服，前期选一波品即可！

⑤单月收益低于一万的不抽层，超出部分抽取30%，共赢模式（公司持续跟踪服务）

这个方式是我们主流会去长期合作的一种，以全职的或者小工作室想前期孵化一些店铺为主的方向，每
个月也是有固定的名额，而且目前每个人zui多十个店的机会，这个模式我们会有零的保底，也就是三个
月如果拿不到学费一样的毛利，我们会退还差价，当然目前这种风险我认为只存在于市场的大变化，这
种不可控的情况下，而且为了让大家更持久的合作，在你单月店均收益达到一千以上的部分我们会抽取3
0%的分润，这个模式你可以线下来公司陪跑落地一直跟着做，也可以线上在家全职做，但是确保全职，
否则我们是不保底的。因为任何项目执行力决定了结果。

一、代运营是什么？

代运营商，是指帮助卖家进行店铺装修、商品管理、活动策划及推广的商家。

一般由第三方提供技术指导与支持，为买家打造的购物体验和良好的形象。

二、为什么选择代运营服务？

1、节省时间成本：

对于很多新手卖家来说，由于缺乏经验或者精力不足等原因导致店铺经营效果不好。如果自己去操作一
家店的话，需要花费大量的时间精力去学习各种知识；而且还需要自己寻找货源和拍摄产品图片等步骤
，非常繁琐复杂！而选择电商托管则无需考虑这些琐碎的问题！

2、节约费用：

如果自己开店的话，除了要承担日常开销外还要投入一定的流动资金用于周转；而选择电商托管的服务
模式后只需缴纳一定数额的托管费就可以了。另外在网店客服培训以及美工等方面也无需自己处理！这



样算下来可以省去一大笔费用哦~当然这也要根据不同的服务商来定。

3、提高效率：

对于很多中小型企业来说他们并没有的电子商务团队来负责店铺的经营和管理；因此往往会出现因度不
够而导致工作效率低下等问题。而选择电商托管之后这些问题就迎刃而解啦~他们会配备的电子商务人
才为你解决难题！让你轻松应对各种问题！从而有效提高网店的成交量以及知度哦。

4、提升销量：

有了的团队帮你打理网店之后你的店铺销量也会随之增加呢~因为他们的度和高效的工作流程会帮助你
快速吸引到更多的顾客前来购买你的宝贝哟～所以这也是一种很好的宣传方式呢～相信通过这样的方法
一定会让我们的生意越做越好吧。

代运营托管这个方式是我们主流会去长期合作的一种，以全职的或者小工作室想前期孵化一些店铺为主
的方向，每个月也是有固定的名额，而且目前每个人多十个店的机会，这个模式我们会有的保底，也就
是三个月如果拿不到学费一样的毛利，我们会退还差价，当然目前这种风险我认为只存在于市场的大变
化，这种不可控的情况下，而且为了让大家更持久的合作，在你单月店均收益达到一千以上的部分我们
会抽取30%的分润，这个模式你可以线下来公司陪跑落地一直跟着做，也可以线上在家全职做，但是确
保全职，否则我们是不保底的。因为任何项目执行力决定了结果。

拼多多无货源店铺全托代运营！拼多多 店铺托管包起店,日入500+!
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