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产品详情

在广西的企业，发现你的商业计划书为什么没人投？

BP不仅是给投资人看得，也是给自己看得。通过BP梳理自己公司的商业模式、发展状态、发展战略和资
本部署是非常必要的；

 在南宁那为什么你的商业计划书没有人投呢？想清楚这三个问题....

1.你，理清楚你的商业计划了么？

        商业计划书是创业者向投资者描述的一个动听的故事，有完美的主人公（解决痛点的产品服
务），完美的情节（完善的商业模式、营销模式、战略规划），完美的结局（远大的发展前景、理想的
财务规划、妥善的退出机制）........ 

       那这个故事，如果自己都没理清楚，怎么讲给别人听呢？所以如果连你自己都没理清楚的话
，自然就没人投。

如果你说，我理清楚了，各个方面都很清晰了，

那我们再来思考一个问题.........

 

2. 你的商业计划书真的投对人了么？

 

       如果你理清楚了你的商业计划书，那接下来，你需要学会找到适合你的投资人。大多数的PE
和VC仅仅投向他们擅长或者感兴趣的领域。所以着重了解你的领域里，有哪些投资者，然后有针对性地



投给10个对你所在行业感兴趣的PE和VC，往往比泛投来得更有用。

      当年马云在寻找投资者时，孙正义当时也正在寻找中国伙伴，此前孙正义曾投资雅虎大获全胜
，也正在寻找新一轮的投资互联网的机会，孙正义坦言我们的第二次机会来了。 

3. 如何找到适合你的投资人

当时孙正义一方面，是看重互联网市场，另一方面是欣赏马云的个人魅力，才愿意投资阿里。纵观马云
的投资人，

林夏如决定投资与否的主要考量因素:创业者的身份特质,以及他们的背景和历史。她当时就是被他身上的
干劲，工作的状态所打动。

吴炯看到了马云眼中的：乐观、敏锐、执着。

因此，真正适合你的投资者，是会心心相惜的，会被彼此打动。

那具体应该如何寻找你的投资人呢？

一、价值观一致 

      马云能够获得投资人的亲睐，有一大部分原因是，这些人被他的个人魅力所吸引，他们拥有一
样的价值观，具体而言，在寻找投资者时，你需要了解他们看重什么？追求什么？具体的组织结构、决
策流程是什么样的？以及与合作伙伴关系如何⋯⋯

你是否能够得到很好的整体支持，与你一起并肩作战的投资人是否与你志趣相投，这些都会对企业未来
的发展产生重要影响。

二、背景调查

      要对投资机构进行背景调查，因为商业计划书的投递，以及融资路演，对于不同投资者，他们
看重的东西不同，应该针对不同的需求做调整，具体可以通过了解投资机构之前所投资的阶段、金额，
以及一些典型的投资案例等。尤其注意是否投资过类似的公司，或者有竞争关系的公司，就像孙正义投
资马云，是因为此前投资了雅虎公司，反响很好，正准备继续投资互联网公司，而与此同时，像当时的
冯轮，在马云找投资的时候，投了他的竞争对手ebay易趣。所以进行背景调查非常有必要。

三、坦诚虚心多沟通

投资人不仅是给予资金的人，更多的是你的合作伙伴，要与投资人持联系和沟通，选择合适的投资人做
具体的沟通和谈判。同时，与投资人沟通时，要坦诚和虚心，多沟通自己的发展现状和不足，对融资的
目的要具体和明确，商业计划书要灵活调整，逐渐达成共识。

 就像马云的技巧，与投资人谈梦想，与穷人谈钱。并且他非常谦虚，经常说自己不懂，蔡崇信眼里的
马云'我与马云合作得很好，马云对于任何东西都没有据为己有的感觉。他也很愿意承认自己的弱点，他
会说:这个我不在行。而很多强势企业家都会说，我擅长一切。

      创业者应该尽可能地把别人变成你的伯乐。这是好的时代，无论从国家、行业还是企业、
个人层面，对创新创业都空前重视。同时这又是一个坏的时代，资源是向每一个人开放的，但面临的竞
争也一定是更为激烈。
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