
山东潍坊到哈萨克斯坦阿拉木图铁路运输

产品名称 山东潍坊到哈萨克斯坦阿拉木图铁路运输

公司名称 河南铁桥国际货运代理有限公司国际联运部

价格 .00/个

规格参数

公司地址 河南自贸试验区郑州片区（郑东）寿丰街50号24
层2413号

联系电话 037188886948 13938213388

产品详情

 河南铁桥货运代理有限公司联运部:  

经营范围：承办海运、陆运、空运进出口的*运输代理业务，进出口货物的报关、报验、

熏蒸、订舱运杂费结算。  

公司主营业务：1.散杂货大件运输

2.提供集装箱的陆运、海运，以及海铁联运、海陆联运、陆海铁联运 等多种形式的运输

3.全国及中亚五国俄罗斯外蒙古陆运铁路联运项目运输 4.空运 5.陆运专线运输

6.进口清关服务 7.熏蒸 8.代办原产地证，认证，邀请函等。  

主要优势:有大量的自备集装箱,使路集装箱,可以为客户提供中亚五国,俄罗斯,蒙古等国的

租箱运输服务,代买二手集装精,始发地报关报检，全程“门到门”“运输,指运等一条龙服

务。  

主营货运路线:国内各地经阿拉山口和霍尔果斯以及喀什等口岸到中亚五国哈萨3克斯坦

塔吉克斯坦 吉尔吉斯坦 乌兹别克斯坦

土库曼斯坦，俄罗斯，蒙古的各方面陆运运输，快捷，及时 快捷、方便、安全.

山东潍坊到哈萨克斯坦阿拉木图铁路运输 西安—北部湾港—RCEP班列启程 2023-03-08



10:00:54 3月2日，伴随着一声汽笛长鸣，陆海新通道陕桂海铁联运列车（西安—北部湾港

—RCEP）启程，该批货物从西安港站出发，经铁路运输4-5天至北部湾港钦州港，转海运

运往马来西亚巴生港，全程运输时间预计约15天 据悉，该批货物为冠捷显示科技（咸阳

）有限公司发往马来西亚巴生港的彩色液晶显示板，是在测试班列发运成功后的第二批货

物，通过西安-北部湾港-马来西亚海铁联运的方式运输，可同时享受“陆路启运港退税”

+西部陆海新通道+RCEP等政策红利，班列时效快、费用低，逐步获得客户认可 在北部湾

港集团、西安陆港集团、中铁多式联运公司多方协同下，陕桂班列持续为陕西本土生产企

业提供高品质海铁联运服务，为陕西及周边企业开展对外贸易注入新动能 自陆路启运港

退税试点政策实施以来，广西务实深化陕桂两省区合作，推进新通道建设，共享新通道发

展机遇，逐步推动形成陕桂双向共济的经贸联动格局 北部湾港集团抢抓市场机遇，深挖

陕桂合作潜力，与中远海运、新海丰等船东强化合作，发挥各方资源优势，在电子产品、

兰炭、纺织品等陕西地区货源发运方面取得初步成效，后续将进一步挖掘陕西货源需求，

助力陕西外向型企业走出去，共同开拓海外市场

山东潍坊到哈萨克斯坦阿拉木图铁路运输 他表示：“开弓没有回头箭，既然接下这个任

务，就要背水一战，从*坏的地方想，从的地方做，相信办法总比困难多，” 变中求胜，

在“上海号”正式开行后，如何将其打造成为优势班列？如何让上海及长三角货物汇聚上

海？如何让“上海号”的开行匹配上海的商贸流通速度？没有补贴的“上海号”如何参与

市场化竞争？这一系列问题在班列开行后一直萦绕在王锦秋心头，创办伊始，“东方丝路

”积极参与市场化竞争，力求在变通中把企业打造成为具有上海特色的优势平台，以一流

服务赢得市场青睐 “‘上海号’一定要跟上这座城市的发展速度”在采访中，王锦秋多

次提到了“上海速度”，也多次强调“上海号”的发展也将与之匹配，据介绍，“上海号

”的开行开创了在1个月不到的时间成功实现出口班列和进口班列双向运行的纪录，也为

欧洲以及沿线国家企业赴上海参展进博会开辟了一条全新的通道，成为进博会“展品变商

品”通路上的又一个高服务品质选择 破中求立，在疫情和俄乌战争的双重影响下，“上

海号”全力以赴保障供应链物流畅通，克服重重困难，用优质、贴心、的服务保障班列的

正常运营，王锦秋表示，“‘上海号’走的是‘主导，市场运营’的路子，没有的补贴，

我们只能靠自己的创新服务来赢得客户近悦远来，获得市场份额，但参与市场化竞争，不

能做价格战的者，也不就做价格战的跟随者” 短短一年余，“东方丝路”以建设“一类

口岸”“一级货站”和打造上海陆（铁）港中心为目标，着力创新“上海号”服务模式，

增强综合服务能力，全力将上海始发中欧班列打造成为具有竞争力和良好商誉的世界知名

物流品牌“一带一路”建设的重要平台 2 以服务品质求发展 上海地处东海之滨、长江门



户，是全国海陆空交通枢纽，不仅水路通达、发达，在陆路运输上也有独特优势，改革开

放后始终是重要的贸易节点城市，“上海号”的开行对进一步提升上海贸易中心能级、强

化上海资源配置能力和开放枢纽门户功能具有重要意义 作为货源集聚地、制造基地、消

费品牌集聚地、进口产品首要展示地，上海历来对进出口的需求很大，选取客户的渠道也

比其他省市更多，客户对运输品质要求也颇高，而铁路运输恰好能够填补这一块的空缺，

“上海号”自诞生起就锚定高货值产品，其主要目的就是收获稳定的客户群，通常，在海

运价格高涨的时候，低货值产品会迅速涌向中欧班列，货源充足，但一旦海运价格下跌，

这部分客户便又会流向航运企业，导致班列货量出现“断崖式”下跌，严重影响班列的稳

定开行，这种现象不利于中欧班列的健康和长远发展 另一个阻碍企业发展的羁绊是补贴

经济的存在，王锦秋对此并不看好，他认为，补贴经济在某种程度上确实能刺激市场发展

，但并非长久之计，因为市场竞争终究是要回归到市场化的经济环境中，如此才能真正建

立起核心竞争力，而“上海号”在没有补贴的背景下正快速成长起来，规模也在不断扩大

，这无疑为今后中欧班列去补贴化运营进行了有益探索 “上海号”前瞻性的布局在2022年

上半年上海疫情*严重时期经受住了考验，始料未及的疫情席卷上海，导致物流中断，很

多货物无法按时运出“上海号”亦如此，开行不过半年，许多客户关系才刚刚建立，班列

无法正常开行直接导致货物不能及时交付，这对于任一新生企业的运行实力和管理层水平

都是一个重大考验 为了能按时实现货物交付，“东方丝路”在多方协调下与同行企业顺

利对接，通过内贸铁路将所承运货物运输到武汉与宁波港，再分别通过铁路货运与海运将

货物转运至目的地，按照上海市统一安排，“上海号”在市商务委、海关和铁路部门大力

支持下，做好疫情防控的同时，坚持场站值班，千方百计协助进出口企业物畅其流，上线

“一站式服务平台”、增开线路，经受住了疫情的考验，据统计，2022年7月份起每月的

出口班列从4列增开到了6列，增幅达50%，“东方丝路”通过灵活变通的方式及时交付货

物，获得了客户的认可，也进一步提高了客户黏性，为后续稳定合作奠定了坚实的基础，

经此一役，企业内部的实操能力以及外部的协同能力也得到了较好地磨合  
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