
抖音上怎么做招商加盟广告推广？

产品名称 抖音上怎么做招商加盟广告推广？

公司名称 遵义腾浪科技有限公司

价格 10.00/件

规格参数 广告开户投放:联系我们
开户代运营:互利互助
开户代运营:合作共赢

公司地址 TG:@APC789

联系电话 18218498858 18218498858

产品详情

一、抖音信息流广告

抖音信息流广告作为短视频app直接的获利渠道，已经渐渐吸引更多的品牌主参与其中。随着短视频app
崛起，企业已经不单单满足于文字类的信息流动，进而转向更吸引用户观看的短视频时代。

 

抖音信息流广告有哪些？收费标准都是一样的吗？

抖音信息流广告素材类型：横版视频、竖版视频售卖方式：刊例价240元/CPM,想要获取具体折扣价，看
评论GD(单页广告)：可点击广告主头像、昵称、标题创意、“详情”标签、底部”查看详情”通栏、蒙
层“查看详情“按钮、视频内容右滑操作，均进入推广落地页;支持点赞交互，不统计和显示点赞数量，
支持评论、转发;广告主无抖音账号，不可关注，没有抖音主页。

抖音信息流广告支持定向，可支持第三方监测曝光及点击GD(原生广告)：可点击广告主头像、昵称、视
频内容右滑操作，进入广告主抖音主页;点击标题创意、“详情”标签、底部”查看详情”通栏、蒙层“
查看详情“按钮，进入推广落地页;支持点赞、评论、转发，支持关注广告主抖音账号。

竞价广告：支持应用下载、落地页推广目的，不支持落地页-卡券广告;支持cpc、cpm、ocpm计费类型;目
前支持地域、年龄、性别、激活时间、安卓版本、ios版本、网络、运营商、手机品牌等定向，暂不支持a
pp行为分类、兴趣分类等定向。

抖音开通的广告资源有两种：开屏广告(CPT)和信息流广告(CPM)，可以根据自身行业以及产品/服务选
择自己的购买方式。抖音开屏广告的售卖方式为CPT(广告主可以选择在全天24小时内任一时间段投放广
告，用户只要在这段时间内打开抖音APP，即可看到广告。在这一时间内无论广告展示多少次都不会收
取广告费用)。信息流广告的购买方式为CPM(按千次展现计费，用户只要看到广告，就算作一次展现，
广告在24小时内，出现多次也只收取一次的费用)。



二、抖音招商加盟广告如何投放？后台如何搭建？

1、首先为什么要在抖音推广

1）用户人群多抖音注册用户数已超过10亿，日活超4亿，且85%以上为90后的年轻用户，且70%的高活跃
度用户来自一二线城市，在移动互联网时代成长起来，具备网络消费能力，有较好的消费观

2）多用户标签，投放抖音目前拥有性别、年龄、时间、地域、兴趣分类等属性标签，企业可以在投放时
选择合适的标签属性进行投放，将广告尽可能的投放给目标受众。

3）计费方式抖音广告是支持按cpc、cpm、cpa等多种广告计费方式，可以根据广告预算去选择适合自己
广告产品的计费方式，以达到广告成本z优，用z少的广告成本带来更好的广告转化

2、抖音广告后台搭建步骤

进入（推广后台管理）

1）创建广告组进入后台点击（新建广告组），然后根据您推广的产品或服务类型选择（推广目的），设
置（投放类型）（广告组日预算）和（设置广告组名称）

2）创建广告计划①选择（投放范围），投放范围分为默认和穿山甲两大类。②选择（投放目标），投放
目标有转化量、点击量、展示量三种目标可以选择③选择（用户定向），根据推广的产品或者服务的目
标人群属性来进行选择即可④设置（预算与出价），可以设置日预算或总预算，也可设置指定的投放时
间段⑤填写好（计划名称），即可完成广告计划创建

3）搭建广告创意

①选择投放位置，有优选广告位、媒体指定广告位、场景指定位置可以选择

②选择创意类型。可以选择横版视频或者竖版视频

③添加创意内容。按照要求填充好创意素材

④设置账户品牌。该账户头像&品牌名称用于广告展示，需要使用能够准确代表所推广产品的品牌名称
和头像

⑤设置第三方监测链接。这部分主要是为了防止广告主不完全相信媒体的数据，可以找第三方做中间人
验证数据

3.招商加盟类行业在抖音广告应该如何投放？

1）招商加盟行业在推广前，首先要确定的就是目标投放人群，你想要吸引什么样的人加盟，你就要千方
百计的围绕着这样的人群进行定向设置，只有准确的找到自己想要投放的目标人群，能让让广告投放的
效果事半功倍。

2）确定好了广告要投放的目标人群，下一步就是要有好的创意展现在他们面前，挖缺客户的需求，只有
当创意关联到客户人群的投资心理，才有可能将他们变成转化目标。不去分析理解客户的心理和行为意
向，搞不明白客户到底需要什么，再好的创意也没有意义。

3）前两步都做好了，如果没有一个质量高的落地页，那前面的努力都是徒劳，客户来到你的落地页，想
了解加盟成本，转了一圈什么也没有，想了解扶持政策，也没有，想看看产品优势，还没有，客户就会



觉得在你这做过多的停留，没意义。

总结：从整个社媒营销的投进趋势来看，抖音短视频的确正处在高速增长的阶段。
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