
微信朋友圈金融类广告怎么做上去呢?

产品名称 微信朋友圈金融类广告怎么做上去呢?

公司名称 遵义腾浪科技有限公司

价格 10.00/件

规格参数 广告开户投放:联系我们
开户代运营:互利互助
开户代运营:合作共赢

公司地址 TG:@APC789

联系电话 18218498858 18218498858

产品详情

传统的信贷员展业我们都知道，大多数通过线下的展业，如包括电销、派单、插车等方式；这种方式是
传统的展业方式，在信贷员刚刚接触信贷行业时，虽然耗费时间，成本较高，但却是简单有效的。这种
方式普遍耗时耗力，覆盖面积较广，但相对的成单比例不好确定。随着时代发展，互联网营销走人大众
视线，微信朋友圈的营销方式广泛应日渐占比较重。并且与传统的线下展业方式相比，互联网营销将会
变得越来越重要。所以信贷员应该积极顺应互联网大趋势，提高自身的互联网营销水平，这样才能紧跟
时代的步伐，在互联网大潮中占到先机。在当前的互联网营销形式是有很多种，如微信、微博、区、论
坛等。但在众多互联网营销方式中，微信朋友圈的营销模式是目前为火爆并成单率较高的一种，但是在
当前微信微商运营比较火爆的当下，大多数朋友圈都被垃圾广告侵占，削减了信贷营销的力度，所以，
信贷员如何在这种形式下杀出重围，运营自己的品牌，并取得客户信任尤为重要。

 

1、自我定位

在朋友圈展业一定要明确自我定位，作为信贷员，一定要清楚自我信贷的产品特点，和其他信贷产品相
比的优势，必须清楚自己的定位。推销什么样的产品，提供什么服务，目标人群是怎么样的，自己心里
要有预设。你的定位越，你的客户群体就越，这样成单率才高。

2、如何获取大量潜在客户

既然要在朋友圈进行展业，那么首先就要有大批量的好友数可供展业选择。那么就要获取大量的客户信
息，通过手机号、微信公众号、QQ 等通过微信请求，获取好友量。目前大多数人的手机号、QQ 号基本
就是他自己的微信公众号。首先，作为信贷员要清楚一点，展业对象是什么人？展业的对象必然是需要
资金周转，或者需要资金应急的潜在客户，那么对于这些客户，可能是企业主，也可能是个体工商户，
更可能是上班族。那么如何寻找这些人呢，我们就可以通过各个商业类型的网站，获取企业主信息，通
过网站上留下的企业主信息，发掘潜在客户，如 58 同城、赶集网、企查查、企信网等。至于个人客户，
可以通过闲鱼等闲置网站获得，还可以通过加入各种行业的群，如 QQ



群、微信圈，通过身边好友的推荐，加入或推送各个群体中，发掘群内的潜在客户。

（进入 QQ 群的话可以通过输入 QQ 号的方式加微信好友）

3、个人微信公众号的设置

首先微信昵称的设置是微信公众号基础的以及很重要的一个环节，微信公众号是信贷员的第二张名片，
要大大方方的把自己的名字写上，可以以“公司名+业务+名字”来设置，简单明了，既能体现职业性质
，又能树立个人品牌，个性签名一句话告诉别人你是干什么的。其他设置尽量设置完整，比如地址，做
哪个地方的业务就写哪里，毕竟信贷行业存在地域性，明确地址，更能自动的筛选一批客户。比如头像
，这是一个“看脸”的时代，所以头像的选择一定要适度舒心，让人看了舒服，也不一定强制限定要用
自己的头像，当然，要对自己的颜值有足够自信的话，好用自己的头像，毕竟做信贷的话，用自己的头
像比较有真实性，比起能增加客户的信任度。

4、朋友圈的经营

朋友圈的运营可以参考微商的运营模式，但又要区别微商，我们必须要赢得客户的信任，增加客户的好
感度。发朋友圈一定要明确运营的目的，审慎检查要发送的内容，不要发一堆废话，内容一定要简单明
了，突出信贷产品特点，在可能字数内让客户便捷清晰的了解你推送的内容。可以关注竞争对手的微信
，通过关注了竞争对手的微信，总结他们的微信营销经验，分析他们所推送内容的利弊。优化他们所有
的方法，优化自己的朋友圈推送内容。

5、加强朋友圈的互动

作为信贷员，要想在朋友圈发掘客户，就要增加你的存在感，即增加你的曝光度，所以，首先手指头不
要懒，点“赞”是很好拉近客户的好感和信任的方法，朋友圈总是存在一些爱晒的人，如晒生活，晒名
片，晒恩爱，晒的目的是什么？无非就行想获得更多人的关注，那么通过点“赞”的方式正式让客户觉
得你在关注他的一种。关注没个客户在朋友圈发送内容的类别，点赞、评论或者分享一些他能喜欢的东
西，增加自我的曝光度，以此获得客户的好感。

6、对客户进行分组设置

当好友数量达到一定程度，微信朋友圈在生活和工作上的分享可能会杂乱无章，那么就需要把微信里面
的好友用标签进行分组，比如分为 3 大类。如朋友及家人一类；同行同事一类；潜在客户及客户一类。
那么在每次发朋友圈的时候可以进行分类，生活上的分享对朋友加入可见；公司内部的人事或者工作安
排对同行同事可见；有关信用、公司介绍的文章，或者布一些客户转介绍赠送小礼品等等自己策划个小
的营销方案对客户可见。

还可以让微信里面的朋友、同学、家人等等帮忙转发营销内容。重要的是不能忘记让客户帮你发朋友圈
宣传，因为他们的圈子是有很多跟他一样需要资金周转的人，而这样的人也是我们的准客户，其次是有
他的成功案例可降低你的沟通成本。
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