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们都知道企业用模式吸引用户的闪光点就是用一部分利润出来分润，让用户和自己一起赚钱。我觉得利
润空间大的一个就是电子数码产品，还有一个就是美业了。那么可可就带大家了解一下美业，看看她适
合哪个模式。

首先回顾一下全民拼购的内容设置。

全民拼购

用户可在平台自由选择100、300元、500元等产品价格的拼团活动，满10人后即开团，3人可中奖(买货成
功)，7人不中奖（买货失败）——“无论成败，皆有所获”

——三人中奖，（买货成功）可获得对应以下奖励：

1.可获得相应价格的产品或等值的购物币；

2.可获得（商品价格）的“购物基金”；

3.可解锁5%的“购物金”(如有“购物基金”)；

4.可获得（商品价格）10%的“分红积分”；

——7人不中奖（买货失败）可获得对应以下奖励：

1.平台全额退回参与拼团的款项；

2.可获得（商品价格）5%的广告奖励；

用户若参与同一个拼购活动连续中奖3次(买到优惠商品)，后续该用户继续参与该拼购活动则将连续10次
不中奖，让其它用户也能有机会买到优惠商品！



全民拼购的逻辑：

1. 清库存，超低价产品设置利润拨比，既清库存又保证利润，不亏损。

2. 品牌销售产品，每天做一个销售，可以打破价格带，利用购买模式，拉新流量来吸引流量。

3. 新产品测试，新产品推到所有渠道，好卖不好，大家都打个问号，用拼购做测试可以进可退，也

可以提高新产品市场的销量。

再来看一下我们的链动2+1模式。

链 动2+1主要是建立团队模式，同时快速提升销量。是目前成员中速度快的裂变模式。链动2+1模式合理
合规，同时激励用户 公司的利润分享机制，让您在享受购物折扣的同时，也能促进并获得客观收益，这
个模式不仅仅增加用户的数量，而是让用户活过来，增加用户的使用时间。2+1指的就是其中的身份机制
，一 共设立了两个等级的身份：老板、代理。

模式特点

1、二级分销/2、走人机制

3、留人机制/4、上帮下扶

奖励机制： 平级奖、见点奖、平级奖、帮扶基金、分红奖

好了，到这里，我们两个模式大概简单介绍完了，如果还有一些细节不懂可以咨询我。

我个人认为全民拼购是比较稳且适合大部分产品的，不论是像生鲜还是电器还是服装，化妆品这样的快
消品，还是像一些带有技术含量的知识付费，会员，门票等等慢销品都是可以做的。
然后我们的全民拼购更适合大众产品也就是薄利多销。而我们的链动2+1适合一些高端的利润大的产品。

举个例子，像课程一类的好用全民拼购，因为这类的用户看中的是产品，所以只有让他们享受到拼购的
优惠才有可能推荐给更多的朋友。然后像一些电子产品或者化妆品可以用链动2+1模式，这类产品的用户
不会觉得产品多余，因为多了送给朋友或是转卖都是很有面子的。所以这类产品可以有更大的利润，于
是分校的金额就越大，这样对用户的吸引力就更大。

以上仅是我个人的观点，仅供参考。下面我们再来具体说说美业如果真的像我说的用上链动2+1模式，好
如何设置。

首先我们要打造一个线上线下的闭环模式。近我观察了我附近的美容院越来越多了，就是一个小小的门
店，然后为有需要的人提供服务。如果他们有一个线上的商城，放上自己的化妆品，用上我们的链动2+1
模式，只要在商城上购买了产品就可以成为代理就可以通过推人就获得直推奖，代理还能升级为老板，
既可以享受直推奖和见点奖，无论在线上还是线下消费都可以获得积分，积分可以兑换会员，用来在门
店办会员卡，会员卡可以在门店享受优惠的服务。

怎么样，是不是觉得这个想法不错。既可以通过在商城上购买产品获得大量流量还可以把流量吸引到门
店服务，打造一个全新的线上线下消费服务，让商家通过平台和顾客连接起来，还能一起赚钱。

本期内容就到这里，想要了解更多电商小窍门或是某个模式，欢迎留言和咨询。
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