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阿里巴巴国际站要不要做金品诚企？

前些日子有个老板没有开通直通车直接做了金品诚企业，但是毫无经验，有点无语。马上也到了2023年
了，疫情现状也不怎么乐观，工厂情况也很难回款，更多人选择了阿里国际站平台，新的一年更会有很
多老板儿要纠结做不做8W预算的金品诚企了。我就简单说下我的看法吧。

说下出口通和金品主要有哪些不同。

阿里巴巴国际站金品诚企主要比出口通增加了第三方认证，金品还可添加10个主营产品，比普通出口通
更多了30个橱窗，另外还增加了看上去不错的验厂视频。还有其他优势如宣传的“海外买家更偏好于选
择金品诚企客户达成交易”、“更多曝光”、“买家更信任金品供应商”、“更多商机”、“展示软实
力”、“享受信用保障服务基础授信额度更高”、“帮助跳出价格战”、“金品权限进一步升级”，更
多活动报名条件等。

金品诚企目的是非常好的，为上流商家展示更多实力，给源头工厂提供更多资源，另外也是帮助买家判
断卖家工厂实力的情况。可是站在商家角度，做阿里巴巴国际站，主要目的就是获得询盘和订单，虽然
说大多商家流量关卡还没有通过，对于产品信息和订单需求等还没有规模化的、所以对于选择金品诚企
的商家往往更加看重的是“更多商机”、“更多曝光”这些优势。



但在现实中大多数商家更换金品诚企业后很难对于这两个点感到明显的优势。

首先从流量上，看不到从金品诚企渠道上更多的得到了多少曝光；排名权重上，也没有很明显的说明体
现；询盘上也没有说明是否是金品诚企渠道带来的询盘。阿里巴巴会用更多来说明带来的效果，可是阿
里不会对流量和询盘数据做特别的区别量化，但商家往往会更加在意是否值得多花5万区开通金品诚企这
个问题，只有当企业流量达到一定瓶颈后，很难有更多的运营空间的时候，根据运营需要开通金品，带
来更多流量来源渠道，出口通都没有利用好，就直接开金品，多少还是有些浪费资源的。

而且对于中小微企业，为了企业能否很好地生存下去，每分钱都要精打细算，要考虑是否有产出和性价
比，尤其是有的公司根本没有靠谱的阿里巴巴国际站运营人员，对于渠道上的理解和操作开不开通并没
有什么区别，如果没有靠谱的运营人员，我个人建议还是从出口通做起，进行有效的数据积累，再开通
金品，不是说金品不好，而是很多公司根本无法利用起来金品的优势，或者说不知道开通金品的差距到
底有多大。

当然像我之前说的一些老板儿，在客户经理的推荐下已经做了金品诚企的，就好好对比一下销售数据和
财务状况，看看投入产出比和性价比，公司的营业状况和同行来说数据上是不是有特别大的差别体现，
再以做出符合公司现状的决定。另外也希望金品权重升级效果更明显些，这样我手上的店铺也会鼓励客
户直接开金品的。

不小心成了疫情高风险楼了，也就十来户确证的，这下又得一段时间出不去了，还是鼓励大家心态放好
，毕竟已经在做阿里的小伙伴还是会一直有单的。
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