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产品名称 如何入驻成为抖音本地生活服务（入驻抖音本地
生活服务流程）

公司名称 泾河新城木子抖抖信息咨询服务部

价格 .00/件

规格参数

公司地址 郑州市金水区天明路72号2号楼1单元13层1305号

联系电话 15138949894 15138949894

产品详情

这两年，抖音全面布局本地生活板块，抖音团购、同城推送、各种探店扶持计划...可以看出的决心。抖
音又开始开放本地团购分销、布局外卖业务。“如果你错过了2012年的微信官方账号，2013年的美团，2
016年的小程序，那么现在不能再错过抖音本地生活服务”。

抖音本地生活服务，指通过字节官方认证并缴纳10w保证金的能为商家提供经营能力解决方案和经营管理
服务，协助商家在抖音生活服务平台实现从交易能力到长期经营的第三方公司。服务提供的服务包括但
不限于店铺运营、流量服务、达人服务、视频创意、培训服务、直播服务等专项服务，及全案经营的代
运营服务。一方面，要根据商家的经营诉求提供经营能力补足，助力商家快速破局，降低商家线上经营
的试错成本，早日实现生意增长。另一方面，服务也要为消费者考虑，打造优质的服务体验。

抖音在本地生活的盈利模式为，先从酒店旅游景点入手，先卖流量+收预定佣金，这点和美团很类似。
抖音本地生活对于普通的中小生活服务家来说也是一个新的渠道选择。距离美团、饿了么成为餐饮等行
业巨头的时间越来越久，美团和饿了么的扣点也水涨船高。中小商家在被层层剥削后，利润少的可怜。
抖音的入局，会给本地同城服务这摊死水注入新的活力。

目前抖音用户日活量近8亿，是中国在线人数排名的平台, 巨大的日活量，同时引发了一个潜力巨大的消
费市场。近期抖音平台，推出团购业务，和即将会上线的外卖业务，这也 预示着，一场规模庞大的消费
方式的变革已经拉开了序幕，众所周知，流量代表着消费主流群体，每当面临消费群体的变革，必然会
蕴藏着巨大的商机。

对于日活用户超7亿的超级大平台，绝大多数人的下班之后，都很喜欢刷刷短视频，了解一些趣闻趣事，
短视频不像长视频一样，刷起来比较浪费时间，相反它主要是通过在短暂的时间内去讲述一些内容资讯
，这种传播方式既可以节省时间,又可以抓住重点进行营销。正是因为短视频营销的特点比较突出，所以
很多企业都在采用这种方式。

凭借抖音本身庞大流量且覆盖多层级市场用户的特性，门店视频定能更加快速有效地在各层级中传播开
来。



依据服务和商家的合作模式的不同，服务可提供的服务分为专项服务和代运营服务。

专项服务：指服务根据自身业务特性与专长，为商家在抖音生活服务经营中提供包括但不限于直播运营
、短视频运营、店铺运营等十项基础服务中的任意一或多项能力服务。商家可根据自身需求，挑选具备
不同专项能力的服务。例如，可以邀请具备内容能力的服务、具备直播能力的服务，为商家补充直播服
务需求，解决内容策划、直播执行、转化效果等具体问题；可以邀请具备营销能力的服务，补足整合营
销能力，解决资源整合、方案策划、活动统筹等具体问题等等。

代运营服务：指为具备全面的运营能力、丰富的实操经验、长效经营思维与策略能力的服务。商家可以
把所有经营委托给一家服务，享受其全案代运营服务。

本地生活服务权益：

1.支持绑定抖音来客团购

2.高金佣比例设可置80%

3.佣金按周自结算

4.支持统一CPS+商品CPS（合过作程中可修改）

5.三自方动分帐

6.一个家商同一时期内，只合能作一个务服商，合作期的内商家的有所官方团商购品的核金销额均可与
参抽佣

22年值得关注的就是抖音同城拓客及抖音团购，并且在未来会大火。回望当年微信的发展，自媒体、公
众号、小程序，各种新功能新玩法，造就了一大批先富者。抖音的发展轨迹其实也是类似，积蓄流量--
引入商家--开放生态。

同城拓客这回事，除了投官方广告外，一是自裂变，靠顾客裂变，二是本地达人探店。

顾客裂变就像当年转发朋友圈或者微信群的玩法一样，顾客扫码，同意后可一键发布探店视频到抖音，
然后可以领取奖励，这是主要流程。

抖音本地生活服务申请条件：

1、中国大陆地区注册的企业，独立法人

2、提供营业执照原件扫描或加盖公司公章的一个也执照复印件，经营范围：

a.注册资本大于50万（团购服务注册资本大于100万）

b.团购服务具备开发能力，具有软件开发相关资质

3、提供法定代表人/经营人身份证正反面照片

4、能力情况：有丰富的账号运营、内容运营、直播运营等相关经验。拥有且完整的服务于巨量引擎本地
生活并相对固定，需前置前往办公地点实地考察，申请直播服务还需拥有较的直播场地、器材

5、客户情况：拥有本地生活商户资源，包括但不限于餐饮、住宿、游玩、休娱、购物、丽人等行业，有



全行业服务经验佳，提供至少2个相关客户合作案例，且数据真实

6、缴纳10万保证金

7、服务企业主体及其法定代表人信用状况良好，且在巨量引擎相关平台无不良社会影响记录；公司经营
状况正常，无债务/法律纠纷。

联动更多玩法，成为的服务：

利用官方给予的权限和短视频裂变模式，可以实现人人探店，再结合抖音团购，帮助商家实现曝光和成
交效果。

达人探店，也可以作为服务的板块之一，做本地探店型MCN，服务赚取通告费和流水抽点。

同城拓客+抖音团购，这是一套基础的组合拳。

其实还有很多其他模式玩法：

比如本地好店异业联盟、比如本地排行榜、比如结合好玩的硬件来提升参与率、比如结合小程序打造自
有品牌的本地平台...总之，发挥想象力吧。

那抖音本地生活有哪些优势呢？

①多入口：抖音生活圈可以同时连接信息流内容分发场景与搜索场景，以优质内容直接触达用户，借助
玩法进行用户的拉新、沉淀和促活。

②多玩法：利用抖音生活圈的能力，实现定制化、多样化的交互场景，丰富运营玩法，形成新的粉丝运
营阵地。

③交易闭环：结合视频发布、投放等宣传和种草手段直接完成收藏甚至购买转化，形成营销闭环。
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