
京东搜索加权什么意思（解析京东店铺搜索加权的标签你知道多少）

产品名称 京东搜索加权什么意思（解析京东店铺搜索加权
的标签你知道多少）

公司名称 河北企合互帮科技发展有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 河北省石家庄市长安区中山东路567号嘉和广场4
号楼1101室（注册地址）

联系电话  15511852786

产品详情
老商家都知道京东搜索标签现在是越来越多元化了，主要的影响因素有哪些呢？
第1个是搜索加权因子明了，第二个是服务前台话清晰。
这两个因素被系统围绕也作出了相应的指标投入资源标签位等一系列的展露，同时也提升了转化了服务质量的指标，下面和大家分享这些标签的主要作用！
京东搜索加权标签有哪些？ 小虎电商浏览器
首先是京东无界零售刚刚开始打通的“本地仓”，该服务是整体加权的，比任何京东自营的标签提成一个等级。
这个是有一定的个性化推荐了，比如京东整体的个性化推荐会有限推荐“本地仓”服务条件基本上都是有限推荐给制定的精 确用户，这个是通过DMP定向的，后期可能也会生成本地仓DMP定向包。 
京东精选标
这个打标的话是需要先找类目运营去进行提报，当然打标的话也是有要求的，比如销售数量及GMV排名靠前的主推商品。
在打京东精选标之前搜索排名在第二页，打标之后搜索排名排到了首页第三位，维持时间7天，打标后需要商品的销售数量有持续平稳的增长才可以稳定位置。
爱心咚咚标
这里要注意的是爱心咚咚标要在配合公益活动的时候做才有搜索的加权。
京东好店标
京东好店标对我们的商品是有搜索加权的，并且除了搜索加权以外，还会有一定的流量扶持。
打个比方当两个商品价格品牌相当的时候，有京东好店的商品会比没有打标的商品流量要多20%左右，排名提升所需要的单量也是也会比普通的商品量要少，普通商品100单，好店80单可以上到同样的位置！
放心购
放心购，京东放心购应该是打标易操作的方法了，商家在后台自行设置便可以了，也是京东好店打标必要条件。
目前分为两个标，一个是自营放心购，一个是POP放心购，这两个意思是一样的。
这个指标目前是因子微量加权，也是值得大家去做的。这个指标是也是京东的一个想象从品质生活，到品质保障的一个基本要素，所以该指标是集团层面下达的，再各个事业部的选品上都会去注重。
京东金融产品
这个是金融部门跟搜索部门达成的一个合作。整体开通白条，或者支持白条支付的用户商品做一个加权处理。
“京东白条”该指标目前默认都是开通的，基本上都是所有商品全品类加权。
 京东超市
京东超市是京东消费品事业部大的一个项目整体GMV超过友商的平台，也是整体无界零售较好的一个项目。在这个品类下面基本上享受权重推荐，所以做POP或者做自营的商家，尽量让产品加入到京东超市里面去。
重点新品标，这里需要注意的是我们说的是重点新品标，而不是普通的新品标，标志在京东前台显示标签是一样的，但是一个重点一个普通便是天差地别了，所以各位商家一定要注意了。



加权的因素
01 官方说短标题权重高，京东标题优化，同样要把90个字符（45个汉字）利用好，不过切记不能关键词堆砌。
02 关键词在标题中的位置越靠前，权重值越高（拓展大词流量时，可以巧妙的利用关键词排序来过渡产品的生长周期）
03 商品加关注，同样加权，关注=收藏。
04 货到付款！京东的优势，你不开通那便在起跑线输给别人一筹。
05 京准通销量！我自己拉出三个月店铺运营数据后，总结出一个公式（运动服饰类目）1个京准通销量=2个搜索流量+1个类目流量；1个直通车销量=0.5个搜索流量如果你自然流量转化很理想，那把京准通控制好，使劲投放吧！
06 评价，晒单，京东也是有销量的，可以在移动端查看到，评价量很重要，评价越多，累计权重值越高，另外是晒单，各位朋友可以从以下两种方式，达到晒单效果①：晒单充话费②：人为控制。
07 各种客户服务，和t&b一样，运费险了，公益捐赠了，七天无理由退换了，能开通的，便开通了。
08 好评率！低了93%连上活动的机会都没有了，所以，产品一定要过关，产品不过关，那手段得过关。
09 店铺动态评分！这个影响是很大的，会影响你全店的商品排名权重。
10 京东商品的每个SKU可以上传6张图片，对，没错！把6张图都传上！符合规则的主图越多，也有一定加权。
11 京东价决定你的热销指数，在合理的范围内，适当把京东价设置的高一点，可以冲击热销商品榜。
12 给商品的库存多加点，自己总结的，正常销售的商品，控制在1万以内，也有加权的倾向。
13 电商商品五大数据：自然流量点击率丶转化率丶跳失率丶页面停留时间丶访问深度。
14 新发不的产品，30天内属于新品期，有一定的搜索加权。
15 类目填对！这个和t&b一样，在京东，产品做到后期，爆款的主要流量来源是类目流量，如果类目填写有误，那来了流量也不够精 确，所以，一定要把类目填对。
16 赠品！京东一定要有个赠品，这个是个通病吧，因为我发现我们类目TOP前10，都有赠品，所以，人有你无，那你被他们打下去了，所以，有条件的话，配个赠品吧！
搜索加权的时间
标签的一个加权时间一般是第1周期加权会比较明显。
在这一周之内流量还有销售额有明显的增长那么久可以稳定下来，如果没有变化的话那这个标签的加权会失效。所以一定要在打标过后去维护我们的人气还有销售额。
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