
厦门到菲律宾跨境COD小包物流五天签收

产品名称 厦门到菲律宾跨境COD小包物流五天签收

公司名称 深圳市森鸿国际物流集团有限公司-
欧洲电商小包

价格 15.00/KG

规格参数 品牌:欧洲COD物流
主营业务:欧洲电商小包物流
服务:代收货款/海外仓一件代发

公司地址 深圳市宝安区沙井街道马安山社区鞍胜路35号一
层-东

联系电话 18170872539 18170872539

产品详情

森鸿货运是一家老牌物流服务商，拥有多年跨境物流经验，不仅能提供丰富、优质物流渠道，还能提供
满足客户的个性化物流服务。秉承公司创立之初的宗旨，森鸿全体工作人员竭诚为每一个合作伙伴提供
优质服务。我们追求的，不仅仅是商业效益，更是作业流程标准化以及顾务人性化每个环节的双赢。 如
果做的产品是新产品，准备替代上一代老产品的话，那么上述的经验则反过来，公司成年限越久，老产
品更新换代几率就越大。（以上分析仅仅是参考，只能起到抛砖引玉的作用），得到上述的分析后，我
们再继续进行下面的分析。客户问题的背后信息分析，为什么我们主动的客户很多时候客户回复都是简
单的一句要报价表、产品目录、网站的，为什么不是其他问题。比如你在XXX国家有多少个成交客户，
能否提供合作客户的信息给我证明下；你公司目前年产值是多少；你公司有到xxx国家来参展过吗；要是
你能免费提供样品的话我可以考虑和你合作；你们价格是多少；你们*快的交期是多少；你们的收款账号
是多少；打样需要多长时间；这届广交会你有参加吗；样品多少钱？寄一份样品到XX城市XX地址的合作
客户那里；（还有更多的问题大家可以尝试自己去分析）客户多半首先问报价表、产品目录、网站那是
因为这些都是和客户成交的步，就像种子发芽成长的过程中首先要把种子埋进适合的土壤里面，然后浇
上水，客户后面问到的问题就等同于不断的去给种子每天浇适量的水和充足的阳光和空气一样，如果客
户跳过这些问题直接问别的问题，就等同于这个成交的树苗已经被别人初步培育或者自己从花卉市场买
了一颗初步成长的苗子一样道理，所以跟进起来的方法和步骤跟问要报价表、产品目录、网站的客户不
一样，这些苗子种活起来难度相对较小，毕竟种子发芽的概率就有一定比例，并不是全部种子都能发芽
。       这既保证了低成本和率，也为该行业的运作方式实现真正突破提供了机会。但是数字化适应
性仍是该行业面临的一大挑战，使得目前许多客户在这方面处于落后局面。采用正确的技巧是一方面，
但制定正确的策略则更加关键。日益激烈的竞争环境成为混乱局面的另一重大因素。该行业的一些客户
开始开展自己的物流业务，行业新进入者通过利用数字化技术或新共享商业模式，设法开拓更为有利可
图的价值链因素。他们的资产负债表没有重资产或现有系统并不繁琐，因此不会受到拖累。 森鸿物流随
着对外贸易的不断发展，公司规模迅速发展壮大。目前，公司业务遍及全国跨境电商企业，专线渠道覆
盖台湾，香港，越南，泰国，印尼，新加坡，日本，菲律宾，东欧、西欧邮政小包专线。公司秉承的原
则，以船舶新航速快班期准箱况良等特点在业内取得了较高的声誉，并与多家船公司建立了战略合作关
系。森鸿遵循"保持特色追求卓越多赢共享把握大局"的经营理念，坚持"诚信情礼"的服务原则，与时俱进



，把信誉与产品打包将质量与服务打包 众所周知，需求链管理更加强调顾客导向，把满足顾客需求和商
品的分析研究作为管理起点，并且将供应链各个职能环节如库存、生产、采购、物流等与前端需求和商
品管理有机的串联在一起，形成了一个从需求开始到中间生产再到*后配送的一个流程闭环和数据闭环。
此外，值得注意的是，药品零售供应链由于药品自身的属性也有自己与其他零售行业不同的特点。药品
关乎健康和人命，要确保不能断货，因此足量库存是药品供应链的基础。然而，药品对于保质期管理严
苛，库存管理要求高，临期报废现象又很严重。 金峰创立之初主要是专注于做输送机及其配套的快递行
业基础设备集成的，但后来在参与企业项目建设时发现，一方面是同质化的价格竞争，另一方面是物流
生产的国情，导致设备导入后需要重新梳理改造。这让蔡熙感觉到，将技术与场景结合，才是发展的方
向，于是金峰开始转型到自主研发自动分拣系统解决方案。在整个市场调研的过程中，蔡熙发现首先要
做的事情是：建立标准。在跟深圳某一快递龙头企业的合作中，金峰做的件事情就是建立起流程、输送
线、场站等规划的标准。
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