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产品详情

很多南阳老板在网上查阅“南阳网络推广公司排名”“南阳十&大网络营销公司”“中国全网营销公司
排行榜”诸如此类的关键词可以查到各种榜单，而榜中的公司却各不相同，真的是让人不知道该相信哪
一个榜单。

随着互联网的发展，网络上各个行业都出现了十&大品&牌及品牌排名之类的榜单，但并无官&方权&威
机构给各家品牌排名，可笑的是在网络推广这种服务行业也充斥着各种榜单，这种榜单多是某些公司自
己编排，更有一些不太知&名的公司竟然把自家公司放在榜&首不禁让人汗颜。

那么，作为企业方该如何选择网络推广公司呢？企常青营销顾问建议不能完全相信什么排名榜单，这也
是企业开展网络推广时容易走进的一个误区，要真正的结合企业自身的需求来看推广公司的方案和执行
能力。

南阳企业如何选择网络营销公司？

在建立网络推广合作之前，企业自身应当首先实现基本的信息化，抖音、微博、微信公众号由于其已是
用户生活习惯的一部分，所以建议作为标配；网站现在看来虽然显得有些落伍，但它具有正式公开和结
构清晰的特点，所以也还是建议企业有自己的官&方网站。

在实际操作中，企常青发现很多公司会犯一些相同的错误：只认“大公司”、不重视推广公司的文案实
力、不知道如何考量推广效果等等。那么下面企常青就重点说说如何甄别挑选网络推广公司。

1、看服务团队



在网络推广这个行业，给你服务的团队能力和专&业度，直接决定公司的推广效果和服务质量。一些大
公司成百上千人，但为自己的企业服务的只是三五个人，如果有个新手自己家的效果就难以保证了。一
些不太大推广公司，但配备的服务团队从业资历深厚，服务能力并不比所谓的大公司差，同时价格更亲
民。

2、看策划能力

虽说企业本身的产品竞争力是基础，但现在的现状是同质化太严重了，真正占领更多市场份额的公司，
其实是先一步占领用户心智的公司。一个好的推广公司，应该是有能力分析和深挖用户产品的特征，并
放大出吸引消费者注意和占领认知的特色。一般来说接洽超过两次，仍未能拿出靠谱的推广方案，这样
的公司基本就可以pass了。

3、看文案创意水平

传统营销里网络推广是通过客户经理或类似职能去完成的，而在网络推广中这个重要的角色就是文案。
考察一家推广公司的文案实力，首先可以从他们的自媒体或者网站及以往的案例入手。

4、看推广反馈

不少推广公司在这一块上含糊其辞，事实上推广结果应该是单独有一份报告的，同时要有清晰的可视化
分析和数字对比。这样用户才能有个清晰的尺度去判断：自己花钱了有没有产出？这次推广的量化效果
究竟如何？

5、看公司地域

网络推广这个行业资源和人才都聚集在城市，尤其是知&名媒体大多在南阳，相对来说城市的服务商有
得天独厚的优势，但也并不是说其他城市的就肯定不好哈。另外，网络推广方面的服务商提供异地服务
很正常，企常青总部在南阳服务全国几十个城市的企业，也有小部分国外的客户，不在一个城市并不影
响网络推广的执行效果。

企业网络推广常见的四个“误区”

网络推广不是一种结果或者单独的技术，它是多种营销方式和技术手段的整合，比如：分析自身竞争优
势、卖点/差异化提炼、建网站、做SEO优化、口碑塑造、精&准投放、线上线下联动、用户反馈等等，
所以网络推广只是企业本身营销活动的一环，目的与传统营销本无二致。

消费者的购买行为是市场表现的结果，促成这一结果的原因其实是企业将自身的产品、服务通过更方便
易接受的方式，与消费者建立的反复长期沟通，而网络推广先天就很适合去达成这种沟通效果。



误区一 网络推广是资金充足时才做的事

在如今的移动互联网环境下，一个企业无论何时都处于直面消费者的状态下，用户足不出户都可以通过
第三方或他人评论看到关于你企业的动态评价；同时由于行业竞争的高度饱和，大家都拼命的去在用户
面前曝光，以求更快占领用户心智。假如抱着等到“有钱”了再去做网络推广这种想法，企业在当今异
常激烈的市场竞争中很可能会贻误战机。

误区二、网络推广不是王婆卖瓜式的“自嗨”

网络推广是把企业的产品或服务的亮点，通过专&业人士操作去放大给消费者，假如企业自己都没搞清
楚自己的亮点是什么，那就是越俎代庖主随客便了。目标不明晰，推广的结果与实际需求不符，这种推
广只能叫“无脑烧钱”。做网络推广，需要专&业人士来深挖产品特色，而不是王婆卖瓜式的“自嗨”
。

误区三、照搬照抄竞品企业的推广方式

网络推广方式只是一个辅助手段、只是表象，深层出发点是企业自身的产品调性和当前的战略侧重。因
此使用什么推广方式，是需要量体裁衣的，照搬照抄不仅达不到自己的真正需求，而且一味照搬，会让
消费者产生厌恶的排斥心理。

误区四、短时间内要销售效果

有的企业主认为花了钱就要立马出效果，这种心情自然可以理解，网络推广看网上搜索效果的话是可以
立竿见影的，但是销售量提升效果需要一些时间。一次推广的考察期理论上是1~3个月。很多企业因为这
种心理，对网络推广浅尝辄止，造成之前的投资变成了“沉没成本”，同时进入排斥网络推广的恶性循
环。

结语

在南阳一个网络推广团队至少要包含：咨询顾问、营销策划、SEO、文案设计、媒介执行、项目经理这
些基本角色，大多数公司不愿意也不可能单独花成本去养一个这样的专&业团队。所以企业想要真正做
好网络营销，让网络推广成为企业提升效益的利器，寻求专&业的推广公司是必不可少的，把这个专&业
的事情外包给专&业的人去做。
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