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产品名称 道滘S2B2C模式听懂的人，仅靠一块鸡排完成年
销70亿！

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 链动2+1:泰山众筹
寄售挂售:数字藏品
元宇宙:微三云

公司地址 东莞市石排镇瑞和路南东莞生态园松山湖高新技
术创新园B栋2-5楼

联系电话  159****4030

产品详情

道滘S2B2C模式听懂的人，仅靠一块鸡排完成年销70亿！

S2B2C的模式是阿里巴巴总参谋长、湖畔大学的曾鸣教授提来的。他认为，行业里存在大量的高度分散
的小商户b（小b表示体量），有接触和搞定C端用户的强大能力，但缺乏标准化供应链S的支持，难以做
强做大。因此，它们需要一个供应链平台S，来提供立体化的赋能（服务），放大它们与C端用户之间的
交易规模。

正新鸡排的老板陈传武，运用S2B2C模式，仅靠一块鸡排，年销70亿，全国开出了2.5万间门店。下面来
分享一下他是怎么做到的？

一般的鸡排店同行，都是一家店，两家店的投资，招聘员工搞经营，累死累活刚回本，老板再把钱投进
去开下一家店。很明显，这种传统的扩张模式，都有一个致命的弱点，开店越多，老板资产越重。

而陈传武却不是这么做的，他引导下面的人去开店，公司全力支持。怎么支持呢？公司帮做装修，做团
队培训，从线上做门店导流，也不用投入太多，只需投资20%，就能开店当老板，其余都由总部帮你承
担，至于分成呢，总部拿8成，你拿2成。店长一听自然十分，减低开店成本同时，公司还能兜底。正新
鸡排不仅减轻了总部开店的部分资金压力，还把店长的积极性给激活了，根本不用你管，他们都会自己
想办法来增加门店利润，毕竟成本少了，就是自己赚的。

 外部招商加盟

正新鸡排给加盟商说，加盟我们的投资费用是很低的，加盟费、装修费、设备费、首批物料等等加起来



，一共只需20万左右，就能开一家30㎡的小店，如果是在县城，更是能低到10万左右。

而且，你不用负责库存，你说你不懂经营，正新鸡排说没关系啊，我们有正新商学院，开店前统一培训5
天，手把手教你如何开好一家鸡排店，店长培训、食材、营销引流都由总部帮你搞定。

可能有人会问，正新不赚加盟费，还搞什么商学院，全是投入啊，那靠什么赚钱呢?答案就是供应链。

正新25000多家店，采购规模是很大的，所以它在上游有很强的议价权，可以以低价采购商品和原料。加
上它自建的鸡排加工厂在上游把成本压低。

同时呢，他还自建数字物流系统，能够自动分析门店销售数据，然后及时调整产品供应量，再通过食品
冷藏和冷链运输体系，为全国门店提供从工厂到到门店的完整配送，这里的利润自然是很客观的。

不是我们的产品不好卖，而是我们固守着传统的复制思维。而且现在C端在转移，B端在垮台，传统的渠
道商已经失灵!因此，我们必须先放弃前端的小钱，把公司打造成创业平台，让更多的人，钱和资源在你
的平台上创业，把流量和规模做爆，然后再到后端去赚供应链系统的大钱。

针对“货”这个环节，微三云有专门的“供应链系统”，将各地产业聚集起来在线化，打通供需两端，
实现跨地域、跨行业资源的精准配置与高效对接，加速产业链上下游协同发展，提供SAAS化工具，支持
主流促销策略和分销渠道管理，管理营销计划和评估跟踪执行效果。

1、上游：整合优势农产品供应链、源头

2、上游：整合行业供应链、工厂

3、上游：整合其他实力综合型供应链

4、上游：整合跨境电商供应链

5、下游：供货给N个第三方平台（提供接口供第三方商城系统对接）

6、下游：输送模式系统+供货给N个平台（各个平台独立运营独立主体独立收款，平台提供供应链产品
和提供多种模式系统供选择）

7、下游：供应给N个线下门店+批发市场+企业级采购商

8.供货商源头分销：招募上游工厂源头产品入驻，后续出货可以获得团队奖，推荐奖等业务奖励

9.电商平台企业集采分销：招募下游电商平台、企业集采对接供应链，后续根据电商平台或者企业集采
的出货量给予推荐奖和团队奖等业务奖励

综上所述，营销因人而异，消费人群，产品类目等等各方面的因素都需要对模式进行改动。模式是固定
的，思维是灵活的，好的营销模式都是通过“碰撞”出来的，欢迎各位读者留言评论，分享自己的看法
，更多详情也可私信小编。
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