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产品名称 2023分销商城模式及优势，商城分销管理包含哪
些功能？

公司名称 东莞市松山湖溢嗨技术服务中心

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋302室02

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

分销商城一般是指互联网营销营运商所提供的，用以帮助提供商构建
、管理及运行其网络营销渠道，帮助代销商获得货源渠道的渠道。

实质上，便是公司使用无线网络裂变分销的功能商城系统开发来进行
代销商，管理代销商市场销售、商品、订单、货运物流、客户等。如
开朗在微信朋友圈里的微信商城便是一种基于微信朋友圈的分销商城
服务平台。目前市面上除开微分销平台，都有哪些令人眼前一亮的分
销系统呢。分销商城可以遮盖传统互联网、移动互联网技术和微信交
际圈，根据PC分销商城 移动分销商城微分销商城 APP客户端电子商
务平台，有关于微分销系统具备终端设备方式方面的优势，避免了生
鸡蛋都用在一个篮子后不幸。

分销商城四大开发模式：

一、直接销货模式直接卖货模式简单的来说是不经过层级进行分销的
，而是通过自己的朋友、粉丝、顾客进行产品购买，然后获得积分、
返利等相关奖励。二、三级分销模式分销商城系统*具有安全性的分
销模式是三级分销，每一级分销都会有着相应的佣金比例分成，这种



分销模式可以帮助企业尽快销货，解决企业库存积压的问题，灵活管
理库存，是目前*为适合企业的一种营销模式。三、O2O模式O2O模
式也叫多门店模式，相比较传统的分销模式，这种分销模式可以让更
多的粉丝和朋友能够在线下搭建自己的店铺。四、微信小程序分销微
信小程序分销和三级分销非常的类似，是利用三级分销模式来提升销
量，级别越高，分销商获得的收益就越高。并且，微信小程序的裂变
能力强，成本低，深受企业的青睐。企业可以通过小程序分销进行产
品推广，品牌、知名度额提升，这样可以帮助企业获得更多的潜在客
户。

分销商城的优势：

1、提高覆盖率

产品的覆盖率跟产品之间的分销效率，这两者是无论如何都分不开的
，在原有的系统模式一下，如果能够更好的对产品市场覆盖率双管齐
下，不断地提高积极性，同时再借助渠道的力量，就能够更好的对市
场管理进行严格量化，这种方式所促成的营销模式能够更好地加大推
广力度。

2、体系稳定

创业者之所以比较偏向于选择分销商城系统，主要是因为分销商城系
统的稳定性及价格的合理性。而这种模式能够很好利用企业给到的分
销代表对市场进行一再的分类，同时也能够让价格进行更加严格的管
理，所以效果是 比较明显的。

3、模式多样

分销商能够在分销系统进行全局设置的，同时，不同商品获得的分销
佣金比例也是不一样的，能够快速进行设置的同时，还能够拥有他们
自己的官 网，在各种运营管理强大的同时，还能够更好地进行分享，
提高商品的管理服务。



简易功能介绍：

一、客户管理：

单独维护及其大批量维护

1、客户加上：客户编号、头衔、详细地址、电子邮箱、开户行信息
、账户等、绑定手机号、申请注册日期、客户特性等相关信息

2、客户申请注册：客户自主申请注册；

3、客户信息编辑：调整详细地址、电子邮箱、手机上、客户特性等
相关信息。

4、客户信息内容导入导出。

二、合同书管理：

进行客户系统软件合同书维护是否、期满是否、达成目的是否的闸口
和呈现。

1、客户合同书管理：

加上合同书，挑选合同书本年度及其种类；

按照客户维护能不能签订，维护合同书起始日期，未维护合同书或是
合同期满，客户提交订单管理权限中断；

能够有合同延期作用

2、目地管理：对比合同书，从签订开始到月和年度的目地维护；

3、合同履约管理：可分离出来客户签订目标和系统软件出单实践活



动，呈现并导出来客户月度于本年度履约率。

4、品牌商品履行合同呈现：设定单品的目地限制，超过品类不可以
取货，控制模块能遇到客户价格及商品上下架同歩，即在一定时间段
内，维护商品上限，超过需要重新维护。
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