
广告电商——消费升级新方式，掌握流量密码

产品名称 广告电商——消费升级新方式，掌握流量密码

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

如今电商平台飞速发展，越来越多的人加入电商运营的行列，同行竞争逐渐变得激烈起来，为了能够让
平台有更多的展现机会，提升平台的商品转化率，大家都很重视平台的优化，因为一个好的平台可以给
自身带来更多的流量，让消费者有更多的机会浏览到自己家平台的商品，从这里我们也就看出了优化的
重要影响。

为何越来越多电商平台都以使用分销？

1、迅速提高用户黏性，吸引**人群。

传统品牌推广一般是根据广告营销、渠道推广、线下等形式，吸引消费者，后面再针对性留存。

分销一般以各种推荐奖励、分销奖励去吸引分销者持续获客，根据分销体系里的“扫码”或“链接”购
买，产生上下级关系，简易便捷，快速且有效。

2、运用亲朋关系，降低流量花销。



随着互联网红利的消减，线下拓客难，门店、流量贵成了诸多商家推广的困扰。

分销是基于平台用户自身的流量，产生自增长的闭环管理体制，可以减少推广费用，并且把身边亲戚朋
友变成自身分销流量的一部分，触达**客源的概率也将大大提升。

3、通过社交裂变，盘转自身现金流。

现金流难题一直都是一个企业持续发展的关键性难题。

分销的逻辑：“邀请人→奖励→再邀请→再奖励”的循环，持续拓客。新用户根据“下级购买→上级获
得提成→下级再购买→上级再获得提成”的循环，在用户数量做到一定规模前提下，根据羊群效应能够
大约预测到，平台的盈利会逐渐呈指数增长。

模式分享：

广告电商模式：消费送积分，看平台对接广告任务，实现积分变现，实现消费全返，分享获益。

举例 ：

当你在平台消费后所获得的积分不足200时，未达到广告返利的积分门槛条件，故不作返佣。

当你在平台消费后所获得积分满足200或超出，不够500时，这时达到200的积分门槛，则按照1％比例进
行广告返佣，次日观看广告后则可获得：200*1%=2元广告奖励到零钱。

当你在平台消费后所获得的积分满足500或超出，不够1000时，这时达到500积分门槛，还是按照1％比例
进行广告返佣，次日观看广告后则可获得：500*1%=5元广告奖励到零钱。依此类推.....



当用户进入平台后，选择自己喜欢的产品，用消费所赠送的积分去参与平台所设置的广告返现门槛，通
过持续消费，持续分享，所获得的收益也就不是月入几十块，而是成千上万的收入。

平台方不但可以将产品卖出去，还能获得用户带来持续不断的广告收入、数据流量变现盈利、打造一片
属于自己的蓝海平台。

以上就是关于广告电商的模式分享，如需了解整个模式的玩法，app开发，可私信或关注作者。
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