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产品详情

京东平台上有着不少的卖家注册开店，所以店铺之间的竞争也是非常激烈，卖家想要获得更好的发展，
就需要提高产品的流量，下面来介绍下京东流量入口有哪些了?

1、京东快车流量

京东快车是一款面向POP商家开放的网络营销系统，为商家提供一站式网络营销解决方案。京东快车-网
络营销系统投放渠道包括：站内推广、联盟推广、邮件推广，通过多渠道组合投放，实现营销活动达到
立体式、全方位的推广效果。京东快车-
网络营销系统，基于京东大数据平台，为用户人群定向，实现广告精 准投放，提升商家转化率。

2、京东问答流量

京东的问答是由潜在购买用户提出问题，已购买过该商品的用户给出回答，或者是精选问题，品类大厅
问答。京东商品的问答位置位于商品评论的下方。

3、京东购物车流量包括哪些?

购物车流量能占到店铺整体流量的6-10%，是一个非常大的流量来源，做好购物车营销能够免费拿到这一
部分流量。

京东自然流量怎么获取：

1、爆料

爆料简单是说就是通过某种技巧，来让某件事被众人众所众知，而对于电商而言，，爆料就是通过渠道
来宣传我们的宝贝，然后在让更多的人去了解。所以，多做一些和爆料相关的活动。

2、京东试用



京东有一个免费活动，就是京东试玩，卖家也可以在京东试玩里面获取免费访客。首先有一点要肯定的
是，玩京东试并不是为了玩“试用”，而是为了人气。因为用户在参与试用时，一般都是需要获得关注
和提交试用报告的，虽然试用报告对于销量来说，没哪些用，但是需要的只是做人气，主要还是引导消
费者进店，以此来提升店铺曝光，从而引导消费，拉动店铺动销。所以，在试用这个活动上，可以把它
加进到商品或者店铺详情页，引导其去点击。

3、购物圈

微信是除了京东APP外，京东的第二大访客来源，而在微信里的购物圈，可以说是微信的一大分享平台
，也可以说是京东的一大分享平台。微信购物圈里的活跃用户是很多的，可以说相当于半个朋友圈的功
能，所以可以利用微信购物圈来获取访客。

4、免费活动

京东商城里发活动还是很多，所以说，卖家也可以参加京东的免费活动，来达到了获取访客的目的。

通过介绍，我们清楚的了解到京东流量入口有哪些，卖家可以京东快车流量、京东问答流量以及京东购
物车流量等，卖家可以从这些方面下手去提高店铺的流量。
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