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电商赛道里的竞争愈发激烈，商家首先要解决就是获客成本问题。

解决这个问题的关键在于流量，流量怎么来？

要么在这个流量越来越贵的时代，去花钱购买天价流量；要么靠做促销，用低价来吸引用户。

对于许多中小型商家来说，购买流量花钱花得少又没效果，花得多资金又不够；而促销不仅会形成恶劣
的竞争关系，还会让用户觉得商家的产品不值钱。

当分销的各种电商营销模式大火之后，很多商家都觉得这个给用户分钱的模式，不仅不会让用户觉得产
品不值钱，也需要花钱去购买流量，还会让用户觉得这个模式除了消费还可通过社交人际关系来挣钱。

这也是越来越多的商家选择分钱的营销模式的原因。

跟大家分享一个现在市面上比较火的一个营销模式，这个模式也是很容易操作的一个模式，这个模式叫
做：2+1链动奖励模式

这个模式属于一个会员制电商的模式，小编现在只是说说一个非常常见的一种用法。

先说说大概的流程：

用户购买礼包成为代理，代理直推用户购买礼包拿直推奖，代理发展2个代理升级老总级别，前面2条代
理线留给上级，第3条代理线起拿N代见单奖，老板与老板平级可拿平级奖，设置帮扶基金冻结部分佣金
，考核留给上级的2条线的业绩，达标则冻结资金可提现。



假设拿一款产品来做活动，售价为499，直推奖励为100，见单奖励为200，平级奖励为总收益的10%，业
绩不达标则冻结30%的佣金。

推荐人推荐用户A购买产品参与活动之后，用户A晋升为代理身份。

用户A成为代理后直推两个用户购买产品参与活动，则可以晋升为老总身份。

用户A在购买499元的礼包后直推3人实现保本（成为代理时只有直推奖，直推两个人后晋升为老总，成为
老总后就会有见单奖，总共有三个直推奖和一个见单奖，也就是3*100+200=500）。

当用户A的下级用户D也想成为老板去挣钱，就会直推两个消费者购买礼包参与活动，让自己的上级拿团
队见点奖。并且成为老板后要把在代理时推荐的人让给自己曾经的上级作为他的一个市场发展，成为老
总后再次推荐的人为主市场。

这样就达到走一个留两个、走两个留四个的机制、走四留八、走的越多来的越多，不断收取见单奖。

如果一开始还是代理时想推荐亲戚两个僵尸号（不活跃的号）作为副市场帮助自己快速成为老总去裂变
自己的团队，这样你成为老总后你留给上级的代理就没有发展成员，平台会塌得很快。

对于这种情况我们的帮扶机制就能用到上了，帮扶机制就是为了防止有人推荐僵尸号作为副市场。

帮扶机制就是作为副市场的那两个位置下，如果没达成固定的业绩目标，那就会被冻结30%奖金或者完
成多少业绩（百分比可以平台自由设置、业绩平台自由设置），奖金收益越多冻结的奖金也就越多。这
样就没什么人愿意放僵尸号进来了。

这些只是市面上常见的2+1链动奖励模式的玩法，有人把这个模式结合CPS资源，还有人把这个模式结合
线下商家等等

需要了解更多2+1链动奖励模式等相关信息或者其他方面的电商、针对企业现状，诊断分析进行定制化方
案输出，帮助企业解决市场、产品、品牌，系统打造企业自己的社交电商平台，自己掌握数据。读者可
以留联系方式私信小编
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