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产品详情

如今距离疫情管控解封已经过去差不多两个月了，尤其是现在新年之
后，各个行业都开始快速复苏，尤其是线下门店这一块，是复苏得*
快的。

因为疫情很多线下商家纷纷关门停业，甚至还有不少商家倒闭，但是
因为疫情管控结束、政策的支持、消费者的激增，线下商家这一块慢
慢出现了新的空间。

但是实体门店这一块是出了名的回本慢，那有没有什么模式可以帮助
商家快速回本，占领线下市场呢？

现在老肖给大家讲解一下可以解决这些问题的营销模式：共享股东模
式

共享股东模式，就是把商家自己的店面共享出去，让有资源股东通过
少量投资来享受自己客户带来的分成。老板会将自己的店铺场地、设
备、技术人员等进行共享，使共享股东不需要投入开店，不需要参与
管理，只需共享资源就能得到分成。



共享股东模式

1、充值一定金额，便可加入成为共享股东，这用于锁定股东和回笼
资金，这样便于提高股东的粘性，而且充值的金额可以在店里进行消
费。

2、赠送给共享股东对应的推广码，用于老带新，共享股东帮助商家
引流拓客使用。

3、设置股东特权日和赠送消费金是给股东的福利，吸引更多的人愿
意加入共享股东。

4、加入共享股东，可获得推荐会员消费的分红，这样更有利于有资
源人脉的人加入给店家，给店家引流拓客。

到现在肯定有人在问，那如何处理共享股东的信任问题？

商家与共享股东合作之后，只要共享股东推荐的消费者到店消费或者
线上下单消费，共享股东的手机里就会实时收到一条消息提醒，共享
股东就会看到是哪个消费者，消费的时间，产生了的分红等等相关信
息。

共享股东模式不但缩短了店家的回本时间，还可以帮助店家快速****
，分担共享股东的投资风险，让共享股东的人脉资源进行变现。

微三云是高新技术企业、双软认证企业，专注于卖货系统的软件研发、实施培训、售后服务，目前旗下
拥有“卖货系统、区系统、云平台、微云视”多种产品营销矩阵，全面帮助企业经营移动社交电商和全
渠道新零售，通过移动互联网的持续深化及服务场景的丰富延伸，提供商业模式、管理顾问、体系移植
、加盟协同等一站式解决方案，提升企业运营效率和盈利能力，赋能中小企业，让生意更好做！
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