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产品详情

大家好，我是纪白品牌管控。许多品牌为了拓展市场都会发展很多代理或者经销商，这也使得产品价格
起伏不定，虽然市场拓宽了，但是好像销量并没有提高很多，反而导致了窜货乱价的问题。这样的结果
影响大的当然是公司了，但线下代理商们也是一个头两个大，一些理智点的代理商就会要求公司控价，
那么他们这样算是价格垄断吗？控价真的可以解决这些问题吗？下面给大家一一解答吧！

一、控价有什么好处？

控价的好处虽然不能立竿见影，但是长此以往效果是很显著的，有利于品牌的持续发展：

1、对消费者：品牌的控价做好了，价格稳定了，消费者才能完全放心的购买产品，不会因为价格差距大
而担心假货的问题，这样一来品牌的信誉度也得到了很高的提升。

2、对代理商：还有一个好处自然是对线下代理非常有益了，控价能够避免线下的代理商乱定价格引起市
场价格紊乱，而且减少了代理之间的不公平竞争，让品牌价格更透明，代理商更放心。

3、品牌自身：有利的控价可以让品牌自身的价格体系更稳定，不会产生产品溢价，如果混乱的价格，混
乱的市场，后造成大伤害的就是品牌自身，所以无论如何控价对于品牌来说都是百利而无一害。

二、代理商可以自己控价吗？

一般来说代理商是不可以私自控价的，如果有需求可以想品牌公司反应，如果私自控价势必会引起其他
代理商的不满，导致不必要的麻烦，当然如果反映了线下乱价的问题品牌方不管，那就是品牌自身的问
题了，想来这种公司不合作也罢。



三、控价是否是违法的？

首先我们要弄清楚控价控的是什么价格，如果是品牌自身控制产品价格，那无可厚非是不违法的，因为
这是产品的定价是没有问题的，但如果是线下代理商为了谋取更多的利益，控制产品达到超过市场定位
的价格，那么这就是不正当的价格行为，违反明码标价规定的价格这是违法行为。

然而我们要说的控价，是针对品牌给出的代理价而代理在个渠道销售的控价，就是为了规范一些代理商
未经授权私自销售产品窜货，乱价一系列的违法行为，这样是在法律法规之内的，不属于违法行为。

如今品牌面临的大的问题就是低价乱价和假货的问题，而产生的这些问题的原因主要就是代理为了自己
的利益私自把产品放到淘宝等电商平台低价销售，如果在不制止这些行为，势必会让市场变得乌烟瘴气
。

结尾、老牌的第三方控价公司-纪白品牌管控（信羊网络科技有限公司） 纪白老师有着多年的电商控价打
假经验，成立至今已有大量合作成功案例，每年都有不少品牌方选择续费合作。 对一些品牌方自己投诉
不掉的顽固链接，纪白老师有独特的处理经验心得和近30种投诉处理技巧，能快速将其投诉下架，或让
其调整价格。 其中拼多多链接投诉成功率80%以上， 淘宝闲鱼商家链接，投诉成功率能达到85%以上，
京东链接投诉成功率更可达90%以上。 部分顽固链接，只需3-7个工作日极速删除低乱价/未授权产品链接
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