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产品详情

面对当前的杂乱的电商新局面，企业要选择一个电商平台，只需要从
两个方面着手分析即可，一是选择什么样的电商平台进行合作？二是
选择入驻后的如何保证销量？

一、企业选择电商可以从三个方面进行

1、是否合法经营

这个要从其法人主体资质和运营规则进行判断，法人主体资质就不用
多谈了，只要相关资质有效存续就具备运营资格；面对当前的纷乱的
电商，企业更要注重其运营模式是否合法，比如是否对入驻的企业有
严格的审核和监管约束设置；是否存在消费返利的违法行为；是否将
电商变成了违规的金融理财项目；是否将电商做成了传销的外衣⋯⋯
。所以企业更要从其运营模式多多研判，否则一被查处就会损失惨重
。



2、是否有利可图

任何电商平台的良性运营与长久发展都离不开持续、稳定的获利能力
，如果财务核算不盈利甚或是亏损经营，那企业就要慎重了；当前有
很多电商平台更多的在宣称未来的巨大利润，那么这种宣导的另一面
恐怕是当前是亏损经营，那他又有多大把握能度过这个亏损期呢？还
有一些电商平台是只讲现金流，只讲每天有多少资金入账，有多少新
会员加入，有多么高的交易量，其实没有利润的话这一切都是镜花水
月。所以企业选择合作电商平台，首先必须自己要能清晰的算出平台
利润；其次是要搞清楚其利润的来源是否合理合法；如果企业自己都
算不出平台的利润，或者搞不清利润的来源合法性，建议果断放弃，
因为合作必须是双赢，单方获利的绝不是合作，因此而被骗的企业比
比皆是。平台获利才能保证企业获利，切记这是铁率！

3、是否有稳定团队

企业的利益要得到保护，首先是电商平台的稳定，而电商平台稳定的
一个关键就是创始合伙人团队的稳定，而团队的稳定要从三个方面进
行分析和考察：创始合伙人团队的之间的历往、理想和心性是否相似
或一致；创始合伙人团队之间配合是否默契，默契配合来自合作的深
度与历史；分工明确合理是团队稳定的保证，责权利明确、沟通顺畅
、协作创新则是团队的文化保障。

二、企业如何判断入住后的销量

企业要想研判入驻电商平台后的产品销量，只需搞明白三个问题：



1.商城消费者的数量与消费欲望：消费者的数量源自商城的宣传模式
、商品的品质与品牌布局、消费的实惠力度和售后的保障性；消费欲
望蕞直接的动力就是利益驱动与便利性。

2.同类商品入驻商城企业的数量：入驻数量有严格的限制自然就能保
证企业的销量，这是有效的销量保证；如果没有入驻数量的限制，那
企业就得从自己的电商团队实力、电商实力和运营费用三个方面进行
投入，做不好这三项销量难有保障。

3.电商平台的宣传推广力度与持续性：目前电商平台的宣传不外乎广
告宣传和会员推荐制度两种。投入资金巨大效果差强人意，所以新电
商平台很少采用推广方式；第二种是目前使用的方式，但是弊端有三
，一是容易触碰法律的红线，变成电商传销；二是都是投机者难有纯
消费者，一出问题市场消费极易归零；三是消费者不得实惠，利润都
被中间环节拿走了，很难形成真正的消费市场。

总结感言：可针对企业现状，诊断分析进行定制化方案输出，帮助企
业解决市场、产品、品牌、营销运营等多种需求。系统打造企业自己
的社交电商平台，自定营销模式，自己掌握数据。有需求私聊
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