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产品名称 成都代做投标书公司,代做标书,投标书制作公司

公司名称 四川冠磐工程项目管理有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 四川省成都市金牛区茶店子西街36号1栋2单元6
层602、603号（注册地址）

联系电话  18081002916

产品详情

 招标参数明显有倾向性。我可以投诉或申请取消投标吗？ 

在招标过程中，经常会遇到采购方利用产品的技术参数做文章，带有倾向性、歧视性指标或其他排他性
的情况。虽然采购方出于各种原因对系统、产品甚至供应商有一定的倾向性是可以理解的，但是这种倾
向性是法律所禁止的。  

因为这不仅会影响采购的形象，还会影响采购的效果。  作为成都市正规的专业招标公司，于闯金标在
《采购法》第二十二条中规定，不得以不合理的条件区别对待或者歧视供应商。 
第25条规定，不得以任何方式将其他供应商排除在竞争之外。  

《采购货物和服务招标管理办法》第六条规定:成都市专门招标公司任何单位和个人不得阻挠、限制供应
商自由参与货物和服务的投标，不得货物、服务的供应商和采购代理机构，不得以其他方式非法干预货
物和服务的投标。  第二十一条规定，招标文件不得要求或者标明特定的投标人或者产品，不得含有倾
向于排斥潜在投标人的其他内容。  

《采购协定(技术规格和招标文件)》第10条在技术规格方面规定了更严格的要求:技术规格的制定、采用
和实施不得旨在对贸易造成不必要的障碍，也不得产生此种效果。在规定拟采购货物和服务的技术规格
时，技术规格应根据性能和功能要求而非设计或描述特征来规定。  

那么，如何避免这种问题，如何解决呢？首先，要找出问题产生的原因和表现形式。 
笔者认为标书的倾向性可以分为两类:一类是有具体的参数指标，但参数指标具有排他性。 
另一类虽然没有提到具体的参数和指标，但字里行间还是能看出是倾向于某些供应商或者厂商的。  

对于类，有两种情况:一是采购单位的具体经办人员不知道如何描述采购项目的技术指标，但按照相关规
定，要求采购人提供技术参数和指标(具体品牌和型号不能提及)，所以抄了某型号的指标。  第二种情
况，采购单位有所采购物品的具体型号，甚至联系过供应商(申请预算时使用供应商的报价)，所以采购
时倾向于这种产品。  



种情况往往出现在简单商品或单价小的商品中，参数和指标并不复杂，指标的排他性较小。做标书的时
候稍微注意一下就可以了。 
第二种情况，往往单价高，数量少，指标庞杂。更麻烦的是，采购单位的倾向性很明显，很强。 
这种问题可以称为品牌和车型的倾向性问题。  

[图片] 对于第二类，成都代为招标可以称为供应商优先。  具体来说，也可以分为两种情况:一种是标书
中直接提到的品牌和型号，但是有些型号比较少见或者已经停产，但是采购单位选择的供应商有这些产
品的库存。  还有一种情况，标书中根本没有提到参数和指标，也没有提供一些细节和具体的应用数据
。名义上是为了充分发挥招标单位的积极性，但实际上排除了所有不熟悉采购单位的投标供应商。 
这种情况*难处理，负面影响，因为采购单位的具体业务细节和应用需求不了解。 
招标文件中上述两类四种倾向性问题中，*后一种是*难处理的，无法自行处理。 
这种看似公平、实质上排他性的投标应该被拒绝。  但由于《采购法》并未明确赋予采购代理机构否决
倾向性招标文件的权利，操作起来难度很大，需要采购代理机构花费更多的精力去处理和协调。    
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