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产品详情

一、互联网获客渠道有哪些？

一些常见的主流获客渠道：

搜索引擎平台：百度、360、搜狗等

自媒体平台：头条、百度、搜狐等

社交平台：知乎、微信、微博等

视频平台：抖音、快手、B站等

随着互联网+的发展，想要在商业模式创新与运营模式再造竞争中胜出，靠的不是“砸钱”，也不是一
两个好的项目，而是根本上的“思维优势”。换句话说，在快速更新迭代的企业里，所推出的产品必须
以用户的需求为导向。

所以，应该根据我们的产品去分析我们的消费主体在哪，如推广减肥产品，那么这类用户以80.90后为主
导，可以在抖音、快手、微博等平台，理财产品、教育行业、大健康行业等可以在知乎、头条等平台。
因此，想要抓住用户，对目标用户的了解、分析是非常关键的。只有找对鱼塘，我们做事才能事半功倍
。二、为什么推荐知乎渠道？

知乎提供了一个产生、分享和传播知识的工具平台，它服务中国从一线到四线 ， 从16岁到60岁 ， 所有
的“问题消费者”，成为了看热闹、长见识、找答案的吃瓜重地，到目前已聚集了超过2.8亿万用户。

如果大家在引流获客过程中想捕获客户，我们首推知乎这个平台，理由如下。

1、三高用户，流量质量度非常高



知乎用户具有“高学历、高收入、高消费”的三高特征，用户群体高达4.2亿，其中有很大一部分是企业
管理层人员和社会中流砥柱，流量质量度非常高。

2、内容长尾效应强

信息流广告生命周期不到一个月，公众号内容才2~3周，而知乎TOP
1000问题中，平均创建时间为18个月，至今仍被不断激活流通，Ba屏力很强。

3、知乎内容出圈能力强

知乎作为一个高权重网站，内容自带发酵属性，具备很强出圈和转化能力，仅在百度每日的内容展现量
就高达2.4亿，现在运营知乎就是高效SEO。

三、知乎如何获客？

1、需找大流量的问题

知乎平台中有41万多元化垂直领域话题的延展和2.4 亿个回答，全面覆盖用户需求。所以，企业可以利用
去热榜中寻找与自身行业相关的话题去回答，引导用户关注你。
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