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产品详情

一、推广引流新玩法

对于如何高效以及引流，很多企业都比较急迫，但是如果没有掌握正确逻辑和方法，其实真不是一件“
简单”的事，要不需要付出大量时间和成本，要不粉丝不。所以对于普通企业来说，建议深耕一两个合
适渠道。

引流的关键，要找准鱼塘，捕捉到适合自己的流量。

因此，为了生存与发展，各行各业为了能够获得大化的人流量，都会使出“浑身乏术”来吸引人流量，
促成消费。但是，加人只是手段，通过系统地维护客户，终成交才是目的。那么，引流有哪些新玩法呢
？

流量池永远都是平台的，而在流量红利逐渐消退的，如果没有新的流量平台出来，后就是零和博弈。推
广引流的玩法，有SEO关键词优化、SEM竞价推广、广告投放等。但是，面对现在引流难处、获客不的
情况下，内容营销将会帮助广大企业打造营销的新局面，优质内容流通期长，可以帮你实现稳定获客，
不用担心流量轻易溜走。

优质的内容容易种草效果更好，因为内容沉浸时间长，可以提供更多维度更深度的信息，而且内容永远
都是自己的，好内容就是一个品牌资产，通过不断积累，能够实现价值的不断增值。

对于内容营销以及引流推广来说，非常推荐知乎平台。

知乎是高质量用户、优质内容和流量的聚集洼地，所以一直以来都是一个优质的引流渠道，除了平台聚
集了各领域各分类内容的不同人群外，重点是粉丝的黏性高，好内容+好产品，转化效果一定不差。

例如：长亭Time的一篇手机选购攻略文章，通过硬核知识，达成8000+订单，12300000成交额。



二、知乎引流推广优势

1、用户数量的庞大

引流的对象是人，人是一切变现的基础。然而，知乎的用户到目前不仅超过4.2亿万，且都是由高学历、
高收入的群体组成，他们的高收入意味着只要产品合理，都有能力对它进行消费。

我们来看下知乎用户特征的新数据：新生代消费群体主力军

男女比例：56%：44%（性别均衡，几乎各占一半）

年龄比例：19~40岁占比超70%（年龄更具消费力）

地域分布：一二三四五线城市的地域人群是全覆盖的

2、流量价值大

高效分发

现在的消费是内容即广告，广告即内容，即当用户在浏览内容时，也可以把广告内容消化完了，从而可
以有效触碰到用户，提高点击率。

用户会自动传播

小伙伴们都喜欢分享一些美好的内容，所以知乎内容能用作为背书，让更多的人主动传播、分享。

长尾效应

广告投放就是投放时有流量，不投放时流量很少，甚至为零，很难会有持续的流量。然而，内容营销，
特别是长尾关键词效应，经得住经过时间沉淀被用户搜索到。

 

3、具有影响力价值

利用种草影响用户的消费

现在的小伙伴们不管是找货还是找人，货比是不可避免的步骤。所以，知乎会先利用内容种草，帮助用
户寻找“购物的灵感”，更快的促成消费。
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