
狼人杀陪玩到家平台搭建系统（APP、开发、小程序）

产品名称 狼人杀陪玩到家平台搭建系统（APP、开发、小
程序）

公司名称 正诺（广州）信息科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区黄村荔苑路9号自编17号2层2671房

联系电话 18026207347 18026207347

产品详情

剧本杀详情介绍

一、熟人组局

1．“选择剧本”——“创建组局”——选择“不开放”——“开始组局”

2．熟人局，只要玩家进入就需要付款，退出机制和扣款方式和陌生人局一样。且熟人局开始游戏前任意
时间都可以进入。

二、陌生人组局

1．“选择剧本”——“创建组局”——选择“开放”——“开始组局”

2．发起组队机制：

（1）发起组队人必须付款才可创建组局，发起组队付款时提醒：“您现在做为队长，请对组局成员负责
，为了保证各位玩家的体验及时间安排，若付款后申请退款，将扣除订单支付金额的10%作为游戏组队
诚意金，若开局前一小时内退出组队，将扣除订单支付金额的20%作为游戏组队诚意金；若开局前半小
时内退出组队，将扣除订单支付金额的50%作为游戏组队诚意金；开局后不支持退款。”（使用弹窗式
提醒，需要用户手动关闭，用户点击“关闭”才能进入支付界面）

（2）若发起组队人退出组队，组局第二位玩家顺位成为队长

3．参加组队机制：

（1）组队的 设定开始时间倒退60分钟之前（设定时间为18点开始游戏，60分钟之前就是17点之前），陌
生人可随意进出任何组局且不需要支付任何费用，玩家点击“立即加入”就进入到组队页面了，但进入
组局后提醒剩余付款时间为3分钟。若超过付款时间，玩家仍未付款将被踢出组队，且该用户订单取消组



队失败。“支付参队”（红色）按钮放在组队详情页的下面，和“快邀请好友参队”（绿色）并列，若
用户在此时间段内付款，点击“支付参队”时提醒：“您的退出将会影响其他玩家，为了保证各位玩家
的体验及时间安排，若付款后申请退款，将扣除订单支付金额的10%作为游戏组队诚意金，若开局前一
小时内退出组队，将扣除订单支付金额的20%作为游戏组队诚意金；若开局前半小时内退出组队，将扣
除订单支付金额的50%作为游戏组队诚意金；开局后不支持退款。”（使用弹窗式提醒，需要用户手动
关闭，用户点击“关闭”才能进入支付界面）

（2）组队的 设定开始时间前60分钟内，陌生人想要进入组局，必须付款后才可进入，且点击“立即加
入”提醒“您的退出将会影响其他玩家，为了保证各位玩家的体验及时间安排，若付款后申请退款，将
扣除订单支付金额的10%作为游戏组队诚意金，若开局前一小时内退出组队，将扣除订单支付金额的20%
作为游戏组队诚意金；若开局前半小时内退出组队，将扣除订单支付金额的50%作为游戏组队诚意金；
开局后不支持退款。”（使用弹窗式提醒，需要用户手动关闭，用户点击“关闭”才能进入支付界面）

（3）组队的 设定开始时间0分钟内，不支持任何玩家进入组队，且提醒：“为了保证参局的玩家都能准
时到店，请加入开局时间大于30分钟的队伍。”

4．组局中情况描述

（1）需要判断队内只有1人且该玩家进入组局后15分钟内没有其他玩家进入该局，则自动关闭组队并。
（现在超过开局时间虽然提醒组队已经结束，但玩家依旧无法加入到任何组队中，也不能发起组队。也
不能维权申请退款。）

（2）若有其他人，玩家想要退出组队，若该玩家为队长回归 十二大点 第2点 ，否则回归 十二大点
第3点。

（3）不满足上一条，且人数大于1人，超过开始游戏0分钟组队未成功的，这个时候任何玩家已经不能进
入组局（满足：十二大点 第3点第(3)条），后台提醒工作人员进行人工联系处理。

5．组队页面增加“退队申请”按钮

（1）发起人点击“退队申请”：若房间内无其他人且没有超过15分钟，直接跳转到退款界面，。若房间
内有人则按照 十二 第2点发起组队机制执行

成员点击“退队申请”：按照组局规则中参队机制进行。点击后提示框提醒：“因为您的退出可能给其
他玩家带来组局失败的风险，为了保证组局的公平，您将被扣除X元作为组队诚意金。若有问题可以进
入“我的”页面点击“联系我们”联系客服（X元为订单付款金额的百分比，具体百分比按照参队机制
中的扣款提醒进行核算），点击“同意”进入到扣款界面，点击“取消”停留在组队内。

小程序的核心场景需求：

1，剧本库

可以根据不同类型的剧本做分类展示，并且能快速搜索到目标剧本。

一做的商家通过得有店做了自己的小程序（下图示例），他不做门店经营，只是售卖剧本。

2，包间展示

不同的对应了不同的包间主题，可以将包间效果直观地展示出来，以场景式的直观感受更能吸引到目标
客户到店体验。



3，线上预约

可以提前预定剧本、包间、人数，到店核销体验，节约用户的等待时间，提高了门店商家的服务效率。

4，推广

是近一年火起来的方式，未来还有更大的发展空间，对于商家而言，也要尽快圈层目标客户，不管是内
部员工还是粉丝都可以成为员，去吸引更多的客户关注。

可以制定吸引人的邀请奖励和佣金机制，让更多的人成为员，助你推广。

5，会员储值

门店可以策划会员储值活动，享储值优惠还可享会员折扣，以此锁定客户在你这里持续消费。

通过得有店的会员储值工具，可以实现线下消费，小程序余额消费，支持到店核销。
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