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联系电话 17630226817 17630226817

产品详情

高客单价新店如何快速出单？

对于刚开的新店，按照常规上架产品后大家会发现流量寥寥无几，这种情况选品是一项，其次就是
店铺标签，在没用动销权重的情况下，实际平台是不清楚该给你推送哪一类人群，所以前期我们必
须“激活”权重，方法也很简单，可以每天发布三个链接，大概发布10-20个以上就可以，之后每个
链接建议做基础评价，做评价也比较简单，自己花个200买个工具即可操作，几分钱一个评价。接着
就是第二部：侧链接，上好链接后，可以先进行测试，看看哪个链接点击率和曝光比较高，对于数
据高的产品可以再进行助推，只要曝光高，流量自然不会少。

怎么去测产品是否属于高点击率产品呢？

一个店铺想要达到一个爆款产品，以现在的玩法来看，一分钱不花不是很可能，当然，如果你很佛
系，出不出单都无所谓的话，那可以忽略这条。

我建议大家可以开一个搜索的ocpx，这样可以拉直动圈。接着连续卡个三五天关注数据。其实侧链
接对于目前玩法来讲属于基础工作。这里提及一下。有很多可能会犯的一个错误：有朋友经常以自
己往常做店经验来选款，不做测试，我只能说，拼多多规则变了又变，我们不能太墨守成规，后导
致店铺数据下降，测款重点是看数据，而不是用直觉去看链接。

测试成功后的产品我们该怎么做？

测款成功后，我们就需要去控制低价车了， 如果不做调整，那很可能会出现开车店铺有流量，停止
后店铺流量直线下滑。接着就要算一下转化率了，测好转化后就可以布局利润款，后期店铺数据转
化比较稳定时，流量自然而然就会增长。但流量增长可以也会存在瓶颈期，这是我们可以开全站推
广，配合拍几天单子，来提升店铺的流量及营业额，冲一下层级，后续一般流量就会慢慢增长，起



码在15天内，数据一定要是持续增状态，尽量避免出现太大的波动。

开车测试后该如何操作？

这种也有多种情况，我们先关注下烧的快不快，如果烧钱但数据还是一动不动，并且评分、排名也
在掉，那就建议检查下是否是低价引流被平台检测到，或者链接是否存在违规情况，除外需要看下
是否被比价或者资源位掉了，这种一般就是价格到位坑产没到位，可以再持续两天试试。

但如果出现第二种情况，开车后投产高了但开车有单不开车没单，这种情况相对就更比较复杂了，
这种情况一般就是坑产价格都到位，但对标没有到位，那我建议再专攻下选品了，可以把卖得好的
产品sku全部照搬到咱链接内。自然流的话，其实相对也比较简单，启动的规律都是有迹可循的。

多多盈利方面

以个人操作来说，在执行力强的情况下，一般上货3-5天能出单见到收益，以低价车玩法半个月起店
，单店单月利润1000-2000+。

90后互联网创业者，八年创业经历，七年电商项目实操，从一个人到50+的团队，创业以来，我们团
队依旧保持着创新的理念，不断测试新的技术和总结经验，服务团队依旧靠着负责、认真、真诚、
耐心，解决着一个又一个的问题。从类目到产品，从模式到方法，帮助我们的学员一个个走出属于
自己的路。
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