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德惠迁安管理系统项目APP/小程序开发需要有哪些功能:

2022 反洗钱及实用技巧 课程背景： 2018年9月底，人民银行要求将洗钱风险管理纳入公司金融机构整体
风险管理，与其他风险管理工作齐头并进，彻底将反洗钱工作推向了一个新的高度。 2019年，随着反洗
钱工作的深入，金融机构反洗钱风险意识不断提高，中资银行加强反洗钱工作走向全面合规已成为必然
。 2020年，“三害”法律体系初步形成。然而，在反洗钱罚单井喷、反洗钱整肃节奏不断加强的背景下
，金融市场反洗钱合规风险全方位进入“大市场、大竞争、大监管”时代。
2021年，中国人民银行对金融机构反洗钱工作的三项核心义务将开启一个基于风险的时代。 该课程分为
三个层次：管理者、执行者和实践者。阐述了洗钱和反洗钱合规管理在实际工作中的风险，并从政策、
制度建设、客户识别、可疑交易报告等角度提出了风险控制措施，为学生了解、熟悉和运用反洗钱工作
提供了有价值的参考。同时，希望有更多的银行家了解、参与、主动做好反洗钱工作。 课程优势：
帮助学生了解新的反洗钱法规和知识，提升反洗钱合规意识和合规管理能力。 加强学员对如何监控洗钱
、客户身份识别的基本要求、大额和可疑交易的甄别和报告的学习，有效预防洗钱活动的发生。
结合实际工作，帮助学生履行反洗钱合规义务，提高反洗钱工作水平的手段和措施。 工具：
新：反洗钱监管新政策和趋势 教学方法： 课堂教学、视频分享、案例分析、小组讨论和现场问答。A.
课程时长：4天，6小时/天。 目标受众： 1.银行合规监督员和经理 (1)总分行合规官及相关管理人员
(2)支行反洗钱岗位负责人/副负责人兼合规主管。 2.银行业务部负责人、反洗钱岗。 (1)总行/分行合规部
、国际结算部、运营管理部、会计部、零售业务部、公司业务部、内审部等业务部门相关。
(二)分支机构和营业网点反洗钱岗位相关人员 课程大纲
讲：国际国内反洗钱工作现状及金融机构努力方向 一、中资银行海外反洗钱挑战及对国内银行的启示。
1.中资银行的合规经营越来越受到重视。 2.国际反洗钱监管加码，中资银行海外罚款数据。
3.中资银行的业务发展重心发生了变化：从拓展业务到风险控制。
4.中资银行海外罚单对国内银行反洗钱工作的启示。 二。新的反洗钱措施、新形势、监管要求和指引
1.反洗钱在中国。 2.国内银行反洗钱现状 3.国内反洗钱形势及监管变化
4.随着反洗钱监管的深入，人民银行对反洗钱合规管理提出了更高的要求。 (1)检验方法的重大调整
(2)检查渗透率的增加 (3)处罚金额增加 (4)增加处罚数据统计。
5.年中国人民银行行政处罚要点分析(注：加强银行内部反洗钱管理的具体措施和方法)



(1)具体业务(什么) (2)合规运营(如何) (3)监管标准
(4)金融机构需要努力的方向(注：加强反洗钱的具体措施) 2.反洗钱工作中存在的问题 (1)风险意识
(2)部门参与 (3)基础工作 (4)系统建设 3.村镇银行反洗钱工作存在的风险和问题。
四、按照中国人民银行反洗钱防控措施的思路做好反洗钱工作。
动词（verb的缩写）反洗钱风险管理要点
六、《一带一路倡议》对我国金融机构应对反洗钱的挑战及措施。 七。借鉴其他银行的反洗钱合规经验
八、中国人民银行2021年反洗钱工作要点、监管要点。 九、银行跨境业务反洗钱的新趋势
X.《法人金融机构洗钱和恐怖融资风险自评估指引》的通知(银纺洗发水[2021]1号)
十一、2021年反洗钱三大核心义务，开启风险导向时代。 十二。《中华人民共和国反洗钱法（修订草案
公开征求意见稿）》将给中国金融业的合规风险管理带来根本性变革。 第2讲：了解洗钱
一、“洗钱”的由来 二、洗钱的三个阶段 三、“八大”主要洗钱方式 第四，洗钱活动的特点
五、“七大”洗钱案分析 不及物动词“十二大银行”面临的洗钱风险 讲座3:了解反洗钱和反恐怖融资
一、反洗钱与反恐怖融资的异同 二。中国法律下的各类反洗钱监管机构
三。中国洗钱案件主要涉及的犯罪类型。 四、中国洗钱上游七大罪名。
动词（verb的缩写）中国洗钱案件的特点 (1)地区 (2)商业 第四讲：建立和完善反洗钱内控体系
1.金融机构反洗钱内部控制是怎样的？ 二。反洗钱内部控制制度原则
三。反洗钱内部控制体系的构建及基本要求 四、金融机构建立反洗钱内控体系的技巧
第五讲：客户尽职调查与反洗钱实战技巧。 一、如何成功获取客户详细信息——实施KYC过程的重要性
第二，了解你的客户(KYC) 1.KYC原则 2.KYC的四个基本过程 3.KYC的八个环节
三、客户尽职调查识别应把握的四个原则 1、勤勉原则。 案例分析：如何判断规避监管要求的嫌疑
2、“了解你的顾客(KYC）”原则 案例分析：如何透过现象（客户交易行为）看本质 3、 风险为本原则
案例分析：客户交易行为规避反洗钱要求的处理 4、 保密原则 案例分析：被冻结账户的处理 四、
客户尽职调查工作流程建设管理 1、 “以客户为中心”的反洗钱工作流程 2、
风险控制流程与业务流程相融合的现实意义 3、 金融业务全覆盖 4、
建立金融机构法人层面的风险监控体系 五、 开展客户尽职调查工作的方法和工具 1、主要基础手段
2、个人身份验证 3、新客户的客户身份识别工作 4、监管对银行审查开户要求的历程
5、取消开户许可证后银行审查开户的思考 六、重点关注特殊客户识别 1、实际受益人
2、外国政要（PEP） 3、代理人 4、黑名单客户 5、国际制裁名单 6、识别与核实受益所有人预警信号
7、受益所有人查询工具简介 七、特定业务环节客户识别 1、大额现金存取业务-伪现金
2、银行在他人代理现金存取开展客户识别工作的注意事项 3、跨境汇兑业务 4、银行批量代发业务
5、金融产品网络销售风控措施 6、保管箱业务 7、非面对面业务 8、买方贴现业务 9、银团业务
10、委托代销业务 11、高风险领域业务 12、高风险国家或地区 13、贵金属业务
八、非自然人客户受益所有人的尽职调查 （1）判定标准 （2）核实方式
（3）强化、简化或豁免识别措施 （4）资料登记与保存 （5）相关工作衔接 （6）持续关注
九、“特定非”客户尽调 （1）监管制度文件 （2）主体范围 （3）处罚措施
十、委托第三方识别客户尽调 十一、客户尽职审查（CDD）五大工作重点 十二、客户筛选和销户的管理
十三、对敏感“被制裁国家”的了解和案例研究 十四、妥善保存客户身份资料和交易记录 1、 保存内容
2、 保存期限 3、 保密要求 十五、低风险客户管理 十六、个体工商户管理 十七、讨论环节与现场解答：
第六讲：支付结算工具与洗钱 一、 现金交易——洗钱活动步 1、 现金转为银行存款的渠道和方法 2、
现金交易的管理规定 3、 现金洗钱交易的防范措施 4、 大额现金存取客户身份识别的合规要点
二、转账支付——转移犯罪收入 1、转账结算工具与洗钱 1) 票据与洗钱 2) 汇兑与洗钱 3) 银行卡与洗钱
2、转账结算工具洗钱的防范措施 三、电子支付工具与洗钱 1、电子支付工具种类 1) 网上银行 2)
电子支票 3) 银行 4) 手机银行 5) 自助银行 6) 电子钱包 2、利用电子支付工具的洗钱的方式
3、电子支付工具对反洗钱工作的挑战 4、讨论环节：新技术、新领域对反洗钱工作的挑战
四、人民银行对银行账户管理措施和“公转私”业务要求 （1）账户管理 （2）“公转私”异常情形
（3）应对措施 （4）违法“公转私”的法律风险 五、人民银行加强支付结算管理核心重点
（1）单位支付账户管理 （2）买卖账户行为采取强化管理 （3）自助柜员机转账管理
（4）特约商户与受理终端管理 （5）特约商户资金结算管理 六、二维码收单业务的洗钱风险防控
第七讲：可疑交易的识别与报告——反洗钱工作重要环节 一、可疑交易特征 二、可疑交易识别方法
三、可疑交易识别途径 四、可疑交易报告的具体要求 五、可疑交易报告程序
六、可疑交易分析判断方法 七、报送可疑交易报告后续处理措施 八、注意后续影响处理措施



九、可疑交易报告合规流程 十、涉敏业务——中资行合规管理
第八讲：大额、可疑交易报告合规流程建设 一、 流程建设 1、系统 2、运行 3、合规管理
第九讲：大额交易报告 一、大额交易标准 二、大额交易不报告内容
第十讲：法律法规、法律责任和注意事项 一、《中华人民共和国反洗钱法》 二、注意事项
三、法律法规 第十一讲：新监管政策解读（结合银行实际情况给予建议）
一、《大额交易和可疑交易报告管理办法》新要求解读（2017年7月1日起实施）
二、中国人民银行关于《金融机构大额交易和可疑交易报告管理办法》有关执行要求的通知
银发[2017]99号 三、《关于加强开户管理及可疑交易控制措施的通知》（117号文）
四、《关于加强反洗钱客户身份识别有关工作的通知》（235号文）
五、《互联网金融从业机构反洗钱和反恐怖融资管理办法(试行)》（银办发【2018】230号）
六、《中国人民银行关于进一步加强反洗钱和反恐怖融资工作的通知》（银办发[2018]130）
七、《中国人民银行关于进一步做好受益所有人身份识别工作有关问题的通知》（银发〔2018〕164号）
八、《银行业金融机构反洗钱和反恐怖融资管理办法》（银保监[2019]1号）
九、《关于进一步加强支付结算管理防范电信网络新型违法犯罪有关事项的通知》（银发〔2019〕85号
） 十、《中国银保监会办公厅关于进一步做好银行业保险业反洗钱和反恐怖融资工作的通知》（银保监
办发〔2019〕238号）
十一、金融机构反洗钱和反恐怖融资监督管理办法（中国人民银行令〔2021〕第3号）
十二、《法人金融机构洗钱和恐怖融资风险自评估指引》的通知（银反洗发〔2021〕1号）
十三、针对新政，金融机构需要开展的四大工作 （1）怎么做？ （2）如何做？（优化与改造）
（3）基层行工作重点 第十二讲：识别常见的洗钱犯罪可疑交易案例和关键点
1、如何识别地下钱庄的可疑交易 2、如何识别走私洗钱的可疑交易 3、如何识别腐败洗钱的可疑交易
4、如何识别诈洗钱的可疑交易 5、如何识别毒品洗钱的可疑交易 6、如何识别非法集资的可疑交易
7、如何识别税务洗钱的可疑交易 8、如何识别传销洗钱的可疑交易 9、涉黑洗钱案 10、网络赌博洗钱
第十三讲：银行日常业务洗钱犯罪可疑交易 1、 业务 （1）案例分析 （2）洗钱及相关犯罪风险
（3）洗钱风险控制措施 （4）可疑交易洗钱风险指标 （5）可疑交易识别点 2、
商业汇票承兑及贴现业务 （1）案例分析 （2）洗钱及相关犯罪风险 （3）洗钱风险控制措施
（4）可疑交易洗钱风险指标 （5）可疑交易识别点 3、 业务 （1）案例分析 （2）洗钱及相关犯罪风险
（3）洗钱风险控制措施 （4）可疑交易洗钱风险指标 （5）可疑交易识别点 4、 私人银行业务
（1）案例分析 （2）洗钱及相关犯罪风险 （3）洗钱风险控制措施 （4）可疑交易洗钱风险指标
（5）可疑交易识别点 5、 理财业务 （1）案例分析 （2）洗钱及相关犯罪风险 （3）洗钱风险控制措施
（4）可疑交易洗钱风险指标 （5）可疑交易识别点 6、 保管箱业务 （1）案例分析
（2）洗钱及相关犯罪风险 （3）洗钱风险控制措施 （4）可疑交易洗钱风险指标 （5）可疑交易识别点
第十四讲：如何分析重点可疑交易 1、 交易行为分析 2、 利用其他信息资源分析 3、 开户资料分析
第十五讲：如何撰写重点可疑交易报告 1、 重点可疑交易报告的基本结构 2、 重点可疑交易报告的技巧
3、 重点可疑交易报告模板 第十六讲：金融机构如何配合人民银行反洗钱现场检查 1、
金融机构反洗钱协查的意义 2、 协助实施临时冻结措施 3、 人民银行开展调查核实可疑交易的前提情况
（1） 金融机构予以配合提供有关文件和资料的三种情况 （2） 人行开展调查的正规手续 （3）
人行开展调查的权限 （4） 处理结果 4、 反洗钱非现场监管的主要内容 （1） 非现场监管的流程 （2）
非现场监管信息的分析评估方式 （3） 金融机构配合非现场监管的措施 5、反洗钱现场监管的主要内容
（1）现场调查条件 （2）现场监管的主要内容 6、反洗钱现场监管检查重点
（1）客户尽职调查（三大重点环节） （2）客户风险分类 （3）客户身份资料及交易记录保存
（4）大额交易和可疑交易报告 第十七讲：金融机构反洗钱绩效评估 1、 金融机构反洗钱绩效评估的意义
2、 金融机构反洗钱绩效评估设计（九大维度37个子项目） 3、 基层行反洗钱工作内容及要求 4、
反洗钱风险自评估 5、 他山之石（中资银行与外资行经验简介） 第十八讲：反洗钱合规检查 1、
客户识别 （1） 检查程序 （2） 交易测试 2、 客户尽职调查 （1） 检查程序 （2） 交易测试 （3）
对高风险客户的强化尽职调查 3、 可疑交易报告 （1）政策、程序和流程的评估 （2）可疑交易监测系统
（3）人工交易监测 （4）自动化的账户监控 4、与尽职调查和可疑交易监控相对应的客户风险
5、电子银行 6、检查人员使用的交易测试工具 第十九讲：公司信贷客户经理反洗钱义务
1、三大核心制度 2、三大义务 总结：课程结束
备注：本课纲内容将会根据授课群体与授课时长进行适当调整。（版权所有，翻印必究！！）
特别声明：本课程内容仅供银行工作人员内部培训，谢绝外人旁听，培训过程中谢绝录音录像及视频。



蔡冰老师 银行风险运营管理实战专家 银行金融讲师 中国银行认证培训师 14年银行运营管理经验
6年银行培训实战经验 26年（中外资）银行工作经验 曾任：某城市商业银行总部丨运营规划室经理
曾任：恒生银行（中国）丨 分行营运部经理（区域经理）
曾任：中国银行丨支行行长/个人金融业务部副总经理 蔡老师拥有26年（中外资）银行工作经历，历任大
堂经理、国际结算部、银行卡部、营业部等岗位，担任支行行长、副行长、分行个人金融业务部副总经
理、运营管理部总经理（区域经理）、银行卡部经理、总行规划室经理等职务，曾负责辖内22家支行理
财、柜面业务风险合规管理，多次因突出的管理运营能力，获得监管部门口头及红头文件表扬。在支行/
分行/总行三个层面的管理岗位中，充分掌握中/外资银行运营管理理念及模式、在风险防范控制、新网
点筹建和网点现场突发事件处理上具有丰富的实操经验。 蔡老师有超过6年的银行培训实战经验，擅长
银行网点风险防控、网点运营管理等领域，结合大量商业银行业务风险案例，自主设计开发了《银行柜
面操作风险与法律风险防范》、《反洗钱与实操技巧》、《商业银行基层机构业务风险管理与案件防范
》等课程，曾经为中国银行、建设银行、农业银行、邮储银行、交通银行、恒生银行、华侨永亨银行、
农商行、广发行、华夏银行、中信银行等多家银行业金融机构进行风控等管理培训，累计上万余学员，
课程满意度达90%。 工作经历： ◆ 3年城商行：某商业银行总部丨运营规划室经理 负责全行14家分行，1
08家网点，839位运营人员管理；负责全行运营管理顶层设计与运营考核方案制定与评估，包括现行风险
防控方案的执行管理分析，推动方案落地实施。 ◆ 7年外资银行：恒生银行（中国）丨
广州分行营运部经理 负责佛山、顺德、江门、中山、惠州等7家珠三角地区异地支行管理与检查工作，
确保支行操作与总行、分行及外部监管要求保持高度一致。其中亲自主导珠海、江门、汕头3个城市支行
开行筹建，支援和负责人民银行与银监局各项业务的准入申请和验收工作。 ◆
16年国有银行：中国银行丨支行行长/个人金融业务部副总经理 负责辖内22家支行理财、柜面业务风险合
规管理，及全行银行卡市场拓展、商户开拓与维护、清算等工作。因所带团队销售业务突出，受邀到广
东省分行全省会议中作分享报告。 部分统筹项目/培训案例： ◆ 曾为广东南粤银行14家分行运营条线工
作人员，进行运营风险案例课程培训，通过案例全面树立员工的合规意识与底线意识，提高员工责任心
，增强操作风险防范水平，减少损失，提升业绩。 ◆ 曾定期为广东中国银行22家支行网点、清远培训中
心进行个人风险业务和银行卡业务营销等培训，培训对象涵盖银行的支行副行长、储蓄主管、理财客户
经理及柜面人员等各级人员，课程落地实战，深受学员的一致好评。 ◆ 某商业银行 2015年
全行校招新员工入职培训策划方案 ◆ 某商业银行 2016..3 运营内部计价项目 ◆ 某商业银行
2014..11“客户之声”（VOC）管理系统项目 主讲课程： A. 反洗钱 课程：
01.《反洗钱与实操技巧》（4天版） 02.《提高政治站位
商业银行全面提升反洗钱合规执行力》（中高管1天版） 03.《反洗钱实战训练辅导项目策划》 B.
“内控合规管理建设年” 合规类课程： 01.《行稳致远 固本强基—
新时代下银行业内控合规管理》（中高管2天版） 02.《唤醒合规经营
聚焦行为规范—商业银行员工行为管理与合规文化建设》（2天版）
03.《“强监管”下商业银行风险意识与主动合规管理》（2天版） 04.
《商业银行柜面操作与法律风险防范》（3天版）
05.《转型背景下商业银行网点易发风险防范与员工行为排查》（1天版） 06.
《商业银行基层机构业务风险管理与案件防范》（2天版） 07.
《消费者权益保护及银行网点舆情管理专题培训 》（1天版） 08.
《商业银行结算账户风险管理与反电信诈》（1天版） C. 职业素养、 行为操守、 能力提升课程： 01.
《行稳致远 心存敬畏-银行客户经理职业操守及监管走向》（2天版） 02.
《敬业、责任、危机、感恩新员工如何走好职业生涯步》（1天版） D. 网点转型提升 课程： 01.《践初心
再出发——网点转型运营主管/经理履职能力提升培训》（2天版） 02.《感动服务
赢在运营—XX银行“零售+服务”转型培训》（1天版） E. 实战项目辅导课程： 01.
《反洗钱实战训练微咨询辅导项目策划》 02. 《网点综合运营效能提升微咨询辅导执行方案》
授课风格： 互动性高：幽默热情，亲和力强，善于营造轻松愉悦的学习氛围，善于调动学员积极性；
实用性强：注重理论与实践，以解决银行实际问题为出发点，案例丰富，落地性强。 服务过的客户：
外资银行：恒生银行（中国）有限公司广州分行、永亨银行（中国）有限公司广州分行、
华侨永亨银行（中国）有限公司（总行） 国有银行：中国银行湖北省分行、中国银行湖南省分行、中国
银行浙江省分行、中国银行义乌分行、中国银行南京分行、中国银行南通分行、工商银行北京分行、中
国建设银行广西区分行、建设银行玉林分行、建设银行山东省分行、建设银行深圳盐田支行、中国农业
银行宁波分行、农业银行广州白云支行、农业银行江门分行、农业银行增城支行、农业银行东莞分行、



农业银行潮州分行、邮储银行广东省分行、邮政储蓄银行茂名分行、邮储银行阳江分行、邮储银行中山
分行、邮储银行厦门分行、邮储银行甘肃分行、吉林省邮政储蓄银行、乌鲁木齐邮储银行、邮储银行大
连分行、交通银行广东省分行、交通银行中山分行、交通银行苏州分行...... 人行、银行业协会：（哈密
银行业协会、喀什银行业协会、伊犁银行业协会、昌吉银行业协会、阿克苏银行业协会、塔城银行业协
会、吐鲁番银行业协会、石河子银行业协会⋯⋯共10多家）、周口银行业协会、湖南省岳阳市人民银行
、广西柳州银行业协会 城商农信村镇行：广东省联社、广东南粤银行、广州银行总行、河南省农信社、
内蒙古农村信用联社、甘肃省联社、甘肃靖远农商银行、湖南衡南农商银行、邯郸成安联合信用社、湘
西土家族苗族自治区龙山农村商业银行、祁东县农信社、遵化市农村信用合作联社、乐亭联社、迁安农
商行、迁西农信社、内蒙农信社、阳江农信社、万全县农商行、新兴农商银行、云浮农信社、肇庆农信
社、汉中联合信用社、留坝农信社、镇巴农商行、西乡农商银行、静宁农商行、东莞农商行、台山市农
村信用合作联社、陆丰市农村信用合作联社、赤坎联社、徐闻农信社、高要农商银行、鹤山农信社、肇
庆鼎湖区农信社、惠州农商行、河源东源农商行、安徽休宁农商行、兰州农商行、江都农商行、江阴农
商行、嘉兴农商行、武冈农商行、武穴农商行、济源农商行、浙江余姚农商银行、辛集农商行、沁阳村
镇银行、长沙农商行、天津津南中心支行、郑州市郊农村信用社、淮安农商行、贵阳农商行、阜宁农商
行、承德农信社、湾里农商行、汩罗农商行、歙县农商行、苍梧联社、洱源农商行、平顶山农商行、龙
川农商行、梅州农商行、广汉农商行、如皋农商行、无锡农商行、营山农商行、资阳农商行、盘龙区联
社、红安农信社、铜陵农商行、盐亭联社、启东农商行、祁阳农商行、四会农商行、紫金农商行、城固
农信社、清远农商行、清新农商行、江苏银行、广东省农信社⋯⋯ 股份制银行：华夏银行长沙分行、华
夏银行上海分行、华夏银行重庆分行、华夏银行温州分行、华夏银行济南分行、广发银行中山分行、广
发银行河源分行、杭州银行深圳分行、天津银行、天津银行第四中心支行、红塔银行、兴业银行宜昌分
行、兴业银行黄石市分行、兴业银行莆田分行、兴业银行三明分行、中信银行海口分行、中信银行南京
分行、中信银行哈尔滨分行、烟台银行、哈尔滨龙江银行、徽商银行、上海银行、浦发银行深圳分行、
汉口银行、晋中银行、北京银行、民生银行、平安银行⋯⋯
其他行业：东山区人民医院、广东质量监督局营业部 

德惠迁安管理系统项目APP/小程序开发费用大概需要多少:

不懂的技术的不知道app如何计算费用，不知道APP开发需要多少钱，因为有的公司也是报价不一样，但
是真很难给出一个准确的报价，因为APP开发不同，

具体的需求不同，同样难易度也不同，那么就产生了报价的差异德惠迁安管理系统项目主要核心功能有3
个,需要用到6个开发人员，我们要考虑到APP开发的复杂程度,

因为APP开发针对的人群不同,那么每个APP的需求也不一样,所以难易度也不一样,开发需要100人/天和200
人/天,这个价格也是不一样的.我们要考虑到难易度,还要考虑到用多少人,假如我们需要47/天,那么我们开
发德惠迁安管理系统项目项目的总费价格用大概就是2.82万元

您现在的位置是：首页新闻中心新闻详情新闻中心河北迁安。B12 . 《满江红》 # 2023更新#
PEL连续发文回应争议发布日期：2023年2月15日10:29:00关注：10公司简介： 中国海德(福建)有限公司是
一家为性贸易行业开发自动化系统工程技术，并在欧美销售各类自动化产品的高新技术企业。我们与800
多家工控厂商建立了良好的合作关系，通过我们的系统解决方案和产品为客户创造了良好的效益和价值
。公司位于海峡西岸之都福州福湾工业区，拥有一批的工业控制系统设计和安装的高素质技术服务工程
师，为客户提供整体解决方案和服务，建立了完善的市场销售体系、设计施工的控制系统项目和节能改
造系统项目，主要涉及机械、电力、冶金、石化、林产、食品加工、制药、烟草、市政工程等行业。
经营理念： 我们坚信，只有成就客户，才能成就自己，只有让每一个客户满意，才能有长久的合作。公
司将秉承“诚信、、责任、激情、团队、创新”的精神服务于每一位客户，我们的企业将沿着“成为现
代工业自动化系统解决方案的集成服务商”的企业目标而努力。 主要产品： 数控设备的伺服驱动器和伺
服电机、汽车企业的机械臂备件、电厂和钢厂的DCS系统备件、污水厂的流量计、工业触摸屏等。
主要品牌： ABB瑞典公司 德国力士乐博世 法国施耐德 美国罗克韦尔公司 德国西门子西门子
霍尼韦尔霍尼韦尔美国 安川安川。 缝纫德国 日本发那科公司 美国福克斯波罗福克斯博罗.
有什么需要请联系我们！ www../ 中海德(福建)工业设备有限公司 陈陈 手机(微信): QQ: ： 英国诺巴尔
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德惠迁安管理系统项目行业的盈利方式:

1.利用德惠迁安管理系统项目APP/小程序开发扩大订单渠道和用户群体，通过分佣扩大团队。

2.邀请德惠迁安管理系统项目相关行业人员入驻，统一获单，抽取提成。

3.发展城市代理，通过收费或提成，向各城市德惠迁安管理系统项目服务公司/个人持续获得收益。

德惠迁安管理系统项目是一个可以长期深耕持续运营的项目，并可借此切入拓展衔接养老、护理等领域
。

想要了解具体德惠迁安管理系统项目项目开发费用，方案报价，思维导图，测试系统，可以联系我们，
免费获取！ 是否合作不重要，多一份参考多一份机会！
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