
异业联盟是不同行业、不同层次的联盟

产品名称 异业联盟是不同行业、不同层次的联盟

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

跨界合作在基于资源赋能的前提下，包含产品而言、“得客户者得天下”、更多包含双方更多的在客户
资源共享上能够为双方形成一个以产品为核心的闭环系统，从而与客户形成粘性、带来更多的销售机会

对于异业联盟，蕞完整的解释是各类零售、生产企业，在市场经营中存在一定竞争压力的情况下，为形
成必要的规模效应，增加企业收益，提高销售业绩，不同行业、不同档次的商户集合起来，通过联盟的
方式相互合作，逐步形成一个给予消费者蕞实惠消费服务的经营联盟体和利益共同体

异业联盟，是不同行业、不同层次的商业主体的联合，也可以是同行业各层次不同商业主体间的联合。

联盟的商业主体之间，既存在竞争，又存在合作。合作共赢，是异业联盟各商业主体的共同目标。

用更加通俗的话来讲，就是不同行业但是具有相同客户群体的商家组成联盟，各个商家把自己的客户资
源提供出来，通过一个机制（大多为线上软件或网站）相互做资源置换。

联盟中的每个商家之间都是独立的，同时每个商家之间又存在一定的利益链接，因此，异业联盟是一个
相对紧密、资源共享、利益共存的联盟。



异业联盟其实是一种非常理想的模式，将不同行业、层次的商家联系在一起，实际操作起来并非易事。
大多是以电子商务网站作为平台，将大量的中小微企业、个体户整合。向网站会员提供商品，还会设定
一定的积分，用作补贴返还给用户

商家之间资源共享，提升品牌曝光率，提高在当地的影响力和市场覆盖率。

作为联盟商家要让固有资源实现良好互享从而实现资源蕞大化。谈判员可深入商家厂家观察了解对方的
优
秀实力和品牌影响力并提供相应资料。商家之间会员互通，实现客户群体蕞大化，互通双方的客户群。

异业联盟能解决的问题：

消费者可凭通用的线上会员卡在平台进行吃、喝、玩、乐、购一条龙服务，享受消费折扣、积分返利、
积分抵现、积分换礼等消费增值服务，通过异业整合真正实现平台、商家、消费者三方共赢，激活实体
商业潜力。每家联盟商家的会员资源共享，扩***信息量，由活动方提供活动信息，由联盟商家发给自己
的会员，帮忙宣传。联盟商家的会员资源共享，扩***信息量，扩大受众人群

在所有的商业模式中，不管采用什么样的方式，只要锁定了消费者，就锁定了一切。异业联盟，让消费
者成了企业的主人，成为平台的主人。消费者就有了归属感，一旦消费者忠实的在异业联盟的电商平台
消费，或者介绍新客户，异业联盟将实现暴发式的增长。
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